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中国酒
周刊Chinese drinks

weekly

日前，中粮集团与阿里巴巴集团云签约

合作备忘录，双方携手将有中国食品行业“晴

雨表”之称的全国糖酒会以“云展会”的形式

延伸到线上，引领后疫情时代展会行业价值

链重构，开拓国内食品酒类行业产销对接的

数字化新机遇。

根据备忘录，双方将合作打造全国糖酒

会云展平台，将充分运用人工智能、云计算等

技术，集线上展示、供采对接、直播营销、洽谈

交易为一体，实现数字化虚拟展馆、实时互动

交易、智能商贸洽谈、全链路参会体验、展会

生态服务等功能，并能够与线下展位及活动

实现互动互融，为展商及专业观众提供创新

的参展体验。

中粮集团与阿里巴巴集团还将围绕全国

糖酒会项目，在淘宝电商专区、直播活动、展

会夜经济、金融服务、物流供应链等多个领域

开展合作。

中粮集团党组书记、董事长吕军在签约

仪式上表示，作为中国最大的粮油食品企业，

中粮集团在抗击疫情过程中，全力服务大局、

保障粮油食品民生物资供应，同时大力拓展

线上渠道，不断创新营销模式，加快推进经营

管理的数字化、信息化、智能化转型。中粮集

团和阿里巴巴集团作为各自领域的领军力

量，优势互补、携手合作，是在数字经济时代

面向未来、寻找新增长点的探索，是助力食品

行业产业链顺畅，在危机中育新机、变局中开

新局的实践和行动。希望双方协力同心，为经

济社会加快恢复、满足人民美好生活，共同做

出应有贡献。

阿里巴巴集团董事会主席兼首席执行官

张勇在签约仪式上表示，阿里与中粮集团在

各领域合作由来已久，这是首次进入食品酒

类领域。在现实需求和重大机遇之下，阿里很

高兴有机会发挥技术力量和生态优势，令会

展这种传统的商业贸易往来形式与数字经济

紧密结合。

当今世界充满各种不确定性，而最大的

确定性就是数字经济的发展大势，和推动数

字化转型的社会共识。

全国糖酒会是中粮集团旗下重要业务之

一，是中国最为知名的大型专业展会之一，是

推动食品和酒类行业深化全方位合作、携手

高质量发展的重要平台。 渊会宣冤

■ 徐雅玲

一声“地摊经济”的号召，除了恢复了多

个城市许久不见的人家烟火气，股票市场“地

摊经济”相关的概念股纷纷飘红。

近日，沪深两市开盘后地摊经济概念股

继续大涨，与地摊经济相关的啤酒、食品板块

也异动拉升。其中，A 股三大指数集体高开，

啤酒概念股走强。当日，珠江啤酒涨 9.86%接

近涨停，燕京啤酒、惠泉啤酒、重庆啤酒涨幅

均超 4%。青岛啤酒报收于 67.30 元/股的历史

最高价。据悉，4 月份青岛啤酒销量、收入、利

润等各项经济指标均实现了同比两位数的增

长，其中销量同比增长 12%。

业内人士分析指出，在地摊经济中，餐饮

必定是不可或缺的，啤酒旺季动销值得期待。

根据国家统计局发布的 2020 年 4 月啤酒产

量数据显示，4 月我国啤酒产量达到 307.9 万

千升，同比增长 5.4%。此外，同属酒类，今年

以来啤酒板块收益高于白酒板块。据相关统

计，今年以来白酒股的收益率为 11.47%，而

啤酒股的收益率为 15.12%。

事实上，仅从 6 月份以来的市场表现看，

7 只啤酒股全线上涨，兰州黄河、惠泉啤酒、

燕京啤酒 3 只个股期间累计涨幅均在 10%以

上。随着啤酒消费的黄金期夏季到来，受疫情

影响的餐饮消费逐渐恢复，各地的夜经济“亮

起来”，必然带动啤酒的消费恢复。

“夏天本来也属于啤酒消费旺季，加上近

日‘地摊经济’的刺激，在二级市场快速拉伸也

符合资本市场规律。”广发证券刘芷君指出。

盈亚证券投资咨询有限公司投资顾问易

凯告诉记者，经过近几年的市场竞争，啤酒行

业头部企业的地位基本确立，销量稳中有升，

品牌知名度深入人心，生产规模扩大、成本下

降，带动整体行业的盈利能力提升。去年啤酒

淡季时各大啤酒厂商的涨价行为，已经验证

行业中长期拐点出现，板块的配置价值引起

中长期资金的关注; 而近期啤酒股股价的上

涨，是受益于夜市经济、天气变热等因素，市

场预期啤酒需求扩大而引发的资金介入。

新时代证券研报指出，啤酒行业持续受

益于消费场景的延展，从佐餐到休闲，消费者

价格敏感度在降低，行业企业产品与品牌的

创新在引导与迎合消费升级趋势同时将持续

受益吨价提升带来的业绩弹性。寡头竞争格

局稳定，高端化已成行业共识，2019 年 A 股

啤酒上市公司营收、利润增速分别为 3.86%
和 53.72%。

盈亚证券在研报中指出，行业高端化逻辑

清晰，基本判断是：短期气温提升催化(“夜经

济”与“地摊经济”等排挡、夜场场景恢复促进

放量)+产品提价，啤酒销量与气温（尤其是 30
度）以上具有强相关性，2020 年 5 月全国 30
度以上平均天数 9.6 天，同增 3.1 天，2020 年

4月啤酒产量同增 7.5%，预计 5 月份行业销量

将有双位数增长;中期看，关厂提效，优化产能

结构，提高 ROE 水平;长期看，受益于产品结

构提升(高端化)带来的业绩成长。重点推荐股

权激励标的青岛啤酒和嘉士伯中国资产注入

预期标的重庆啤酒，2020年 PE分别为 43X 和

55X;显著受益标的华润啤酒、珠江啤酒。

既然啤酒股有望迎来新机会，那么投资

者应该如何参与呢?
易凯分析指出：“啤酒消费受天气、饮食

习惯和品牌效应的影响较大，所以选择相关

个股可考虑：其一，产品知名度覆盖面较大的

企业;其二，高温天气延续时间较长地区的企

业;其三，夜市经济活跃度较高地区的啤酒品

牌企业。”

日前，厚匠酒河南战略合作商团队由刘

锋董事长带队一行 20 多人返厂游及参观学

习，对厚匠酒原酒的生产工艺和各个环节进

行了深入的了解和体验，并就 2020 年下半年

厚匠酒的销售工作进行了交流沟通，大家热

情高涨，充满信心。

贵州省仁怀市天邦伟业酿酒有限公司是

茅台镇专业酿酒生产销售酱香型白酒的核心

企业，其前身企业组建于 1992 年，经不断的

并购重组，现已形成一定的体量规模，占地

476 亩，建筑面积 90000 平方米，制曲车间一

栋，酿酒车间 10 栋，生产窖池 500 口，现代化

灌装生产线两条的规模企业。年生产大曲酱

香酒 5000 余吨，储存基酒 20000 余吨，生产

线已具有日灌装酒 100000 瓶的生产能力。

厚道做人，匠心酿酒。打造健康酱酒，弘

扬酱酒文化是我们的事业。

中国名酒大师，天邦酒业总工程师龙则

河给团队讲解厚匠酒特点与风格。他讲到酿

酒不仅要注重安全品质，更要对得起酿酒人

的本心。酿好酒，远远不只纯粹的工艺，酒德、

酒礼、酒文化等都融合在小小的一杯酒中。龙

大师讲到：“酒，源于阴阳，生于土木，成于金

火，溶于水中。酿酒讲究阴阳调和，小麦属阴，

冬天生长，春夏成熟；高粱属阳，夏天生长，秋

冬成熟，两者 1：1，交汇发酵，才能产出酒。”

酒有酒道，酸甜苦辣咸，阴阳一体，水火相容，

是酒，也是人生。

交流期间公司领导程飞在厚匠酒品牌文

化方面做了陈述，厚匠酒以“厚德”和“匠心”

为主要诉求和基本点，形成独特的属于厚匠

品牌的文化。

厚德载物———只有行善积累厚厚的功德

才能承受得起你今天所拥有的所享受的物质

和精神文明。享受的多、拥有的多就越需要更

多的积功累德。一个有道德的人,应当像大地

那样宽广厚实, 像大地那样载育万物和生长

万物。一个人,在做人与处世时要心胸开阔,立
志高远,要严于律己宽以待人。做人要增加内

涵,做事要贡献社会。

匠心精神———虚以待物,宽以待人。匠心

意味着严谨,一丝不苟，耐心,专注,坚持,专业,

敬业,淡泊名利。以极致的态度对自己的产品

精雕细琢,精益求精、注重细节、追求更完美

和极致的精神理念。不投机取巧,确保每一瓶

酒的质量,对产品采取严格的检测标准,不达

要求绝不轻易交货。不断提升产品和服务。

现阶段正是酱香型白酒消费热度上升期

的关键时点，如何快速打动消费者对厚匠酒

的品尝购买欲望，接下来是销售模式与方法

的切入，以品质酱香和“厚匠”文化为内涵，以

体验游为载体，厚匠酒正展开一场与消费者

的深度沟通，这将为诸多厚匠发烧友，更好的

了解厚匠酒，以及酱香白酒提供了一个绝佳

的途径。同时，这种集自然之美，文化之美，功

能之美，业态之美，以及旅游度假、文化商贸、

康养休闲、会展经济、观光农业等诸功能为一

体的酒+文旅产业融合发展，也是符合当代休

闲旅游的新业态，对白酒产业的跨界发展，树

立了一个绝佳典范。 渊企宣冤

泸州老窖 6 月 30 日
召开 2019 年度股东大会

2020 年 6 月 30 日（星期二）14：30，泸州

老窖将召开 2019 年度股东大会。据悉，本次

股东大会采取现场投票与网络投票相结合的

方式召开。公司将通过深圳证券交易所交易

系统和互联网投票系统向全体股东提供网络

形式的投票平台，股东可以在网络投票时间

内通过上述系统行使表决权。同一表决权只

能选择现场、网络或其他表决方式的一种，同

一表决权出现重复表决的，以第一次有效表

决结果为准。

宿迁市政府班子成员
访问中国酒业协会

近日，宿迁市人民政府副市长曹秀明一

行到访中国酒业协会，宿迁市工信局局长王

瑞，洋河新区党工委书记张联东，洋河新区四

级调研员、洋河镇副镇长陈岗，江苏乾隆江南

酒业名誉董事长张建良，总经理张鑫等随行。

中国酒业协会副理事长兼秘书长宋书玉，副

秘书长甘权，副秘书长刘振国等协会领导参

加了会谈。

宋书玉副理事长特别表示，以酒业为中

心，推动经济建设，助力乡村振兴是中国酒业

协会的责任与使命，中国酒业协会将全力为

宿迁市提供技术支持与各种帮助，以宿迁“中

国酒都”、洋河新区“美酒名镇”建设为依托，

推动当地特色产业与酒类产业融合发展。

全国书画名家
访汾酒文化交流活动举行

日前，“‘喝必汾 汾必喝’全国书画名家

访汾酒系列文化交流活动”在中国汾酒书画

院举办。刘晓勇、王岳青、冯舒涵、韩志鸿、周

治锐、巩海涛、王立新、王春山等十余位书法

名家走进汾酒，了解悠久的酿酒历史文化，品

汾酒清香，赏国粹魅力。汾酒党委书记、董事

长李秋喜，汾酒副总经理、汾酒书画院院长常

建伟等领导参加本次活动。正所谓：言心声，

书心画。身处翰墨之中，受书法艺术的熏陶，

汾酒已经超出了酒本身的功能，成为一种特

殊的精神愉悦。

郎酒：
筹建专用高粱标准化体系

近日，郎酒集团副董事长汪博炜率领郎

酒品质研究院团队与四川农科院水稻高粱研

究所，巡察泸州郎酒专用高粱实验田和自贡

高粱种植基地，深入探讨“如何建立高粱标准

化体系，从源头保障郎酒品质”。未来，郎酒品

质研究院将加紧推动高粱基因测序工作，在

种子培育、抗虫抗风抗害方面，加大品质表

达、科研投入与精力。

王延安带领合作盟友
赴西凤集团参观交流

近日日，西凤酒 15 年 6 年品牌全程创意

策划运营人、陕西禧福祥品牌运营有限公司

董事长王延安带领西凤酒 15 年 6 年省内地

市级合作盟友及经营团队一行 70 多人来西

凤集团公司交流学习，公司领导张正、张力、

贾智勇、刘周虎、杨会军、卢军贤、师红勤、袁

戌宇、王科岐、张周虎、陈军红热情接见，并围

绕同心聚力、笃行致远，携手推动西凤高质量

发展举行了交流座谈会，座谈会由股份公司

副总经理、西凤酒品牌运营有限公司总经理

周艳花主持。 渊综合冤

厚道做人 匠心酿酒

厚匠酒开启酒旅融合之路

“地摊经济”引爆啤酒概念股的狂欢

阿里与全国糖酒会“牵手”
两大巨头联合打造云展平台
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