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广告

红岩翟浩：徒步 55 公里返岗谱写坚韧
P2筲徒步11小时，“00”后55公里返岗复工路 筲打响全面复工战，以行动诠释责任与担当

■ 戚彪

2017 年，实现营业收入 5392 万元，经营

利润 927 万元；

2018 年，实现营业收入 6797.63 万元，经

营利润 1507.29万元；

2019 年，实现营业收入 7540 万元，经营

利润 1657 万元。

这组数据是四川广旺能源集团机械制造

公司（下简称广旺机制）2017 年至 2019 年的

成绩单，不难看出，这家公司经营业绩呈逐年

上升趋势。

据笔者调查了解，随着煤炭市场逐步萎

缩，煤炭行业进入寒冬期，广旺机制约在

2013 年至 2016 年期间，经营十分困难。曾一

度流行“煤矿打个喷嚏机制公司就要感冒，煤

矿感冒机制公司就要生大病”的说法。

如今，这家全员仅 200 来人的公司逆流

而上，破冰非煤，实现了凤凰涅槃。

创新求变 抢占非标产品市场
广旺机制凭借已取得 ISO9001：2015 质

量体系认证和在行业领域的技术优势，精耕

细作非标件产品市场，积累了很多行业的大

中型客户。随着客户的发展壮大，其个性化需

求越来越多，非标产品的生产设计任务也越

来越重。

2019 年，广旺机制与浙江宁波泰来环保

设备有限公司合作，为九寨沟生产的环保非

标件，按质按量按时完成，满足了用户的需

要，产值近 150 万元，生产环保非标件，广旺

机制生产的非标产品首次打入了环保产品市

场领域。

金结车间主任苟东介绍，自公司签订加

工合同后，他们成立了技术攻坚和生产突击

组。由于环保非标件结构庞大，大家在钣金件

下料、卷制、组装中遇到的各种急、难、险、重

问题，大家都想办法克服，操作人员轮流作

业，人歇任务不歇，加班加点突击生产，按时

按质交付客户。

类似的客户广旺机制还有很多，其中还涉

及到水泥生产、饲料生产、建筑施工等企业。

赵军是广旺机制的销售员，这两天他正

忙着与一家公司洽谈旅游观光小火车订单合

同。赵军说：“这单签下来，怎么也有 50 多万。

前段时间受疫情影响，很多企业都没有复工

复产，现在正是我们大展身手的时候。”

按照广旺机制《销售管理办法》，工资向

营销人员倾斜，“底薪+提成”，加大考核力度，

对内重服务，对外挣奖金，销售人员工资增长

55%，以销售保生产、促发展，舞活了销售龙

头，进一步开拓了市场。

固本强基 筑牢煤机产品市场
如果说非标件产品市场是“开小灶”，那

么煤机产品市场则是广旺机制的主打市场。

只有做大做强煤机产品市场才能保证企业的

正常生产经营。然而近年来，国家对煤炭企业

化解产能，逐步关停较小煤矿，广旺机制面临

的煤矿市场正逐步萎缩，怎样破解这一难题？

广旺机制党委书记张礼伦介绍，公司除

固定的广旺集团旗下的煤矿市场外还有地方

区域内的煤矿市场。针对煤矿企业机械化发

展所带来的煤机产品变化，广旺机制的煤机

产品由以前的主打矿车生产到现在主打矿用

支护产品、皮带运输机和综采综掘配件生产。

从煤矿客户拓展到矿山企业客户。围绕这

一思路，广旺机制产品成功打入四川凉山、雅

安，陕西略阳、勉县，甘肃等地矿山企业市场。

数据显示，广旺机制矿用支护产品中，锚

杆销售占领了整个川北市场，客户 23 家。

2019年，锚杆销售收入就达 2000 万元。

煤机产品不仅适用于煤矿生产同样也适

用于其他非煤矿山生产，只是产品性能特点、

技术参数有一定的差异。根据客户需求定制

产品，拓展市场。同时，在煤机产品生产技术

上，广旺机制不仅有定型产品还有强劲的设

计、生产制造能力。

受工厂生产制造场地限制，大型煤机产

品生产制造无疑是广旺机制的一大短板，没

有场地也就没有生产大型设备的能力。相反

的，一些重型机械企业订单较多，现有生产制

造能力不能满足订单要求，也在急于四处寻

求战略合作伙伴。 咱下转 P2暂

■ 单旭泽 李琳

3 月 11 日，笔者来到早春的塔克拉玛干

大沙漠北缘。在阳光照射下，雅克拉集气处理

站内，鲜红的党旗飘扬，党员突击队正忙着备

战检修，33 口采气井散落在戈壁滩，油气随

着一条条管道快乐地奔涌。

西北油田雅克拉采气厂采油气管理一区

的一群党员，在疫情防控、油气生产上本领过

硬，技能精湛，文武双全，凭着十八般武艺成

为当之无愧的“抗疫明星队”，在戈壁深处谱

写了一个个感人的暖心故事。

文———出谋划策搞创新
“徐技师，你的‘口罩消毒神器’是采用什

么原理呀？我们也想做一个，现在口罩都不够

用了。”2 月 24 日，创新技术能手徐明又接到

了同行取经的电话。

两周前，“徐明创新工作室”自制的“口罩

消毒神器”，在党员之家投入使用。

疫情来得突然，防疫物资一时“奇货可

居”。能不能让口罩重复利用呢？徐明创新工

作室成员画图纸、量尺寸、找配件、拧挂钩，将

两个紫外线灯管通过电路联接到纸箱里，再

安装上智能时间调控器自动计时报停，“紫外

线口罩消毒神器”新鲜出炉。一次可以消毒

16 个口罩，每次消毒时间为 30 分钟。员工们

在口罩上标上自己的名字，不用担心拿错。

“这款‘小发明’操作简便、安全可靠、实

用有效，解决了眼下口罩消毒的难题，太赞

了。”员工们由衷地点赞。

武———冲锋在前解难题
2 月 5 日，装车岗液化气无法装车，影响

正常装车和销售！

徐明火速赶到装车岗，发现是拉断阀的

原专用螺丝断裂，需要立即更换。可是，站内

并没有备用螺丝。以往配件加工都是由施工

单位完成，可是眼下......“自己动手！”徐明卸

下断裂的螺丝，马不停蹄回到库房，找出相仿

螺丝，台虎钳和锉刀加工。两个小时后，徐明

带着改装后的螺丝回到装车岗，进行调试安

装，装车拉断阀恢复正常。

“2 号热媒炉出口温度发生跳变停炉！”2
月 6 日，雅克拉集气站生产告急。

党员突击队员迅速碰头，戴好口罩和安

全装备赶赴现场，宫大印查看停炉跳变的原

因。副总监周国英下达抢险指令，物资设备科

马忠林前来协调维修物资供应和现场沟通。

王凯凯赶紧投入到温控系统的问题排查中，

很快发现原因是电机损坏。王玉杰现场分享

以往经验，徐明则找来拆卸工具和备用电机。

拆卸、润滑、安装、紧固……大伙儿争分

夺秒，加紧更换。11 时，完成电机更换。15 时，

2 号热媒炉成功投入运行，轻烃、液化气产量

和质量均未受影响。

暖———58个电话接力药品速递
2月 26日，一辆皮卡车在戈壁公路上飞速

驶来，停在了管理一区的门前。宫大印下车把

包裹递到王玉杰的怀里：“快，你的包裹到啦！”

王玉杰的心中涌起一股暖流，他知道，疫

情当前，这个包裹来得太不容易了。

春节前，王玉杰的妻子和 5 岁女儿来到

雅克拉过年，本打算春节后一起回家，没想到

疫情爆发。女儿有高蛋白质代谢轻度异常，带

来的药已吃完，开始出现皮肤痒，浑身难受。

王玉杰赶紧网购了高蛋白代谢药物。然而，快

递包裹管制、交通管制，包裹已在 60 公里外

的库车市中天物流园滞留两天了。

人出不去，车进不来，咋办？这可急坏了

王玉杰。

“必须想办法解决！”党支部书记吴成均

开始联系各方资源。他先联系了库车粮油店

和市内的熟人，都因小区封锁无法前往。吴成

均赶紧联系厂生产科，找到库车昊泰燃气管

道公司代取。经过沟通，包裹顺利取出。但因

限行，只能送到库车西高速口检查站。吴成均

想到桥古片区的拉油车会经过这个检查站，

又联系当天的拉油司机。

“你好! 是阿瓦提检查站吗？刚刚有个包

裹放在你们那儿寄存。一会儿有人来取。”联

系完检查站，吴成均又给在雅克拉末站调试

设备的宫大印打了电话，他翻了翻手机通话

记录，笑道：“58 个电话，将小姑娘的药取回

来，值了！”

河南省副省长何金平一行
调研杜康控股
复工复产情况

3月26 日上午，河南省副省长何金平一

行在洛阳市副市长胡加彬等领导的陪同下，

冒雨到杜康控股调研企业复工复产情况。汝

阳县委书记潘峰，县委副书记、县长赵振峰与

杜康生产基地总经理魏宝林、杜康控股副总

经理谢彬陪同调研。

何金平副省长一行来到杜康控股生产基

地，详细了解疫情防控 、复工复产以及疫情

对生产经营造成的影响等情况。

魏宝林详细汇报了杜康控股的防疫复工

和生产经营情况。杜康控股把科学防疫安全有

序推进复工复产作为重大政治任务来抓，成立

了疫情防控领导小组，严格按照各级政府要求

组织落实疫情防控措施，确保各项管控措施落

实到位，保障了全体员工健康安全。目前，杜康

防疫物资充足，人员管控、场地消杀、体温检测

等措施落实到位，企业生产平稳运行。

在杜康酿造车间，何金平副省长详细了解

杜康酿造工艺，对杜康控股“防疫情、保安全、

稳生产”各项工作的高效开展均给予了充分肯

定。他希望企业慎终如始，再接再厉，继续落实

好疫情防控各项措施，保护好员工身体健康，

提升产品质量促进企业发展。 要求地方政府

关注企业生产经营中遇到的各种问题，加大支

持力度，为企业发展创造良好的经营环境。

魏宝林表示，杜康控股将全力以赴，一定

不辜负各级领导的期望，坚持一手抓好疫情防

控、一手抓好复工复产，奋力夺取疫情防控和

企业发展“双胜利 ”。以匠心传承弘扬杜康文

化，加快领航豫酒振兴的步伐，为推动地方经

济发展做出更大贡献，为河南白酒事业发展增

光添彩。渊本报记者 李代广 实习记者 李葳冤

千里同好 坚于金石
驼人集团向意大利捐助 45
万元医用防护头罩

3 月 26 日，位于河南省长垣市的驼人集

团积极响应中共河南省委外事工作委员会办

公室号召，将价值 45 万元医用防护头罩等物

资通过河南省总商会捐献爱心，向意大利托

斯卡纳大区进行疫情物资支援。

近期，新冠肺炎疫情在全球扩散。据悉，

意大利作为国外重灾区，确诊病例人数居世

界前列，形势严峻。“千里同好，坚于金石”，为

共同应对全球疫情，帮助意大利共渡难关，驼

人集团贡献自身力量，捐赠给意大利价值 45
万元的医用防护头罩。

河南省工商联秘书长马跃峰、河南省小微

企业商会会长刘玉波出席捐赠活动。马跃峰表

示，疫情无国界，面对世界疫情，我们携手共同

抗击。他在讲话中向驼人集团表示感谢。

驼人集团市场总裁常省委在致辞时说：

“四海之内皆兄弟。面对疫情，我们休戚与共，

命运相关。我们相信在各国政府的坚强领导

下，在全球人民的共同努力下，疫情终将早日

过去，真正的春天早日来临。”

“投我以木桃，报之以琼瑶”。疫情初期，

国外友人对我国倾情相助，现在的驼人集团

紧跟国家步伐，援助海外，彰显了企业的国际

社会责任和使命担当。“四海之内皆兄弟”不

只是一句口号，更是行动，驼人集团后续仍会

携手全世界人民抗击疫情，共渡难关。

渊郭占伟 闫超辉 本报记者 李代广冤

戈壁深处“抗疫明星队”谱写暖心故事

逆流而上
广旺机制创新求变破冰非煤舞动市场

荫党员徐明（中）在指导员工们正确使用“口罩
消毒神器”。

荫广旺机制员工正在为客户装运环保非标件产品 荫广旺机制员工正在用改造后的数码机床生产加工机械产品


