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广告

“三字经”诠释劲牌的担当
P4

■ 刘之锋 宗毅

科技引领强旺产品出口27个国家
树国威

创建于 2006 年的安徽强旺生物工程集

团，十多年来，始终坚持“深耕企业做龙头，科

技创新求发展”的理念，与江南大学、合肥工业

大学等 9家高校院所、科研单位建立了产学研

战略合作，组建了天然级复合调味料、多品种

盐等 6 个产业技术创新团队；拥有国家、省级

两个博士后科研工作站，“功能性复合调味品

安徽省重点实验室”“安徽省功能性复合调味

品工程技术研究中心”“安徽省企业技术中心”

“安徽省功能性调味食品生物技术工程研究中

心”“国家健康产业研究院营养与健康功能食

品研究所”“功能性调味食品联合研发中心”6
个科研机构；参与发起了“国家食物与营养健

康产业技术创新战略联盟”，牵头成立了“安徽

省营养健康方便食品产业技术创新战略联

盟”；拥有站内外 56名博士为公司科研课题提

供技术支撑；持有 27个国家产品准入许可；配

套建有成果转化中试基地和营养与健康产业

园产业化基地，形成了“研发—中试—产业化”

三位一体综合发展的创新发展体制。同时，强

旺坚持工业化与信息化深度融合，以智能制造

为方向，以重大项目为载体，建设营养与健康

功能食品智慧工厂、功能性复合调味品数字化

车间、多品种盐智能化车间三大柔性制造平

台，打造更低成本，更大性能、更大柔性的智能

制造能力。成功实现了“传统作坊式生产”到

“科技型现代化企业”的华丽转型，产品由传统

的调味产品升级为具有营养健康调理作用的

功能性复合调味品以及多品种盐产品等。企业

整体的技术创新水平和工程化能力达到了国

内同行业领先水平。

打造高端品质
树中国品牌“强旺”

近几年，我国调味品行业取得了突破性

的发展，产量销量迅速增长，品种日益丰富，

调味品行业已成为我国食品工业的重要组成

部分。调味品行业的发展对提高人们生活质

量，满足人民群众日益增长和不断升级的安

全、多样、健康、营养、方便食品消费需求，扩

大内需，促进国民经济增长具有积极作用。因

此，强旺在国际市场环境影响以及经济形势

下行的情况下，毅然提出了年度增长 20%的

目标，并采取一系列的保障措施，确保年度目

标的最终实现。

一是坚持高端制胜遥 强旺充分发挥自身

创新资源优势，以市场需求为导向，立足科学

前沿，聚焦农副产品的深加工与产业化应用，

以及国内外功能调味品行业发展趋势，致力

于突破行业重点技术和关键共性技术，大力

开发系列大健康、高品质的科技新产品，聚焦

高端，不断优化产品结构，达到高端制胜的目

标，确保产品的技术竞争优势，而不被模仿或

者超越，在日益激烈的市场竞争中不被淘汰。

二是坚持品质制胜遥 强旺充分利用物联

网技术建立设计、工艺并行的一体化工作机

制。按照“可操作、可量化、可检测、可重复”的

要求，实现了工艺的精细化管理，加强了食品

安全监管，改善了生产环境，提高了产品质

量。同时以推行扁平化、集约化、信息化管理

为抓手，逐步建立起以组织结构科学、责权利

明确、运转顺畅高效为特征的现代化管理体

系。并积极采用先进的国际标准，制定“跟

踪—分析—掌握—提高—超越”战略，从源头

上把新技术、新工艺通过标准化与科研项目、

高新产品的研发有机融合，使研发的新产品

技术性能、安全性始终走在国内同行的前面，

并形成与国外同类先进产品的竞争优势。从

而以品质精良的产品获取了较大的国外市场

份额，在细分市场中占据优势。

三是坚持多元市场制胜遥 在经济形势下

行以及贸易战的影响下，强旺的主营业务产

品也略受影响。为此，强旺一方面借力“一带

一路”，加大国际市场的开拓力度，促进农副

产品深加工产品“走出去”，要求在维护拓展

非洲、中东市场的基础上，重点开拓东南亚等

新兴市场；另一方面，强旺以国家推进的内外

销“三同”（同线同标同质）工程为契机，开发

国内市场产品，丰富产品的结构，启动国内市

场的销售。通过国内、国际双渠道销售进行规

避贸易战对出口企业的影响。

依托营养与健康产业园
打造调味食品产业创新高地

在地方政府的支持下，强旺规划建有占地

230亩的营养与健康产业园，紧紧围绕国家食

品安全优质生产、调味食品产业结构调整的战

略要求，通过技术集成、商业集成、服务集成搭

建产品生态、技术生态、组织生态，建立核心竞

争力，形成以强旺为中心、产业联盟全价值链

成员为支撑的农副产品深加工以及调味食品

产业生态圈。充分利用强旺现有科研条件和产

业优势，结合农副产品高值化深加工重大技术

需要，重点开展农副产品深加工产业与食品产

业的共性技术和重大项目的联合研究与产品

开发、产业发展战略研究，打造成农副产品高

值化开发以及调味食品产业的创新高地，使之

成为连结农副产品深加工以及调味食品产品

与技术研究，工程化、产业化开发，创业者与创

业内外部资源的桥梁和纽带，凝聚和培养农产

品深加工领域人才的摇篮，从而推进我国农副

产品深加工、产业化应用技术的进步，以及高

值化开发的新产品核心竞争力的提高，实现更

好地“走出去”目标。

目前，强旺已被批准与中盐安徽盐化集

团通过混改合作进入盐行业，即将迎来新一

轮的快速发展。强旺将携手央企，抢抓机遇，

围绕农副产品的深加工与食品行业的融合发

展，通过生物工程技术的应用，致力提高农副

产品深加工产品的附加值，产品定位于中高

档食用盐和生活用盐两大类，聚焦打造“两个

基地”：一是国内中高档盐产品的研发、生产

基地；二是中盐集团旗下多品种盐出口基地。

将充分利用企业自身国际市场优势资源，着

力开拓我国食盐产品在“一带一路”、非洲、中

东、东南亚等国际市场，推动中盐品牌食盐产

品走出国门、迈向国际，树立中国盐业标杆。

为健康中国 2030，打造中盐国际、中盐科技、

中盐活力作出贡献。

■ 郑传海 王国良 曹筱璐

1月 11日，第十一届世界高铁大会项目工

程之一的中国铁科院中心站环线改造工程，由

中铁建电气化局三公司和轨道公司联合设计

生产的接触网“简统化”腕臂安装完毕。

腕臂是安装在支柱上，用以支持悬挂承

力索、接触线和吊弦等所有附着在腕臂上的

零部件，并起传递负荷的作用。腕臂的精确计

算和安装不仅直接影响现场调整工作量，还

有利于接触网外观的整体美观。

据项目技术负责人介绍，所谓“简统化”

腕臂，是相对传统的接触网零部件而言。进行

优化改进和集成后，由原来的七种缩减到现

在的四种，规格型号由德国、日本、法国和我

国等国家生产的各种式样，到统一按照一个

设计标准生产零部件。从设计、生产到安装，

真正实现简单化和标准化。

以承力索座为例，原来由 8 套紧固件组

成，实行“简统化”后由 3 套紧固件组成。通过

重新集成组合的简统化接触网，根治了过去

的吊弦线夹垂直破坏与磨损、定位器表面横

向裂纹、止动垫圈容易损坏等“伤病”，运营的

稳定性进一步提高，投入运行使用后检修率

也将大大降低。

原来的铝合金腕臂虽然轻便，但零部件

繁多。零部件多，预配起来不但工效慢，预配

过程中发生事故的概率也高。于是，中铁建电

气化局三公司首先想到的是从产品设计、集

成环节入手，按照“简单、实用、统一”的思路，

联合该集团轨道公司对接触网腕臂零部件的

设计、生产开始重新构思，经过反复试验，最

终研制出功能复合集成型腕臂零部件。

这种新型集成型腕臂零部件，由原来要

在两根腕臂管上安装 6个零部件，减少到现在

只需安装 3（正定位需要安装 4 个）个就够了，

零配件减少了 42%。“原来，预配一组腕臂需要

10分钟，现在只需要 5 分钟就可以了。实行

‘简统化’后，腕臂预配效率提高了 50%。”预配

中心周伟说。

由于简统化腕臂零配件集成度的提高，

错一个数据就错一组腕臂，所以，无论是测

量、计算，还是腕臂预配，每一个环节都必须

一丝不苟，精益求精。在中国铁科院中心站环

线改造工程现场，他们与设计院联合，采用技

术员测量、设计院计算、项目部预配车间预

配。经过实地测量，安装后的腕臂合格率达

100%，与原来的铝合金压管腕臂相比，一次

合格率提高了 20%。 咱下转 P2暂

麦麦提敏的幸福生活
■ 李有金 连鑫龙 罗树华

收徒、谈恋爱、打馕挣钱、练车考驾照，麦

麦提敏·图尔贡忙得不可开交，乐得合不拢

嘴。“我要开分店、买车。”他脸上洋溢着幸福

的笑容，憧憬着美好生活。

2018 年 4 月，麦麦提敏回村时，还一脸

沧桑，愁眉不展。“这苦日子，啥时候是个头

哦！”

麦麦提敏说，今天的变化和美好生活，要

感谢党和政府的好政策，感谢“红衣人”。他所

说的“红衣人”，就是西北油田驻村第一书记

蔡奇峰和“访惠聚”驻村工作队。

麦麦提敏今年 33 岁，是新疆喀什地区莎

车县喀群乡阔什巴格村农民。他年幼时父母

离异，母亲改嫁，由外公外婆抚养长大。13 岁

时因生活所迫辍学，拜师打馕。

靠打馕手艺，他先后展转新疆莎车、浙江

义乌、湖北荆州等六七个城市，在外漂泊了十

多年，钱没挣多少，家庭的变故却让他倍受打

击。其间，外公、妻子、外婆相继因病去世，数

万元的医药费花光了他所有的积蓄，还欠下

了一屁股债。后因老母病重，年幼的孩子需要

照顾，回到村里。沉重的经济负担和精神压

力，压得他喘不过气来。

阔什巴格村是国家级深度贫困村，建档

立卡贫困户 172 户 720 人。麦麦提敏一家位

列其中。蔡奇峰带领村“两委”和“访惠聚”工

作队针对因缺资金、因病等 7 种致贫原因，分

类施策、一户一策。通过人居环境治理消除

“病源”，为村民建立医疗保险斩断“穷根”，实

施产业扶贫让村民走上致富道。像麦麦提敏

这样有手艺的，鼓励他在村里开店打馕。

“不行，不行……”麦麦提敏一听在村里

开店，头摇得像拨浪鼓。就因为村里穷，才长

年在外讨生活，在村里开店谁吃？再说，开店

的钱从哪里来？

蔡奇峰和“访惠聚”工作队得知他的想法

后，为他申请扶贫资金，送去慰问品，从物资

上给予帮扶，精神上给予鼓励。“感谢党，感谢

政府，感谢工作队！”发自麦麦提敏肺腑。

有了工作队的支持，“吃不腻营养馕店”

很快在村街道旁开了起来。由于村里建起了

集中的安居房，路灯亮了、网络通了，村民再

不是散居在山旮旯里，过着日出而作，日落而

息的农耕生活。加上麦麦提敏勤劳、有经营头

脑，小店每月纯收入 3000 元以上。

去年 9 月初，新疆自治区扶贫项目“十小

商铺”在阔什巴格村建成营业。麦麦提敏将店

铺迁到这里，更名“富强馕坑肉”，白天打馕，

晚上经营夜市馕坑肉，月纯收入达到 4000 元

以上。他的店铺除接纳弟弟加入外，还招聘了

1 名贫困村民，每月支付工资 1200 元，帮助

其实现脱贫致富。

2019 年，麦麦提敏一家成功脱贫“摘

帽”，成为村里的脱贫致富能手、不少村民羡

慕的对象。

21 岁的艾合买提·亚森慕名前来拜师学

艺。“打馕是个辛苦活，喜欢喝酒的我不要，偷

懒的我不要，没有耐心的我不要。”麦麦提敏

说，艾合买提找他拜师，有几个月了，看小伙

子挺勤快，也是贫困村民，才收他为徒。等学

徒合格后，给他发工资。

一位美丽的维吾尔族姑娘向麦麦提敏抛

来绣球。俩人在学车考驾照中相识、相知、相

爱。有人问，姑娘喜欢你啥？麦麦提敏憨憨地

一笑：“她说我勤快、能干、长得帅！哈哈……”

筲正———劲牌担当的源点 筲实———劲牌担当的举措 筲效———劲牌担当的意义

致力打造中国调味食品产业健康高地
———访安徽强旺生物工程有限公司董事长张强

题记：提起安徽生物工程集团有限公

司董事长张强，在安徽界首，可谓是个传

奇人物、风云人物。20多年前，他执掌安

徽5大名酒之一的“沙河王”，被誉为酒界

“黑马王子”。今天，他又领航强旺集团年

创汇5000万美元以上，成为中国调味品

出口“大王”之一。

事业的伟大不仅在于目标的壮丽，更

在于过程的壮丽;生活的美好不仅在于享

有的丰富，更在于经历的丰富。几度风雨

几度春秋。在中国共产党的领导下，中国

人民战风斗雨，一次次攻坚克难、一步步

勇毅前行，书写了光照时代的历史篇章，

创造了属于自己的美好生活。安徽强旺集

团就是众多创造者、开拓者中之一。

荫安徽强旺生物工程有限公司董事长张强

“简统化”腕臂将亮相第十一届世界高铁大会
为接触网腕臂“简统化”标准走向世界打下基础

荫 月 日，中铁建电气化局三公司员工冒着
大雪在铁科院中心站环线改造工程现场吊装
线盘。 潘瑞强 摄


