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广告

广告

科技引领迈向发展新征程
P2———甘肃建投物流集团公司高质量发展纪实

■ 本报记者 赵健

12 月的三亚，阳光灿烂，气温如夏，第十

届“海天盛筵”如期而至。

虽然连续参加了大大小小数十次各种商

务活动，“海天盛筵”创始人，海南鸿洲集团董

事长王大富仍然“偷得半日浮生”在展会间隙

的上午出海溜达。神采奕奕的他坐在私人游艇

的船尾，望着无际的大海，海味入鼻，直动心

灵，远处错落小岛，迫人遐想无穷。他眼角有笑

意，但眼中仍有三十年前创业浪潮的火花。

“我在游艇上有时会享受一份孤独。看着

茫茫大海，自己也就变得渺小很多，也不会想

太多，心胸就会变得宽阔起来；面对压力，重

要的是学会放松。”已是不惑之年的王大富对

记者坦言，鸿洲企业历经了 30 年发展，“海天

盛筵”也已经举办 10 年，不仅站稳了阵地，如

同参天大树的万千树根，牢牢伸往地心。

“虽千万人，吾往矣。”面对国内游艇业的

转型与发展困境，依靠执着的信念，坚守与创

新，特别是来自国家领导人的讲话和党中央

提出让海南建设自由贸易港的决定，使他信

心百倍地迎接大时代，成就大事业的到来。

◆十年探索 搭平台立品牌
哲学家培根总结，善于在做一件事的开

端识别先机，这是一种极难得的智慧。游艇业

从全世界来看都是很特殊、很专业，被人关

注，却是只有少数人参与的行业，要想在这一

领域跟上发展步伐，满足需要，实现发展需要

实力和信心。

作为海钓的痴迷爱好者, 王大富在其爱

好的事业之间瞅准市场的空白，以睿智的观

察、敏锐的视角，丰富经验和一股闯劲捕捉到

商机：伴随中国经济的快速健康发展，成为了

世界第二大经济体，国人特别是中产阶层的

人群会越来越多。

王大富认为，多数富裕起来的国人随着

人们生活水平的提高对时尚健康的生活方式

虽充满向往但很少涉及，原因在于缺乏正确

的引导和培养。而国内游艇业的发展了这么

多年，还没有一个品牌占领了行业标准的制

高点，或者把行业标准升级为国家标准制高

点，当真正的领导性品牌出现的时候，这个行

业才是真正发展的时候。

于是，王大富率先在国内成立首家游艇

会，成为了世界顶级游艇俱乐部摩纳哥皇家游

艇会俱乐部联盟成员，并在此基础上策划举办

“海天盛筵”，搭建起全球游艇、公务机、生活精

品等品牌在中国的一个重要展示平台。

作为中国游艇行业的风向标，从第一届

开始，每届的海天盛筵都云集国内外知名游

艇品牌旗下的最新游艇产品。来自意大利、法

国、德国等国家和地区数十家全球知名豪华

游艇品牌悉数亮相展会，展品涵盖了各种类

型和尺寸的帆船及动力艇。同时，也得到了锦

龙、杰鹏、莫阿娜等多个国内民族品牌的大力

支持，向世界展现中国智造的顶级水准。

而法拉利、保时捷、帕加尼等世界级品牌

的超跑，和各种豪华越野房车，以及亚龙通航

及美亚航空等公司的商务机展区也成为“海

天盛筵”的一大亮点；同时，包括珠宝、腕表、

艺术、房地产、文化旅游、时尚及艺术界在内

的各种元素也会在现场进行集中展示，丰富

观众的观展体验。

除了丰富的展品，展会期间还将举办展

商之夜、豪车巡游、中国名人高尔夫球赛、城

市推介会、游艇产业旅游目的地国际交流论

坛等一系列丰富多彩的活动。

此外，今年的“海天盛筵”紧随行业发展

趋势，参考国际游艇展会的成功模式，首次打

造二手游艇展区，集中展示近 20 艘进口及国

产的二手帆船及游艇，满足更多游艇消费者

的需求。同时，与阿里巴巴集团闲鱼平台达成

合作，首次开通线上观展模式，让大众不仅可

现场参展，也可线上观看直播深度参展。

王大富立志要开创中国自己的高端游艇

会品牌，成为国内游艇业当仁不让的开路先

锋。十年的发展实践来看，越来越多的国人通

过“海天盛筵”了解、认识了国际上最先进的技

术、最新潮的艺术品、最前卫的健康生活方式。

现在看来，“海天盛筵”品牌的创立是深刻

洞察到了消费者的需求和趋势并加以满足而获

得，把国外成熟的游艇产业发展的模式与生活

日渐富裕起来的国人追求高品质、最时尚的生

活方式的需求有机的结合起来，迅速集聚了一

批追求品质生活的名流圈层，并一次次深刻诠

释了当代品质生活理念。 咱下转 P2暂

■ 黄梦诗 / 文 袁林 / 图

12 月 20日,2019 第四届（全球）楚商大会

开幕式暨长江经济带高质量发展论坛在武汉

东湖国际会展中心隆重举行, 会上向全球推

荐了 70 名有实力、敢担当的优秀楚商，稻花

香集团董事长蔡开云, 与百步亭集团董事局

主席茅永红，泰康保险集团创始人、董事长兼

CEO 陈东升，小米科技董事长兼 CEO 雷军等

一同获评“杰出楚商”，充分展现了当代楚商

风采，为新时代楚商发展增添了更多更精彩

的故事。

致敬词
从董事长助理，到执掌稻花香，“少帅”蔡

开云用十余年光阴，酿成一坛好酒。

稻花香荣获“中华老字号”、入选“中国新

八大名酒”、跻身中国民企 500 强，这是一脉

相传的老店故事，也是开拓进取的新生乐章。

“创立百年品牌、打造百亿企业、致富百

万农民”。谋求企业发展、践行社会责任，他通

过产业带动、产城共建，为地方经济社会发展

和百姓增收致富作出积极贡献，使集团所在

地———宜昌市夷陵区龙泉镇发生了翻天覆地

的变化，成为远近闻名的白酒名镇、中国特色

小镇。

“大佬”云集
共话湖北经济高质量发展

本届楚商大会由湖北省政府主办，省委统

战部、省工商联、省商务厅、楚商联合会承办。湖

北省委部分主要领导，全国工商联主要领导，浙

江商会总会会长、马云公益基金会创办人马云，

楚商联合会会长、泰康保险集团董事长陈东升，

全国工商联副主席、小米科技有限责任公司董

事长雷军，川商总会会长、新希望集团董事长刘

永好等一批商界“大佬”出席会议。

今年，是建国 70 周年，本次大会以“奋进

新时代、筑梦新楚商”为主题。70 年风云剧

变，楚商见证了祖国从站起来、富起来到强起

来的辉煌历程。党的十八大以来，新一代楚商

以砥砺奋进之姿，谱高质量发展新篇章，先后

涌现出了陈东升、雷军、蔡开云等一大批有引

领力、影响力、创新力的优秀楚商代表，他们

敢为人先、创新求变，为新时期民营经济体系

不断壮大、湖北经济高质量发展行稳致远起

到了榜样引领作用。

创新奋进
树立区域经济发展新风景

作为随着改革开放成长起来的湖北本土

民营企业代表，稻花香从一家村办小作坊起步，

创立稻花香品牌，在竞争激烈的白酒市场中乘

风破浪，提升产品品质、拓展布局全国市场，入

选“中国新八大名酒”，成为建国来首个入选中

国八大名酒的湖北白酒品牌，推进鄂酒品牌走

出湖北，叫响全国；在波澜壮阔的市场发展中提

出“建百亿企业、创百年品牌、富百万农民”的

“三百工程”，在湖北省农产品加工企业中率先

突破百亿，树立农字号的里程碑；创新发展“一

主三辅”产业结构，打造 500 亿产业集群，跻身

湖北民企制造业百强榜首、中国民营企业 500
强、中国企业 500强，引领和激发了湖北产业发

展活力，更是激励了许多像稻花香一样随着新

中国发展成长起来的中国实体经济争先奋进。

活力升腾
澎湃楚商发展新浪潮

就在本月初，作为北京湖北企业商会常

务副会长的蔡开云，与一批楚商代表被授予

“京华楚商非凡成就者”纪念章，作为新时代

的民营企业家，蔡开云既担负着企业稳步健

康发展的使命，又肩负新时期区域高质量发

展的新课题。

面对新形势，蔡开云联动中国白酒中南核

心产区，开启合作共赢新模式，建设区域联合

新生态，打造中南白酒新名片，激发白酒版图

新活力；创新提出“131”战略剑指百亿目标，通

过活力之光系列群星演唱会进一步叫响稻花

香品牌口碑，为中国白酒产业增添新动能；发

力物流产业夯实中坚力量，打造的三峡物流园

跻身国家 AAAAA级物流企业，为区域内乃至

全国范围内物流企业提供服务，为国家物流产

业繁荣增添新力量；科技创新赋能产业发展，

全国首创馫香型白酒工艺，自主研发二维码防

伪溯源系统，推进白酒生产数字化、智能化，加

速中国制造向中国创造转变步伐。

此次优秀楚商评选，根据企业质效、品牌

建设、社会责任担当等方面，审议评定了 30
名“杰出楚商”，40 名“优秀楚商”。

全国知名企业家、国外知名楚商、港澳台

楚商代表、境外商务机构驻武汉代表以及部

分世界 500 强企业、中国 500 强企业、中国民

营 500 强企业的负责人等 800 余人出席了大

会。

民营企业
融资难融资贵的症结
在哪里
■ 李凤发 刘思妤

长期以来，融资难、融资贵一直是制约民

营企业发展的瓶颈。从笔者调研的情况来看，

当前民营企业融资难融资贵的基本症结在以

下几个方面：

民营企业的自身原因

民营企业在发展过程中由于自身原因，

无法达到银行贷款要求或社会融资条件。

一是部分民企具有资产规模小、资产负

债率高、产业层次低等特点，整体抗风险能力

较弱。特别是初创期的小微企业，底子薄、自

有资产少，达不到金融机构授信标准。湖南省

某银行的省分行高管李祖来分析：首先很多

民企“草莽”起家，即便做大了素质仍未提升，

所以“糊涂发家又糊涂入困”实属正常；其次

是不研究形势，无前瞻性，如按国家战略支持

调整方向、行业政策、环保政策等，故升级转

型跟不上；第三，经营不透明，大的经营行为

不公开，如投资收购、抵押担保等，合作者不

敢深打交道。

二是部分民企有的征信不好，导致贷款

审核通不过。有的由个人或家族创建，未建立

现代企业内部治理结构和健全的财务管理制

度，如管理不够规范、高素质财务人员缺乏、

懂融资人才缺乏、负责人的思维跟银行不合

拍等。有的民企还存在弄虚作假，编造多套财

务账本情况，导致银行无法判断其真实财务

状况。“管理不行，报表假乱，谁敢放贷？”衡阳

某银行负责人如是说。

三是部分民企存在固定资产少、流动资

产变化快、无形资产难以量化、厂房设备不足

以作为贷款抵押物等问题。衡阳平安银行信

贷部肖俊反映，有的民企租赁的比较多，没有

一定的资产进行抵押，也有些民企老板的三

角债比较多，或者信用卡逾期等；有的企业底

子薄，做了几十年仍找不出像样的抵押。

金融机构的机制原因

受银行业金融机构经营管理机制制约，

民企贷款难度较大。

一是国有银行的激励约束机制使然。对

机构来讲，一笔贷款形成风险后，对单位考核

的负面影响比该贷款正常对单位考核的正向

影响要大得多。实践中，民营企业的风险要比

国有企业、上市公司、大企业要大。且因为机

制的原因，导致国有银行本身“大锅饭”和不

作为思想严重。

二是银行“风控”（即风险控制）专业人员

缺乏。据调研了解，目前银行能真正把握企业

实质风险且能指导企业融资的人员很少。导

致银行慎贷、惜贷、不敢贷。

三是现有信贷产品不能满足民营企业的

需求。目前银行业金融机构的主流信贷产品

基本上源于大中型企业金融服务模式。衡阳

市红灿园农业生态公司负责人易红辉反映，

像他们做农业的，不论规模有多大，投资有

多少，企业发展趋势有多好，金融机构都不

愿为放款，因为所有的土地，房屋及附属设

施，包括种植的苗木等都无法评估和抵押。专

门针对小微民企及涉农的信贷产品和服务方

式少之又少，无法满足小微民企差异化融资

需求。 咱下转 P2暂

书写新时代楚商精彩故事
2019年优秀楚商名单揭晓，陈东升、雷军、蔡开云等获评“杰出楚商”

十年一剑望沧海
———海天盛筵创始人、鸿洲集团董事长王大富10年的坚守与创新

荫海天盛筵创始人、海南鸿洲集团董事长王大富


