
编者按：从一个13岁的乡村小孩的创业，到商业运作的非凡成就，经历了无数的挫折和失败，但李亚洲总在商业场上不断地冒险、进取和成功，他的事迹成为商界的一个经典。

与此同时，爱心满满的亚洲红，更是感动着无数的人。
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他是梁平人的骄傲
2017 年 3 月 18 日，浙江绍兴柯桥区金

昌大酒店，一场别开生面的活动正在举行。

重庆市梁平中学的领导、教师一行，千里迢

迢赶到绍兴，为绍兴柯桥亚洲红科技有限

公司李亚洲、肖红梅夫妇举行隆重的授牌

仪式，以表彰他们捐资助学作出的突出贡

献，现场镁光灯闪烁，掌声阵阵，赞誉有加。

绍兴柯桥亚洲红纺织科技有限公司，

成立于 2007 年，是一家集服装面料研发、

生产、销售于一体的科学贸易公司, 公司坐

落于距杭州仅 50 公里的中国轻纺城———

山水园林城市柯桥,公司主要从事春夏秋冬

时尚服装印花面料的研发、生产及销售。目

前生产销售的产品有 4000 余种，销售网络

遍及北京，上海、广州，深圳，杭州，武汉，重

庆，成都等中国一二线城市，产品销往全国

遍及全世界。

在绍兴市重庆商会，帮贫扶困、捐资助

学、奉献爱心己蔚然成风，为首者当属李亚

洲会长。从 2015 年起，李亚洲每年捐资 18
万元，帮助 50 位贫困学生完成学业。他初

步设想坚持 10 年，帮助 500 名贫困学子。

在授牌仪式上，梁平中学的领导高度

评价李亚洲、肖红梅夫妇这一善举，并代表

全校师生对此表示深切的感谢。他们表示

一定要教育好学生，将李亚洲、肖红梅夫妇

这种关心教育事业，关爱下一代的大爱精

神传递下去，在学生们的心中不断传承，发

扬光大，学成后去帮助更多的人，让社会充

满爱。

记者了解到，李亚洲、肖红梅夫妇十分

热爱慈善事业，曾多次为地震、洪灾、帮贫

扶困捐款达 200 多

万元。他们的爱

心行动受到了

大家的高度赞

扬，梁平日报、

梁平县电视

台也赶到现

场进行了采

访报道。

梁 平 人

说，李亚洲是

梁平的自豪，

他们为他

的成功而骄傲，为他的义举而感动。

13岁的创业者
1974 年出生的李亚洲，他的一生充满

了传奇。他在商业经营中，摸爬滚打了很多

年，经历了无数的波折、困难与失败，终于

做出了自己的事业。

李亚洲出生的出生的重庆梁平七

桥镇的一个村。如今，很多人都还记

得，镇里曾经有一个 13 岁的小孩，早

早地当了老板，自营起了一家台球店。

他就是李亚洲。忆起当年的境况，李亚

洲说：“小时候，我与大多数孩子一样，

也有自己简单的梦想，那就是能够住

到七桥镇上，同时再拥有一家自己的

店面。但我又与那些空有梦的孩子不一

样，我觉得自己从小就应该有勇气去做，

冒冒险也是值得的。”

于是，他真的开

始了自己的冒险活

动。由于在镇上上

学，李亚洲接触到

了镇上更丰富的

生活讯息，于是，

他买来了台球

桌，在农村老

家做起了台球

店的生意，

成为远近村

里第一家台

球店。那一

年，李亚洲

13 岁。

台球生意

的操作容易，

门槛也低，因此看到李亚

洲生意不错，其他人也纷纷效仿，这样一

来，做的人多了，生意自然也就差了，于是

李亚洲又琢磨起了第二个生意。这回他将

目光瞄准了自动打稻机，为此还特意去重

庆购买机器，可惜最终这桩生意还是没有

做起来。不过，因为父母做建筑生意赚了

钱，李亚洲如愿地把家安到了七桥镇上，还

和朋友合伙做起了副食品批发，在镇上开

起了自己的店铺，每天收入达几千元，他儿

时的梦想就这样全部实现。

冒险南下，广东淘金
记者采访他时，李亚洲总是一身轻松

地笑谈着。他说，到镇上是他的一个梦想，

由此开启有他的冒险活动。“也许我这个人

有点特别。越是年纪稍长一些，就越是更希

望做一些有刺激的事。所以我的冒险活动，

就总是没有停过。”

在经历了最初一段时间的平静之后，

李亚洲身上那股不甘平庸的冒险精神再次

活跃起来，他重新选择了挑战。还未满 18
岁的他，这次选择了把生意交给父母打理

之后，孤身一人南下广东淘金。

1993 年的广东，正处在全国改革开放

的最前沿，大量工厂企业的兴起，吸引了数

以千万计的创业者从全国各地蜂拥而至，

李亚洲也是其中一员。

李亚洲在广东的第一站是在佛山打

工，但由于年龄未满 18 周岁，不能直接进

入工厂工作，所以他只能白天打打零工，晚

上和其他人一同租住在厂外。他们当时租

住的宿舍是由一家养猪厂改造的，偌大的

厂舍里，简单地搭上两层木板，就算是上下

铺，无论多少人，都那么随意地躺在上面，

没有任何的私人空间可言，甚至连一个明

显的铺位区分也没有。

就是在这样艰难的时里，李亚洲在佛

山、南海等地辗转了一年时间，那段段经历

不仅仅是辛酸，更是失败。他的辛苦并没有

换得任何收获，只好两手空空地暂时回家。

李亚洲是一个停不下来的人，他的心里

始终在规划着走向成功的路子。南下的经

历，虽然没有给他带来直接的经济效益，但

是却大大地开阔了他的眼界。回到重庆老家

之后，他又开起了整个七桥镇上第一家带卡

拉 OK 的洗发店，生意一度好到连续 3个月

24小时营业。但仅仅在半年之后，就因为镇

上随之而来的效仿和恶意的竞争，让他的生

意顿时陷入了低谷而不得不关闭。

转行布艺，曙光初现
生意场上的失败没有让他气馁，他后来

总结说，也许，许多事他终究是做不了的，他

真正的商业缘份还在布艺方面。善于学习和

观察的李亚洲，在重庆朝天门市场做了两个

月学徒之后，发现当地的布料都是来自绍兴

的柯桥，于是又酝酿起了新的冒险。1997年，

刚刚年满 23 岁的李亚洲，再次出发，一个人

来到了祖国东海之滨的绍兴。

来到绍兴的第一个月，李亚洲为了解

行情,走遍了柯桥的布料市场和大大小小的

店铺，有了初步的了解之后，就开始做起由

柯桥进货，再到重庆销售的生意。但是由于

初始资金的不足和对市场了解的不够，那

时候的李亚洲只能跟着别人少量进货，看

哪种布料卖的好了，就进一些发去重庆，可

由于柯桥到重庆路途遥远，备货又不够，他

第一次生意就亏了。之

后，经过慢慢的

摸索，直到李亚洲把生意转移到专注花布

的销售上，才逐渐稳定下来，但距离真正的

“飞黄腾达”还有着巨大的差距。

经营花布生意的两年里，李亚洲的生意

虽然没有大红大紫，但是他在印花和花型上

的天赋却被人发掘。一位温州乐清的布料商

人，在与李亚洲的生意往来中，发现凡是李

亚洲推荐来的花型往往都能畅销，于是他高

薪聘请李亚洲夫妇来到他的公司，分别负责

花型的研发设计和布料的销售。

在为温州老板“打工”的 3 年时间里，李

亚洲和妻子积累了资金，也对花布和印花

越来越熟悉，终于，在亲朋好友的鼓励和血

液中流淌着的冒险基因的双重作用下，李

亚洲再一次按耐不住了。他辞去工作，在柯

桥精品市场北二区租了半个店面，重新开

始做起了生意。

重新创业的第一年，由于时间和市场

等原因，李亚洲的生意并不是太好，但即便

如此，他的心里还是安定了很多，因为这证

明他这一次创业的冒险是值得的，也证明

了他选择的这种布料是正确的。果然，在随

后的一年，这种布料就在广州开始流行，第

三年时他们的销售收入就达到了 500 万，

第四年收入实现了翻番，并且在第 5 年保

持了这一业绩。

深情谱写“亚洲红”
初步的成功，激励了李亚洲，但同时单

一品种连续 5 年的畅销，也引起了李亚洲

的担忧，为此，他们未雨绸缪，在保持原有

店面的基础上，在精品市场的临街地段租

了新店面，专门销售新品种的布料，并不断

设计新的花型，丰富商品选择，慢慢实现了

从单一花布品种向多点开花的转变，而李

亚洲自己负责花型设计开发，妻子负责产

品销售的经营模式，也日益被证明是成功

的创业模式。时至今日，李亚洲亲手创下的

“亚洲红布业”已经成为了行业内，一块响

当当的的金字招牌。

东方升起亚洲红。从对布料一无所知

的门外汉到印花的行家里手，现在李亚洲

对花型和布料的关注已经从单纯的工作习

惯成为了一种痴迷。只要看到没见过的花

型和布料，他就一定要走上前去仔细观察，

甚至每当看见自己特别喜爱的花型时，他

都会从心底涌起一种怦然心动的感觉，这

份感觉像极了两个一见钟情的恋人，但别

人的一见钟情仅限于人与人之间，而对李

亚洲而言，这份钟情却是他和花布之间不

为人知的秘密。

除了关注纺织行业之外，李亚洲的冒险

还在别的行业中拓展。跟随着国家大力发展

高新技术和新兴产业的大背景下，生性爱好

创新和冒险的李亚洲，也对高新技术产生了

巨大的兴趣，并极为看好高新技术的产业化。

正因为此，他与重庆中科院合作，在老家成立

了防腐致润科技有限公司，在国家级的高科

技领域，开始了新一轮的冒险。

“或许，冒险不是理想，但它的确是一种

人生，一种对于更高目标的追求。希望在不

远的将来，我的事业会有更大的成功。与此

同时，我也十分感谢社会各界对我的支持，

我会将回报社会的工作做得更好。”李亚洲

信心满满地说。

东方升起“亚洲红”
———亚洲红纺织科技有限公司董事长创业纪实


