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“我们企业有什么相关手续办理的问题，

都会找石阡县本庄镇党委书记卓天明，因为

他不仅亲自带着我们跑窗口办理手续，还会

帮助我们解决相关问题。”杨仕贵是 2018 年

2 月在铜仁市石阡县本庄镇投资有机肥加工

项目的投资人，与大多数引进企业一样，落户

贵州不仅仅是市场因素，更是因为当地良好

的营商环境。

贵州省从 2018 年 2 月吹响产业大招商、

优化营商环境集中整治“两大行动”的号角以

来，贵州省投资促进局按照贵州省委、省政府

的安排部署有序推进。为深入调查基层开展

情况、落地企业投产情况以及上报数据的真

实性，12 月 21 日上午，贵州省产业大招商工

作领导小组办公室主任、贵州省投资促进局

局长马雷率队到铜仁市石阡县进行“两大行

动”推进情况抽查督战。

据了解，此次“两大行动”推进情况抽查

行动，将持续六天，分为七个抽查小组，对九

个市州和贵安新区的部分县(市、区)进行抽

查。

“要将优势资源转化为优势产业，石阡县

温泉项目是地方的优势，应鼓励发展，形成产

业”。在抽查到佛顶山温泉项目建设时，马雷

表示，要因地制宜引进相关项目。

通过对部分引进项目检查，马雷对铜仁

市石阡县 2018“两大行动”工作开展情况进

行了肯定，并指出铜仁市以及石阡县在接下

来的招商工作当中要做到科学招商，要围绕

石、茶、泉等主导产业进行招商项目谋划，做

长长板，深入研究产业链的形成，要把产业链

做实、做深、做细，要强化产业链招商。马雷尤

其强调了高科技对产业结构调整的重要性，

保证招来的企业能够有长远的发展。

石阡县县委常委、县人民政府常务副县

长徐再高表示，石阡县下一步将在贵州省投

资促进局统筹带领下，大力抓好招商工作，结

合优势资源、产业链条进行招商，强化领导招

商，助推地方经济又好又快地发展。

贵州省将继续督察各个市州“两大行动”

推进情况，既要咬定年初设置的全年目标又

要严防数据造假，保证成效公平显现。针对营

商环境，持续进行清洁大扫除，对破坏营商环

境进行重拳整治，力争通过三年左右时间，将

贵州建成“门槛低于周边、服务高于周边”的

营商环境新高地。 (宁南)

生态农业种植现场。宁南 摄

贵州省“两大行动”促进企业落地开花

科技 + 警务：
郑州市公安局郑东分局
让“就跑一次”真正落地

河南省郑州市公安局郑东分局为了深化

“放管服”工作、落实“就跑一次”承诺，强化互

联网思维，推进审批服务扁平化、便捷化、智

能化，全面引进了自助证照拍照一体机、身份

证自助取证机、临时身份证制作终端、暂住申

报登记终端、居住证自助签注机以及居住证

自助制证机，用实际行动努力打造便民、利

民、惠民的文明高效服务窗口，让“就跑一次”

成为窗口单位的服务标准。

“我们累点忙点，在服务上想得更周到

点，让来办事的群众少折腾，心情好点，这是

我们为民服务的宗旨。”该局治安大队大队长

张东民说，该局全部开放居民身份证异地办

理点，异地居民可在就近户籍室办理身份证；

同时市外迁入申请准迁证办理日期也由省厅

要求的 20 个工作日压缩至 5 个工作日，极大

地方便了群众，获得群众的一致好评。

渊齐鹰 本报记者 李代广冤

冬至大如年，纳履添新

岁。12 月 22 日，正值农历二十

四节气中的冬至，这一天吃上

热腾腾的饺子已是国人传统。

为了让在节日当天奋战在工

作岗位上的矿工兄弟都能吃

上一碗象征平安、团圆的水

饺，黄陵矿业一号煤矿工会组

织 20 多名家属协管员动手包

了 3000 多个七彩饺子，把组织

的关怀与温暖送到每一名职

工心中。热腾腾的饺子凝聚着

爱心，传递着“娘家人”的温

暖。

倪小红 段倩 摄影报道

浙江力普纳米钙粉碎
成套生产线上榜嵊州市
首届十佳创新项目

第一届嵊州市创客、创新项目大赛日

前圆满结束。国家高新技术企业，中国粉

碎技术领航者———浙江力普粉碎设备有

限公司参赛的“纳米钙粉碎成套生产线”，

脱颖而出，荣获十佳创新项目。至此纳米

钙粉碎成套生产线已获得国家发明专利、

浙江省新产品和省科技创新项目, 中国

无机盐工业协会碳酸钙行业分会、中国碳

酸钙协会行业专家组联合颁发的碳酸钙

生产节能降耗技术和设备等多项殊荣。

纳米钙粉碎成套生产线集粉碎、分

级、集料、除尘于一体，高效节能，环保，

是国内顶尖的粉碎设备，拥有 8 项国家

专利。其创新之处在于自主研发了旋风

粉碎机、分级机、集料装置、除尘装置、回

料回风装置等设备，优化布置组成用于

纳米碳酸钙粉碎的成套生产线，实现了

粉料超细粉碎的连续、高效和清洁生产。

该生产线能耗低、噪声小，其解聚后的纳

米碳酸钙的粒径分布均匀。整条生产线

处于封闭状态下完成，实现纳米钙的规

模化生产。

该生产线在业界广泛使用多年，畅

销山西、安徽、山东、四川、广东、江西等

省市；远销俄罗斯、日本、中东等国家和

地区，深受客商的青睐。特别受到国内纳

米碳酸钙著名生产企业，上市公司山西

兰花集团的充分肯定，评价这条线产线

能耗低、产量大、细度集中、振实密度好，

是进行纳米碳酸钙的活化、分散、粉碎处

理的理想设备。

浙江力普咨询热线院13806745288
13606577969

传真院0575-83152666曰
力普网站院www.zjleap.com
E-mail:zjleap@163.Com

河南伊川：
儿子欠债成“老赖”
诚信父亲替儿还

“真是恨铁不成钢啊，杜法官，我现在就

把全部欠款转给你。”近日，河南省伊川县法

院执行局，一名替儿子偿还欠款的父亲走进

了法院。

这是一起借款合同纠纷案件。2016 年 7
月，王某以做生意为由向张某借款 20 万元，

约定的还款期限到后，王某迟迟不予归还，张

某多次讨要无果后，遂将王某诉至法院，经法

院调解，双方当事人达成和解协议，但后来王

某未按协议履行，案件遂转入执行环节。

杜法官承办案件后，依法向王某送达了

执行通知书、报告财产令等法律文书后，但王

某并未按法律文书规定的内容申报财产情

况，也未按时履行还款义务。

后经杜法官多次打听，才知道原来王某长

期在外做生意，很少回家。经过对王某财产状

况进行网络查控，发现王某名下无任何可供执

行的财产，杜法官依法将王某列入失信被执行

人黑名单，案件依然没有突破口陷入僵局。

为尽快找到突破口，杜法官多次联系申请

人张某，终于辗转打听到了王某父母家的地

址。杜法官见到王某父母后，便将事情原委向

两位老人讲明，王某父亲听了情况后非常生

气，马上让王某母亲给儿子打电话。电话中王

某简单地诉说了情况，并告知父母不要管这件

事情，这让老两口更生气。王某父亲挂了电话

便开始向杜法官道歉：“法官，你放心，我一定

让他尽快回来，把钱还清，我们王家一辈子做

人清清白白，不能让别人说我们不讲诚信！”

12 月 17 日，王某父亲便来到伊川法院

执行局，将卖房子凑来的钱一分不少地还给

了张某，这就有了开头的一幕。

原来，王某回家后，被父亲狠狠地批评教

育了一顿。面对还款压力，王某只好说了实

话，因最近生意资金周转不开，实在还不上这

20 万。王某父亲思前想后，便将前些年在县

城买的房子卖了替儿子还债。王某父亲对杜

法官说，“他现在名列失信人黑名单，买不了

飞机和高铁，坐汽车颠簸一路到家，又看见小

区门口贴的大头贴，更是悔不当初，感谢你们

让他悬崖勒马，要不以后还不知道会惹出啥

事来，我以后一定加强教育！”

“诚信是人之根本”，希望王某能以此为

鉴，做守法诚信的公民。

渊朱丙奇 本报记者 罗红耀冤

“放眼未来，锂电新能源产业前景广阔、

潜力巨大、商机无限，我们有理由相信 (宁
德市) 产能规模还会进一步扩大，这对于任

何一个配套产品来说，都具有良好的规模效

益。”福建宁德市委书记郭锡文 22 日表示。

当天，宁德市举行 2018 年锂电新能源产

业招商推介会，400 余名锂电新能源产业客

商代表共聚一堂、共谋发展。

宁德是福建东北翼新兴的港口城市，近

年来依托独特的区位和后发优势，积极推动

锂离子消费电池、动力电池、储能电池及关键

原辅材料的产业化，锂电新能源已成为该市

最具活力、最具潜力的支柱产业，2017 年实

现产值 358 亿元(人民币，下同)，产业集群效

应初步显现。

宁德时代新能源科技股份有限公司、新

能源科技有限公司已成功抢占锂离子电池产

业发展的国际制高点，成为全球首屈一指的

消费类聚合物锂离子电池、锂离子动力电池

供应商。

该市还陆续引进厦钨、杉杉、青美等产业

链配套企业集聚宁德发展，截至目前共落地

锂电新能源产业链项目 34 个，总投资 240 亿

元，产品涵盖正极材料、负极材料、电解液、隔

膜四大关键材料，自动化生产线机器人、精密

零件等配套设备，线束、构件等配套材料。

上汽集团宁德基地项目今年 3 月落户宁

德，预计 2019 年 10 月正式投产，达产后可实

现年产 30 万辆乘用车，二期拟扩产 30 万辆

乘用车生产能力，将为宁德锂电新能源和新

能源汽车协同发展注入强劲动力。

为加快打造锂电新能源全产业链，宁德

市政府出台了《宁德市促进锂电新能源产业

链发展七条措施》，从强化要素支撑、鼓励落

地达产、推动创新发展、支持人才引进等方

面给予明确的政策支持，努力建成全国规模

最大、最具竞争力的锂电新能源产业基地。

预计至 2020 年，宁德锂电新能源产业总

规模将超过 1000 亿元，其中电池产业产值达

700 亿元，包括消费电子电池 200 亿元、动力

电池 400亿元、储能系统 100 亿元；通过电池

产业带动配套材料和设备产业产值规模将超

过 300 亿元。 （叶茂)

锂电新能源产业招商推介会现场。 叶茂 摄

宁德推介锂电新能源产业 400 余客商共谋产业发展

七彩水饺送“亲人”暖冬暖胃更暖心

渊上接 P5冤

最近一段时间，经销商对价格问题十分

关注。就此，李保芳在会上明确表态：明年的

系列酒出厂价，原则上不会上调，也不会降

价。未来是否适度提高部分产品的价格，茅

台将深入研究、慎重决策。

关于茅台酒的价格，李保芳也再次强调，

今年和今后一段时间，不会提高茅台酒出厂

价。“我们不会随意动价，因为它会带来行业

的连锁反应，必须慎之又慎，要把精力集中到

抓品质、树品牌、讲信誉、做服务上”。

“无论是调整结构、优化体系，还是合作

开发，最终目的都是为了提升品牌形象、提高

盈利水平。”李保芳表示，茅台一直坚持，不能

让经销商无利可图，更不能亏钱卖酒，也不能

在现有基础上，继续拉开茅台酒和系列酒的

利润反差。

做优品质、做好品牌，
唱响“文化、服务”两大主题

据介绍，2019 年被定位系列酒的“品牌

塑造年”，唱响“文化、服务”是营销工作的两

大主题，目的是进一步做优品质、做好品牌，

提高竞争力，把有品质、有品牌、有文化的产

品奉献给消费者。

在李保芳看来，茅台的发展经历了两个

阶段：改革开放前的品质茅台，市场经济转变

后的营销茅台。如今，营销茅台走过 20 年，文

化茅台需要提到议事日程上来。

关于文化茅台这个话题，李保芳认为，从

品质茅台到营销茅台再到现在的文化茅台，

不是一蹴而就的，文化茅台就是要先干起来，

通过摸索探索深化总结，才能逐渐形成文化

茅台的体系。

“对于系列酒来说，就是要在不依赖、不

透支‘茅台’品牌的基础上，坚持用好茅台‘背

书’，形成自成体系的酱香文化、营销文化，真

正让每一个品牌都有一个故事，每一款产品

都有一种情怀。”

在提升服务水平方面，李保芳在会上特

别做出了一条硬性规定：“今后的市场调研，

要把茅台酒和系列酒放在同等位置，对经销

商也要一视同仁，座谈会可以分两次开，但沟

通交流要同时到位。”

“以前我们的高层下到市场去，首先就是

问茅台酒卖得好不好，今后的市场调研，一定

要先去看系列酒，以强力措施把系列酒做大，

进一步增强系列酒经销商的自信心、自豪感。”

据悉，自王焱、李静仁、卓玛才让加入茅台

集团的高管团队后，进一步充实和强化了茅台

的班子，班子成员平均年龄 50岁，正是显谋

略、促发展的黄金年龄。此次系列酒经销商联

谊会，则是茅台新班子首次“齐刷刷”对外亮相。

“茅台集团的班子出现了很多新的面孔，

分工变化也很大，茅台酒股份公司的变化更

大，希望调整后的领导班子成员，要用开放、

谦逊的态度和经销商交流，及时帮助他们解

决问题。”李保芳说。

对于酱香酒营销队伍，李保芳也寄予了

殷切希望：“经过三年努力，酱香酒公司锻造

出了一支吃苦耐劳、能打胜仗的营销队伍。希

望大家再接再厉，进一步凝聚共识与合力，推

动系列酒营销工作再上新台阶。”

据悉，明年茅台将按照“800 人规模、分

布到位”的思路，通过内招、外聘等方式，逐步

配齐配强配优营销队伍。同时，适时开辟通

道，及时转岗、调整一批年龄较大、干劲不足、

干不了事的营销人员，解决好“能进能出”的

问题，确保营销队伍始终有朝气、有活力、有

干劲。

在谈到酱香酒公司“上不封顶”“下不保

底”“能高能低”的薪酬体制时，李保芳明确表

示，现在的激励机制不会变，“请所有员工放

心，茅台职工的工资，只会涨不会降，就怕你

们的工作干不好”。

李保芳说，茅台长期保持着 30%的增长

效益，茅台也会扎实地让员工享受到发展成

果，在”同工同酬“这个问题上，也不会分体制

内、体制外，而是一视同仁。

“元旦马上就要到了，希望大家抓住岁末

年初的销售旺季，借助生肖酒全面上市的契

机，广泛宣传、深度造势，加大动销力度，努力

让系列生肖酒一炮打响、成为‘抢手货’，推动

系列酒全面旺销，实现‘开门红’，为圆满完成

全年目标打下坚实基础，为集团千亿目标提

供更大支撑。”

茅台集团党委副书记王焱在致辞时表

示，2019 年，茅台将以本次会议精神为指导，

借助改革开放 40 周年、新中国成立 70 周年

的时代东风，唱响“文化、服务”两大主题，坚

定不移做品质、树品牌，确保稳健发展；心无

旁骛强管理、抓动销，切实筑基固本。

“我们由衷希望，在接下来的日子里，各

位经销商朋友始终秉持‘茅台酱香·万家共

享’的初心和理念，与厂同心、随厂同行，以更

加坚定的步伐，更加有力的开拓、更加精准的

营销，推动茅台酱香高质量发展。”王焱说。

茅台集团党委委员、副总经理杨建军要

求，酱香酒公司要以省区为单位，组织全体营

销人员和经销商认真学习，深刻领会会议精

神，狠抓落实，按统筹谋划好 2019 年营销工

作，严格准确执行，用实际行动完成好 2019
年度茅台酱香酒各项目标任务。

(本报记者 樊瑛 张建忠 组稿)
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