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姻 新华社记者 盖博铭 关明辉

能给葡萄皮做缝合“手术”的医疗机器

人、眨一下眼睛就能自动打开门禁的虹膜识

别设备、具有“千里眼”和“顺风耳”功能的安

防机器人……“双创”主题展里热闹非凡。

10 月 9 日，2018 年全国大众创业万众创

新活动周北京会场在中关村国家自主创新示

范区展示中心拉开帷幕。

本届主题展紧扣全国双创周“高水平双

创、高质量发展”主题，展览面积超过 18000
平米，遴选出的技术和产品中，有 300 余家企

业 600 余项成果为首次展出，展示全国科技

创新中心建设的最新成效。

主题展主要包括奋进新时代、高质量发

展、高水平双创、京津冀协同、高科技惠民、双

创活动等六大展区。

记者发现，高科技创新产品正与百姓生

活越来越近。

一台眼底拍照仪器前面正排着长队。“数

据库里有百万张眼底图片及相关信息，通过

图像识别及大数据比对，我们可以为患者提

供与眼底有关疾病的诊断参考。”工作人员曹

瑾介绍，该技术让机器人学习人类医生的阅

片经验，已在部分医院落地，助力医疗服务升

级。

10 月 9 日，参观者在“双创周”北京会场

主题展上体验 AR 沉浸式全景仿真系统。

在现场，生物医药、节能环保、智慧生活

等方面的创新创业项目层出不穷，同时运用

VR、AR 等互动展示方式，增加公众的参与感

与体验感。

“双创”展里，不少硬科技创新与商业模

式创新正呈融合之势。企业不仅推出单项技

术，也在推出“商业解决方案”。

一项“陀螺仪”技术能玩出怎样的花样？

北京戴乐科技有限公司工作人员哈依那尔和

同事正在用“空气拨片”弹奏吉他。手里拿着

拨片，通过蓝牙连接手机后便可以对着空气

“弹奏”吉他、“练习”架子鼓。据哈依那尔介

绍，这个小拨片可以成为音乐启蒙或练习节

奏的辅助工具。

业内人士表示，硬科技突破结合商业模

式创新的“解决方案”正成为创业的“标配”，

不断推动制造业和公共服务等提质增效。

高质量发展展区，重点展示了新一代信

息技术、人工智能、集成电路、新材料、生物与

健康等新兴产业最前沿的技术成果和创新产

品，这些产品也在各方面服务国家战略。

除了面向城市生产生活场景，记者在展

区还看到了一些面向“三农”领域的创新创业

项目。

“今年我们已经卖了几百套了，我们发

现，越是专业合作社搞得好的地方，越好卖，

效果也越明显。”一家提供病虫害监测预警防

控服务的厂商负责人李世盛告诉记者，他们

通过整合图像识别、物联网、大数据、超声波

等技术，研发出了简易的数据采集设备，只需

将它竖立在田间地头，就能帮助农民实现病

虫害的实时智能监测预警，并提供有效的治

理方案，最大程度降低农业自然灾害损失。

大众创业、万众创新迈进了新时代,已经

成为稳定和扩大就业的重要支撑,成为推动新

旧动能转换和结构转型升级的重要力量，成

为我国经济行稳致远的活力之源。

在 2018 年全国大众创业万众创新活动周

北京会场开幕式上，中国科学院计算技术研

究所研究员陈云霁表示，“双创”已从“填补空

白”发展为“引领行业”，“双创”工作应更多服

务国家走向“强起来”。

创新“加速跑”
———全国双创周主题展示活动见闻

姻 新华社记者 李力可 康锦谦

能完全卷曲的显示屏、能在水中通电的

插座、让截瘫患者行走的外骨骼机器人……怨
日，圆园员愿 年全国大众创业万众创新活动周拉

开帷幕，在主会场成都的创新创业主题展览

上，记者看到，许多具有自主知识产权的创新

型企业正开花结果，迎来产业化的春天。

一款有环形显示屏的“黑科技”音响吸引

了不少观众的目光。工作人员介绍，这款柔性

粤酝韵蕴耘阅 全景可视化智能音箱上的屏幕是该

企业研发的柔性显示屏，不仅可以任意弯曲

和折叠，还具有超薄、亮度高、低耗电等优点。

“我们公司拥有 源源园园多件与 韵蕴耘阅（有机发光

显示器）相关的关键专利，还负责制定了 圆 项

柔性显示国际标准，真正把显示技术握在了

自己手里。”公司负责人杨淑娟说。

“我们啥时候能用上卷起来的手机？”现

场有观众问道。“在应用创新上，我们与手机

等终端厂商已经从单一的买卖关系走向了更

加深入的合作。”杨淑娟说，通过向终端厂商

提供应用理念，围绕 韵蕴耘阅 技术，国内上下游

企业间的协同创新能力正不断加强。

柔性显示屏展现了自主创新的美丽，另

一款绝缘连电插座则“玩了一把心跳”。在站

台前的玻璃水缸旁，创业者周刚介绍起他研

发的“不怕水”绝缘连电插座，他拔掉水中的

电灯插头又再次接通，在观众的惊呼中，电灯

再次亮了起来，令人担心的触电场景并没有

出现。“说起插座，大多数人可能都觉得应该

避水防触电，但我们的插座偏偏就不怕水。”

周刚自信地说。

“我还是一名大学生的时候就在研究绝

缘连电技术，现在我们的技术已经拿到了欧

盟 悦耘 认证（欧盟安全合格标志）。”周刚告诉

记者，目前这款绝缘连电插座产品已经接到

了 缘园园园 万元的订单。下一步，他和他的团队

还计划将绝缘连电技术应用到更多的家用电

器上。

一款貌似从科幻电影中走出的外骨骼

机器人，给截瘫患者带来了重新行走的希

望。“截瘫患者用上这个机器人后，传感器可

以感知人体的行动意图，通过拐杖配合，由

各个部件辅助患者行动。”工作人员介绍道，

这款由电子科技大学自主研发的外骨骼机

器人即将投入量产。未来，截瘫患者不再必

须到康复训练中心借助固定器材进行康复，

外骨骼机器人将帮助患者随时随地进行康

复训练。

据了解，近年来，成都聚焦创新创业主

题，持续加大创新投入，全社会研发投入增

幅持续保持在 员园豫以上，各类市场主体年均

增加 猿缘 万余家，年新增就业近 猿园 万人，先

进制造业和战略性新兴产业收入占工业总

收入的比例接近 远园豫。据了解，本届双创周

期间，成都还将集中发布双创升级版“成都

倡议”，以及推动科技创新、促进军民融合等

政策措施。

“双创”带动
传统产业焕发新活力
姻 新华社记者 康锦谦

一枝产自云南的鲜花，经过数日的漂泊

后，最终价格从 园援愿 元暴涨到 员园 元。而一家

鲜花供应商通过对供应链进行创新，运用“互

联网垣”和线下物流手段，不仅实现了 圆源 小时

以内从鲜花产区到全国花店的流通效率，而

且因大大减少了中间环节损耗的方式，让花

农获得了更多的收入。

员园 月 怨 日，在成都举行的 圆园员愿 年全国大

众创业万众创新活动周上，一家“双创”服务

机构分享了其培育的一家传统鲜花供应商通

过“双创”让传统产业转型升级的故事。

这家叫作创业黑马的“双创”服务机构自

圆园园愿 年成立以来已经为超过 员园 万家创业公

司提供过服务，并已累计培育出上市企业共

员园 家。创业黑马董事长牛文文表示，作为长

期深耕“双创”领域的“老兵”，他们观察到“双

创”目前已经进入新阶段，创业者不应只盯着

风口，而应更多地关注传统产业如何升级。

“‘双创’现在已经实实在在地与传统产

业结合起来、互动起来。”牛文文说，以传统建

筑产业为例，建筑产业有很多的农民工，怎么

把它互联网化和创新化呢？他们培育的一个

创业者就建立了农民工社群电商和农民工招

聘平台，现已完成多轮融资。

“通过创新，我们从一家中药材收购商逐

渐发展为一家现代化的中医药集团。”四川好

医生药业集团董事长耿福能告诉记者，中医

药产业虽然是传统产业，但在“双创”上也大

有可为。

“我们有一些老中医，医术十分高明，但

服务范围有限，并且受到中医医术‘传儿不传

女’‘教会徒弟饿死师傅’等传统思想的影响，

许多医术甚至面临失传的风险。”耿福能说，

为此，他们决定引进互联网思维来解决问题，

下一步计划在网上建立一个医疗平台，通过

让传统老中医获得丰厚收益的办法，将那些

隐藏在民间的“中医秘方”“民间特色医疗”共

享到网络上去，将优质的中国传统医疗资源

向外辐射，造福更多的民众。

■ 新华社记者 魏董华

“日看千帆竞发，夜观万家灯火。”位于

浙江中西部山区的兰溪市自古商埠繁华，在

改革开放初期工业产值名列全省前茅，一度

在浙江掀起“工业学兰溪”的热潮。然而随着

这里的国有企业群落陷入发展低谷，20 世纪

90 年代初期兰溪的工业经济跌入谷底。如

今，凭借着一块布、一张膜、一包水泥，这个曾

经的“老工业基地”重焕蓬勃生机，“老树发新

芽，新树深扎根”正成为兰溪工业高质量发展

的发力点。

一块布，一个支柱产业

纺织是兰溪的支柱产业。中国织造名

城、中国纺织产业基地……这些金光闪闪

的名片下，这座小城正在用所织的线连接

世界市场。

浙江金梭纺织是一家主产牛仔面料的企

业，负责人童福友刚刚在上海参加了中国国

际纺织面料及辅料博览会。去年，企业与中纺

院合作，拿出 20%的利润去研发能散发香

味、凉爽、发热等专利牛仔面料。博览会上，40
多个国家的客户都表示出了浓厚的兴趣，带

着样品回国试产服装。

这些天同样忙碌的还有浙江万舟集团，

其年产 1.2 亿米时尚差别化服装面料项目将

于明年 5 月完工。这家年产值超过 20 亿元的

行业龙头企业计划引进 810台世界最先进喷

气织机，届时将拥有超 3000 台织机，成为全

国最大的棉坯布生产企业之一。

“企业大力推进机器换人，将纺织从劳动

密集型转向资金密集型、技术密集型行业。”

集团常务副总裁徐建忠说，公司每万纱锭只

需 20 名工人，远低于全国行业 60-80 人的平

均水平；每度电可产白坯布 2.2 米，远高于国

内同行 0.7 米的平均水平。

兰溪市经信局数据显示，兰溪纺织品出

口近百个国家和地区，出口的牛仔布占全国

的 1/7,2017 年纺织品实现产值 286 亿元，规

上总产值连续 12 年保持两位数增长。

一张膜，一个新兴产业

1999 年，建国初期作为新安江水电站配

套项目所建的兰江冶炼厂改制为浙江华东铝

业有限公司，彼时是华东地区最大的有色金

属冶炼加工企业之一，全盛时期缴税占兰溪

市总税收的近 25%。

“虽然技术国际领先，但其年耗电 22 亿

度，在能源小省的浙江根本无法立足。”兰溪

市经信局局长童永生说。

2014年，华东铝业彻底关停了高耗能的电

解铝生产线，转而进军高技术、高附加值的光

学膜新材料产业，建设百亿产业的光膜小镇，

打造光学膜产业集群，抢占光学膜市场。

如今，光学膜产业园初具雏形，已有 8 家

光膜企业形成产业链，投产后预计年产值超

40 亿元。在其中之一的锦德光电公司，代表

了国内光学膜产业最高水平的年产 3000 万

平方米的液晶复合膜项目完成土建工程，预

计年底能够实现投产。

“我们计划再招六七家光学膜企业，增强

产业集聚能力，力争打造新材料产业集聚区，

使之成为当地实体经济新增长极。”产业园总

经理何海君说。

一包水泥，一次全球布局

走进位于浙江省兰溪市的红狮集团总

部，厂房周围绿化葱郁，枝叶上不见水泥粉

尖，一副花园工厂的模样。红狮集团副总经理

杨志清说，我们用“低碳、安全、环保”方式制

造水泥。在生态方面，公司投入环保资金约

20 亿元，2018 年危废处置规模可达 200 万

吨。

从立窑到国际先进新型干法工艺，从国

内走到海外，红狮集团在全国 10 个省有 40
余家大型水泥企业，同时，投资 20 亿美元在

东南亚布局多个大型海外水泥基地。

今年 2 月，老挝万象红狮 5000 吨水泥生

产线点火投产；5 月，尼泊尔红狮 6000 吨水

泥生产线点火投产；8 月，印尼红狮项目主体

工程开工建设……

这两年，红狮集团借数字经济东风，以

“传统产业+互联网”打造水泥“生态圈”。记者

在集团控制中心看到，国内各水泥生产企业

及海外项目实时工艺参数及技术指标等数据

都在大屏幕上显示。“若有生产指标异常，都

能通过集团总的技术支持予以解决。”杨志清

说。

“没有夕阳产业，只有夕阳企业。”兰溪市

委书记朱瑞俊说，“从计划经济的辉煌到市场

经济初期的低谷，再到破茧重生，靠的就是持

续传承创新的优良工业基因。”

姻 新华社记者 邹声文 刘硕

吉林舒兰曾以出产皇家贡米自豪，所产

水稻品质上乘，但好米却卖不出好价，面对以

大米闻名的邻县———黑龙江五常，既尴尬又

羡慕。

近年来，舒兰引导当地农户既种好水稻

又“种”好品牌，成功实现从“白米”到“金米”

的“品牌突击”，在万顷稻田里书写了农业供

给侧改革的鲜活故事。

“邻居”强，更要自己强

一条拉林河，将吉林舒兰与黑龙江五常

连在一起。两地同山同水同气候，也同样出产

优质稻米，但地处上游的舒兰所产大米却远

不及五常大米名气大。价格低很多，就自然出

现了“贴牌”的尴尬现象。

一方面是部分舒兰大米“主动贴牌”：五

常大米知名度高，不少加工厂购买印有五常

大米字样的包装袋，“贴牌”上市。

一方面是不少舒兰大米“被动贴牌”：五

常大米畅销，当地产量无法满足需求，一些米

企就开着大卡车到舒兰等地方大量收购稻花

香品种的稻谷。

“那些年，舒兰为了跟五常争粮，还曾在

村口设卡，不准外地车辆来收粮。”在紧挨五

常的一个乡镇，一位舒兰米商回忆说。

“黑龙江五常的品牌意识起步早，水稻品

种研发做得好，行业协会带动作用强，当地政

府也重视推广，所以很早就得到市场认可。”

说起舒兰与五常昔日的差距，舒兰市平安镇

永丰米业董事长曹洪峰颇有感触。

米香也怕巷子深。十多年前，一些舒兰人

背上大米和电饭锅，开始走南闯北参加展销

会，现场焖饭让消费者品尝，舒兰大米开始被

人知晓。

“但与五常相比，这些努力还远远不够，

万里长征只迈出了一小步。”舒兰市粮食局监

督检查科科长赵彦臣说，当地年产水稻 源缘 万

吨左右，绝大部分还是没能卖出好价。

“种”水稻，更要“种”品牌

要走出五常的影子，小打小闹、单打独斗

都不行。圆园员源 年，舒兰开始集全市之力进行品

牌突击，继成功注册“舒兰大米”地理标志证

明商标后，圆园员缘 年“舒兰大米”又获得农产品

地理标志登记证书。统一的形象标识把分散

的力量拧在一起。

圆园员猿 年，舒兰成立大米协会和大米品牌

推广协调机构，开始组织当地米企抱团闯市

场。为了支持舒兰大米走出去，当地政府从

圆园员源 年起每年专门拨付二三百万元推广经

费，今年涨到了 缘园园 万元。

“第一次在北京开推介会时，现场的北京

市民都被舒兰大米的香味吸引住了，企业带

去的产品预订一空。”舒兰大米协会工作人员

安娜说，从 圆园员源 年开始，推介会陆续在北京、

上海、广州、杭州等地举行，不仅赢得口碑，更

拿到订单。电视屏幕、户外广告、飞机餐食、电

商平台……学会主动吆喝的舒兰大米，为越

来越多消费者所熟知、认可。

“我每年要参加十多次推介活动，感受舒

兰大米有三大变化：一是名气大了，二是价格

高了，三是销量大大增加。”友诚米业董事长

孙有成说，“从前，舒兰大米 员 斤卖 圆 元左右，

现在高的要卖三四十元，甚至一些外地企业

开始模仿我们的包装。”

除了通过各种平台积极推介外，当地还

组织插秧节、开镰节、丰收节等互动活动，主

动邀请外地客商来实地察看、参与，增加他们

对舒兰大米的感性认识。

“不久前的丰收节上，多家国内知名企业

负责人在稻田栈道上品尝我们的大米后，立

即签订了大单合同。”舒兰市委宣传部部长萧

模喜说。

“闯”品牌，更要“护”品牌

舒兰大米“闯”出了品牌，也意味着面临

一项新任务：“护”品牌。

“首要的是确保绿色种植，政府提供高标

准农田改造补贴，到今年底全市将拥有 远园 万

亩绿色稻田和 猿万亩有机稻田。”舒兰市农业

局副局长王立君说，舒兰还推出了地方水稻

种植标准，从源头上为水稻品质立下规矩。

好吃才是大米品牌的王道。这几年，舒兰

的稻花香、小町香等产量不高但口感更好的

品种种植面积越来越大，鱼稻、蟹稻、鸭稻等

新种植模式更加普遍，二化螟性诱剂、赤眼蜂

等病虫害生物防治方式得到大面积推广。

在舒兰市朝阳镇的一片稻田里，水中泥

鳅游动，田间稗草丛生。舒兰合兴种植合作社

理事长奚凯军说：“泥鳅不能带来多少效益，

稗子更会影响水稻生长，但它们是优质大米

的最好‘代言人’，等于告诉消费者这里的大

米是绿色天然的。”

品牌离不开文化的滋养。作为舒兰大米

的龙头企业之一，永丰米业在建设占地万余

平方米新厂房的同时，开工建设舒兰稻米文

化博物馆。“我打算把稻田观光、博物馆、生产

线等连成一条线，让客商和游客更好地感受

舒兰大米的魅力。”曹洪峰说。

绿水青山出好米。萧模喜介绍，近年来，

舒兰多次放弃引进高污染、高耗能的工业项

目，下决心发挥舒兰独有的生态、气候和土壤

等多种优势，把大米作为主要产业来抓。

“绿水青山就是金山银山。对于旅游资源

缺少优势的舒兰来说，优质大米就是绿水青

山变为金山银山的最好‘中介’。”萧模喜说。

走进生活的酷炫黑科技
———探访“双创周”北京会场主题展

荫新华社记者 罗晓光 摄

荫新华社记者 薛玉斌 摄

一块布 一张膜 一包水泥
——— 一个浙中老工业基地如何重焕生机

从“白米”到“金米”的“品牌突击”
———吉林稻田“种出”的农业供给侧改革样本

荫央视《生财有道》栏目点赞“舒兰大米”

第十五届中博会开幕
3000 余家中外中小企业共拓新市场

新华社电渊记者毛鑫 孟盈如冤从饼干到

珠宝，从纱巾到激光切割机……10 日，在第

十五届中国国际中小企业博览会的开幕现

场，来自 39 个国家和地区的 3000 多家中小

企业携带自家的产品齐聚广州，开展交流与

合作，共同开拓新市场。

在 15 万平方米的展会现场，不同肤色与

国籍的参展商在 6600 多个展位前参观交流。

除了在自家展位介绍展品之外，一些参展商

还主动参加中小企业跨境撮合洽谈会，面对

面洽谈业务，不少企业在现场达成合作意向。

本届中博会以“智能、智慧、智造、节能”为

办展主题，设立境外、境内两大主题展区，涵盖

智能制造、纺织服装、养老健康、特色食品、日

常消费、酒类等 8类产品。为促进展销商之间

精准对接，本届中博会继续按行业举办产品供

需对接活动，为参展企业现场交易提供便利。

自 2004 年创办以来，中博会每年在广东

举办，至今已经举办十四届，成为亚太地区具

有影响力的中小企业国际展会，旨在为国内

外中小企业构建一个“展示、交易、交流、合

作”的平台，促进我国中小企业健康发展。


