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对于几个月前刚刚完成重组, 一跃成为

能源“巨无霸”的国家能源集团来说，加快整

合是当务之急。这个庞大的能源企业由神华

和国电重组而成，资产规模超过 1.8 万亿元，

拥有世界最大的煤炭生产公司、火力发电公

司、风力发电公司、煤制油及煤化工公司。正

如外界所言，两家能源央企重组本身，就是

建设现代化经济体系的重要举措, 反映了我

国未来产业政策和企业改革发展的重要思

路。

国家能源集团董事长乔保平就此表态

称，将坚持“开门搞整合”，积极稳妥制订总

体方案，全方位推进资产、业务、机构、人员、

管理、文化和党建整合。

“我国经济正进入高质量发展新阶段。

能源工业也正处于转方式、调结构的攻坚

期，资源环境约束增大，大而全、比规模拼速

度、盲目延伸产业链不可持续，必须由注重

量的扩张转向更加注重质的提高。”乔保平

表示。

大方向———
谋求煤电一体化

合并重组前，神华集团是我国规模最

大、现代化程度最高的煤炭企业，也是全球

最大的煤炭供应商。国电集团是世界第二大

发电集团，其中风电装机容量世界第一。两

家企业均为 2017 年世界 500 强企业。合并

重组时，两家企业火力发电总装机合计 1.75
亿千瓦，占全国 15.8%。

国家能源集团总经理凌文表示，上下游

结合、煤电一体化代表了产业发展大方向。

具体来说，一是需要专业化管理，煤炭、煤

电、水电、风电、光伏、煤制油化工、运输等各

个板块均是如此；二是需要一体化运营，整

个国家能源集团要有统一的核心理念和价

值，必须维护整体利益。

长期以来，我国煤炭和电力行业之间的

关系一直颇为“纠结”。2017 年，煤价持续上

扬，导致电力企业亏损严重。同时，这两个行

业都存在不同程度的产能过剩。煤电一体化

恰恰能够在保障煤炭长期稳定供应的同时，

有条件地提升煤电的利润空间，降低成本。

今年全国两会期间，国家发展改革委副

主任宁吉喆表示，今年将在钢铁、煤炭行业

去产能的同时，防范和化解煤电行业的产能

过剩，鼓励采取淘汰、重组、改造等多种方式

去产能。从这个意义上讲，国家能源集团的

重组整合具有标杆意义，这种上下游一体化

的重组可减少重复建设和同业竞争，在行业

内复制的可能性很大。

大空间———
推动煤炭清洁利用

我国富煤贫油少气。在我国化石能源储

量中，煤炭占 96%，石油天然气只占 4%，油、

气的进口依存度分别接近 70%与 40%。

乔保平表示，这种资源禀赋既决定了我

国能源消费以煤为主的格局，也决定了以煤

电为主的电力生产和消费结构，这一能源结

构在短时间内不会根本改变。“在这一形势

下，习近平总书记提出的‘大力推进煤炭清

洁高效利用’是一个非常明智的选择。”乔保

平说。

从整体上看，目前我国煤炭工业已经改

变了过去落后的形象，生产安全、采煤工艺、

装备效率均达到发达国家水平。仅就清洁利

用一个细分领域分析，由于我国实施了超低

排放技术，燃煤电厂和工业锅炉的烟尘、二

氧化硫、氮氧化物等主要污染物排放浓度低

于天然气电厂的国标浓度。其中，国家能源

集团煤电机组实现超低排放的比例已超过

70%，在京津冀、长三角、珠三角地区完成了

超低排放改造，今年绝大多数机组将完成超

低排放改造。

与此同时，煤炭清洁高效利用已经被列

入我国面向 2030 年 15 个重大科技创新工

程之一。目前，国家能源集团已经拥有煤炭

直接液化和间接液化两套技术，在煤制油化

工领域形成了完整体系，已成为我国最大的

煤化工企业及全球最大的煤制油化工产品

生产商。

“在煤炭开采环节，国家能源集团独创

了多项技术，尽最大努力保护环境和水资

源；在利用环节，做好燃煤机组超低排放改

造；在转化环节，通过煤制油等煤化工工艺

以及提取铝、铜、镓等产品，实现煤炭综合资

源利用。”凌文表示。

大布局———
加快发展新能源

2 月 11 日，中国氢能源及燃料电池产业

创新战略联盟成立，其定位是跨学科、跨行

业、跨部门的国家级氢能产业联盟。

事实上，在这个联盟中扮演重要角色的

国家能源集团此前已对氢能多有布局。该集

团煤化工领域年产超过 400 万吨氢气，具备

供应 4000 万辆燃料电池车的制氢能力，在

世界上排名第一。其探索的煤制氢路线，成

本是天然气制氢成本的 70%至 80%，是重油

或石脑油制氢成本的 60%至 70%。

整合后，国家能源集团在新能源领域的

布局逐渐显现出独特优势。就此，乔保平表

示，布局新能源是国家能源集团未来可持续

发展的重要保证，下一步要继续提高新能源

比例，持续优化能源结构。其中，风电要加强

优质资源储备，优中选优，尤其是要重点开

发中东部、南方地区和海上风电，加强环境

风险管控；页岩气、煤层气、氢能、可燃冰等

其他战略性能源也要加强研究，择机进入。

渊黄晓芳冤

降本增效“能人”在行动
煤炭市场瞬息万变的大环境使得“苦练

内功、降本增效”成为煤炭行业的常态应对

措施，也催生了一批“能人”，他们时刻为节

约成本、降本增效出谋划策，贡献力量，让井

下出现了新气象：

井下书画大展厅遥“通风队能人就是多，

井下都办起了书画展了，让本来枯燥乏味的

回风巷瞬间有了亮点。”陕煤集团黄陵矿业

一号煤矿抽放队职工巡查回风巷瓦斯抽放

管路，感受着井下浓浓的文化味。

原来的回风巷闭墙都是用购买的贴纸

进行美化的，自降本增效活动开展以来，队

上有书法绘画特长的职工发挥了大作用，瓦

斯治理的理念、安全生产的提醒等都成了职

工书写的内容，以图文并茂的形式出现在回

风巷闭墙上，还能时刻提醒大家注意安全规

范作业。

井下艺术品展馆遥“老贺，那些废旧材料

又要被你捣鼓成啥了？”通风队库房管理员

商群看见贺志军又在那归置刚回收上来的

边角料。“防火门架子，井下回收上来的废旧

扁铁、边角料其实都可以再用，我把能用的

先用了，省得到时咱还得领新材料加工，无

形中增加了费用。”老贺边说着边点焊起来。

不一会工夫，一副架子展现在库房门

前，刷上漆，更是崭新夺目。一旁准备队库房

管理员老张调侃道：“这高级焊工就是不一

样，真是不怕焊工会焊，就怕焊工会找东西

焊。”

没隔几天，这幅架子便被送到相应地

点“再上岗”了。 渊张英 陈宁冤

“三个建设”
打造和谐机电

黄陵矿业机电公司工会按照一心一意

为发展，全心全意为职工的工作思路，紧密

围绕生产经营实际，以加强班组建设，加强

职工之家建设，加强困难职工帮扶机制建设

为抓手，积极推进专业化团队与和谐机电打

造工作，不断促进公司健康发展。

加强班组建设袁打造专业化团队。机电

公司坚持把强化班组创新能力、专业化能

力、安全能力作为深化“三型班组”建设的工

作重点，建立健全班组建设相关考评激励机

制，形成闭环管理，营造了创先争优、标杆打

造、典型引领的良好氛围。该公司以打造“创

新工作室”为抓手，积极落实“三五”岗位修

炼法活动，使职工“会一岗、学两岗”成为常

态，职工素质不断提升。

加强职工之家创建袁打造公司和职工的

野桥梁纽带冶遥 该公司积极完善工会组织建设

和制度建设，进一步推进企业民主管理，凸

显职工当家作主的主人翁地位。推进落实职

工书屋建设，打造职工“心灵之家”，先后购

买专业类、文学类相关书籍，开展“读一本好

书”评选活动，不断提升职工素质。积极开展

各种文娱活动，丰富职工业余文化生活，凝

聚干事创业向心力，先后组织了新春游艺活

动、越野赛、篮球赛、羽毛球赛、乒乓球赛，全

民运动成为常态。同时不断深化厂务公开，

开展工资分配专项检查和职工代表巡视质

询活动，切实保障职工的合法权益。

加强困难帮扶袁打造野和谐机电冶遥 机电

公司坚持职工利益无小事，积极为职工解难

事、办实事，着力提升职工的幸福指数。完善

困难帮扶相关制度，形成了领导班子和困难

职工“一对一”结对子的帮扶机制。对困难职

工进行登记造册，建立相关配套档案，做到

家底清、情况明。积极开展“送温暖，献爱心”

活动，甘当职工“娘家人”，帮助职工度过病、

事、灾等难关，解除职工“投身企业、扎实工

作、敬业奉献”的后顾之忧。 渊曹川冤

义务家电维修队伍
“平日里，基本都是自己在这边工作生

活，家电有个小毛病，自己也不会弄，但是近

两年这样的苦恼都没有了，咱矿上机电队的

小王已经成了我家里维修电器的常客了，全

程热心服务，还是免费的，前两天我那电脑

又出毛病了，还是小王帮我捣鼓好的……”

职工王大姐满心欢喜地诉说着一号煤矿这

支义务家电维修队伍对自己倾注的爱心。

像王大姐这样工作在矿区的单身女性

很多，家里的电器坏了是常有的事情，因为

搬运起来不方便，在街上修理不放心，有时

也不好意思麻烦别人，就任由设备坏在那里

了。矿上获悉这一情况后，组织精通电器原

理、精于电脑技术的职工，组成了一支义务

家电维修队，为职工办实事。

该矿家电维修队伍将具体的时间地点

和服务人员信息印制成卡片发到区队上，方

便矿区职工。

“现在，我几乎每天都要出活，干得多

了，在路上跟我打招呼的职工也多了，自己

的业务水平也在不知不觉中提高了。”信息

部的小郭沉浸在工作为自己带来的满足感

中。

一号煤矿家电维修队伍一直在壮大，各

式“高手”充实着这支可爱的队伍，矿上的水

电工、管道工也加入了这个行列，职工家里

电路、水管有了问题都上门服务，这支队伍

成了职工的热门话题。你真诚地付出，我诚

心地感恩；你会心的一笑，我收获肯定的满

足。一号煤矿维修队表示，这项工作已经在

他们心里和职工心里常态化了，随时随地提

供满意服务。 渊张英冤

优化设备管路提质增效
近日，陕煤集团黄陵矿业机电公司进一

步优化了矿用设备列车管路排列工艺，有效

提高了设备运行效率，降低了管路检修难

度，杜绝设备在使用过程中由于管路问题引

起的故障。

液压管路作为矿用设备传输动力的主

要原件，对设备正常运转起着决定性作用。

设备列车由于其工作结构和工作条件的特

殊性，以往均采用胶管柔性连接，其管路繁

琐复杂，排列杂乱无章，严重影响设备列车

日常使用和检修。该公司结合实际生产要

求，采取“多管合一”的优化方式，用钢制硬

管代替普通胶管，把硬管合理布置在列车底

部，优化了管路布置，减少了普通胶管排列

的杂乱性，提高了检修效率并减少了故障

率，同时极大地减少了后期维修难度。

据悉，优化后的管路系统，可多次重复

利用，每年节约成本费用及维修费用 10 余

万元。 渊李超冤

血统纯正的王子版“狗
王”，为何说 2018 酒类
爆品非它莫属？

3 月 16 日，茅台王子酒(戊戌狗年)正式开

启预售，众多经销商和资深酱酒爱好者们瞬间

变得不淡定了，来自茅台酱香酒序列的生肖产

品，会重现茅台生肖酒的华丽升值曲线吗？王子

版狗王的面世，又会对整个酱酒市场产生怎样

的冲击和改变？成为爆品的理由何在？茅系生肖

酒爆品家族茅台王子酒(戊戌狗年)的上市，有一

个十分关键的背景，就是茅台生肖酒的持续升

值，特别是茅台狗年生肖酒的惊艳表现，已被视

为白酒高端市场升级回暖的一个标志性现象。

为了让极度稀缺的茅台生肖酒到达更多消

费者手中，今年的茅台狗年生肖酒只在线上首

发，且限量一瓶，刚上架便被秒杀清空。后续虽

然配货到经销商和各专卖店，但至今市面上仍

一瓶难求。

在这种情况下，茅台王子酒的生肖系列产

品，被越来越多经销商所看好，不仅高度期待茅

台王子酒(戊戌狗年)的推出，还一致认为，在茅

台生肖酒的惊艳表现带动下，其将成为白酒市

场 2018年的标志性爆品。

狗王之名从何而来？

近期，很多酒企都推出狗年主题的生肖纪

念酒，但在这一品类中，茅台王子酒(戊戌狗年)
被格外寄予厚望，其上市未久，狗王之名便不胫

而走。

这首先来自扎实的品质基础，作为茅台酒

一脉相承的嫡系，所有王子酒产品都经历了漫

长的陈放贮藏，并有茅台酒厂极其严格的生产

把控和强大的大师团队为质量保障，使其具有

酱香突出、幽雅舒适、醇和绵柔、回味悠长、空杯

留香持久的典型特征。判断一款产品的价值含

量和价值趋势，品质永远都是首要依据，而在这

方面，茅台王子酒(戊戌狗年)底气十足。日趋紧

张的市场供求形势，则是茅台王子酒(戊戌狗年)
升值的又一关键原因。2018 年，茅台酱香系列

酒计划量不变，但经销商却增至 1500 家以上，

本已吃紧的市场供应形势，面临着更大的压力，

而这种压力的释放出口，很可能就是产品的价

格表现。稀缺是撬动价值的最有力杠杆，茅台王

子酒(戊戌狗年)的稀缺性，将随着时间推移进一

步凸显。

从产品本身看，它的价值元素格外丰富。茅

台王子酒(戊戌狗年)将生肖、国画等具有鲜明文

化色彩的元素与产品结合在一起，使文化内涵

进一步丰富和延伸，产品价值极大提升。由大师

范曾为其瓶身作画，由钢琴王子郎朗为其倾情

代言，难怪有经销商评价：这是酒与文化、酒与

艺术的多重契合，既是高尚饮品，又是高雅礼

品，达到了文化价值、艺术价值和消费价值的融

合统一。

上述多重优势相叠加，茅台王子酒(戊戌狗

年)被称为狗王也就不足为奇了。

王子版狗王
将成500元价位带的标杆？

除了升值潜力令人瞩目，王子版狗王的价

位选择，暴露了更大的市场野心。茅台王子酒

(戊戌狗年)500ml 款定价 468 元/瓶，在这个次高

端价格带上，其很可能成为一个符号性、标杆性

产品，从而对整个茅台王子酒、茅台酱香酒输出

正能量。

在消费升级的作用下，次高端白酒市场的

上升通道已经打开，特别是在去年以来，次高端

品牌间的竞争愈演愈烈。就目前形势看，500 元

价格带不乏强势品牌和超级单品，仅从销量规

模和市场覆盖面来看，王子版狗王的差距十分

明显。

但同样是在这个价位区间，像王子版狗王

这样具有极高价值含量、极强增值潜力以及高

度稀缺性的产品，却非常罕见。我们不妨做个大

胆预测，在 500 元价格带，王子版狗王不会成为

销量冠军，不会成为大单品，但很可能成为价值

标杆。在当前消费环境下，人们对高品质、高品

位的产品需求，已不仅局限于高端领域，在次高

端和中档市场，消费者同样关注产品的价值内

涵，同样希望通过某些特定产品，表现自己的独

特品位。王子版狗王无疑就是这个对象，可以说

它的出现，为次高端白酒如何体现价值，树立了

一个典型性标杆。

再结合茅台王子酒的定位来看，茅台酱香

酒对其目标定位是“中档酱香领导品牌”，王子

版狗王如此突出的价值表现，对其实现这一目

标显然有着十分重要的战略意义。

有爆品基因，有实力，更有实实在在的市场

需求，坐拥这三大理由，2018 酒业爆品或许非

王子版狗王莫属。

渊本报记者 樊瑛 张建忠 组稿冤

近年来，租房市场利好频现，互联网企

业及龙头房企纷纷加快布局抢滩长租领域。

在互联网企业的布局中，尤以去年 3 月支付

宝宣布接入蘑菇租房这一轰动事件为代表。

蘑菇租房作为一家互联网租房平台，不

同于大众所熟悉的公寓运营机构(俗称“二

房东”)，也不同于以租房信息展示为主的互

联网信息平台(房源展示网站)。其独创的商

业模式可以有效解决租客在租房过程中的

一系列痛点。

据了解，蘑菇租房的前身为蘑菇公寓，

但从 2015 年起开始全面转型，打造租房平

台，不再自运营任何一家品牌公寓。自此，蘑

菇公寓成为过去时，而以更大规模和体量出

现的蘑菇租房以极其迅猛的发展成为目前

国内领先的真实租房平台。

至今，蘑菇租房已积累 1300 多万真实

租客，与 15000 多家公寓品牌达成合作，房

源覆盖全国 19 个重点城市，先后获得 IDG
资本、中国平安、海通开元、韩国 KTB、云峰

基金、蚂蚁金服、巨人网络集团等国际知名

投资机构和互联网企业的风险投资。在蘑菇

租房平台上的 250 万间出租房源中，各大品

牌公寓占多数，如魔方公寓、蛋壳公寓、you+
国际青年公寓等。这类品牌公寓通过蘑菇租

房发布真实房源信息，租客可以直接联系到

这些公寓商家，从而实现线上找房，避免了

大量的“线上假房源”。除此之外，蘑菇租房

还为租客和房东提供一系列租房交易中的

服务，如电子租约签订、在线支付房租、房屋

报修、信用免押金、房租月付、生活缴费、租

房保险等实际功能。

在与支付宝的深度战略合作中，蘑菇租

房引入芝麻信用分推出“免押金租房”，芝麻

信用 650 分以上的租客即可享受该服务。此

举在被租客长期诟病的租房押金难题上取

得了行业性的突破。将信用体系与租房场景

紧密结合，蘑菇租房为租客筛选出高品质的

真实房源，为信用良好的租客觅得更多的保

障空间。 渊凤波冤

国家能源集团董事长乔保平认为，对于不久前才完成重组的国能集团而言，加

快整合已成当务之急。国能集团将坚持“开门搞整合”，积极稳妥制订总体方案，全

方位推进资产、业务、机构、人员、管理、文化和党建整合。

国家能源集团：大力加快整合谋长远

三年喜获千万租客
蘑菇租房领跑国内租房平台

黄陵矿业之窗


