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互联网大咖聚焦分享经济创新治理
P2筲程维：中国将引领分享经济的治理 筲姚劲波：呼吁企业之间共享信用体系 筲周源：知识分享需要构建良性机制

筲王晓峰：技术进步、社会心态变化让分享经济更好地全球化 筲陈驰：分享经济需要用信用解决问题

■ 新华社记者 唐志强 孙浩 金正

有这么一家中国企业，在非洲品牌响亮，

国内却少有人听过它的名号。

这家企业从深圳起家，与这座城市一样，

将创新作为自己发展的关键，赢得海外市场

认可。

曾有非洲人向朋友介绍：“这是个欧洲品

牌，质量超赞！”

每当这时，他们会说：“不，我们来自中

国！”

“隐形”的非洲手机冠军
今年 缘 月的一天，肯尼亚人约翰·卡里基

走进内罗毕市区一家手机店，想给自己买一

部新手机。

在柜台试了半天，拍了几张自拍照，他决

定入手一部传音手机。

“自拍功能很强大，电池容量也大，不

错，”他说，“有人跟我说这是法国货，不知道

真的假的。”

对顾客这样的误解，手机店老板詹姆斯·

卡兰贾已经见怪不怪了。员园 年前，他店里卖

得最好的就是欧洲品牌。

“而现在，传音在我们店里卖得最好。”卡

兰贾说。

据国际数据公司统计，圆园员远 年，传音品

牌手机销量占非洲手机市场总量的 猿愿豫，排

名第一。这意味着，非洲平均每卖出 猿 部手

机，就有一部是传音手机。

今年 猿 月，英国《非洲商业》杂志发布

圆园员远 年度最受非洲消费者喜爱品牌百强榜，

传音旗下的三大手机品牌均榜上有名。

在深圳传音控股有限公司副总裁阿里

夫·乔杜里看来，传音在非洲成功的原因在于

“解决消费者的痛点”。

“非洲消费者有很多差异性明显的需

求，”乔杜里说，“拿拍照来举例，非洲人肤色

较深，一般手机拍摄对于肤色较深的人种很

难做到面部准确识别。我们大量搜集非洲当

地人的照片，开展脸部轮廓、曝光补偿、成像

效果分析，创造性地通过眼睛和牙齿来定位，

同时加强曝光，发展出深肤色用户的美肤模

式，帮助非洲消费者拍出更加满意的照片。”

成功背后的深圳基因
圆园园远 年，传音成立，两年后决定将非洲

作为主攻市场。

“那时候，非洲手机渗透率比较低。”乔杜

里说，传音希望可以借助中国的手机供应体

系，在非洲打造出一个有影响力的品牌。

而传音起家的地方———深圳，正是中国

最大的手机制造中心，产业链成熟完备，技术

支持力量强大。

“深圳支持高新技术、通信业和移动互联

产业的发展，这为企业创新和智能手机行业的

发展创造了非常好的环境，”乔杜里说，“这里

的整个环境支持和高素质团队的积累，也为传

音能够更顺利地开拓海外市场打下了基础。”

圆园员员 年，传音在东非国家埃塞俄比亚设

立了组装工厂。传音 栽耘悦晕韵 事业部高级副总

经理俞卫国还记得，建厂后不久，当地政府由

于对手机生产行业不了解，税收政策制定得

不合理。为此，传音邀请埃塞俄比亚政府官员

和行业人士到深圳考察。

“他们非常吃惊。”俞卫国说，在深圳，手

机产业细致的产业链分工、庞大的企业数量

以及为带动就业发挥的巨大作用给埃塞俄比

亚官员留下深刻印象，“他们看到了这个行业

的机会和潜力”。

考察团回国后，埃塞俄比亚政府调整了

相关政策，扶持当地手机产业发展，传音在当

地运营也由此获得更有利的政策环境。

“今天的埃塞俄比亚相当于 猿园 年前的深

圳。”埃塞俄比亚信息通信产业协会主席塞尤

姆·贝雷德说，深圳这么多年的发展经验值得

埃塞俄比亚借鉴。

一起走 才能赢
如今，传音在埃塞俄比亚的工厂雇了

员远园园 多名当地员工。

圆源 岁的亚历克斯从建厂之初就在传音

工作。远年来，他从流水线工人成长为生产计

划部门主管，收入从每月 圆园园园 比尔（约合 源愿怨
元人民币）涨到超过 员 万比尔（约合 圆源源缘 元

人民币）。在当地，这已经算比较高的收入。

去年，亚历克斯来到传音位于深圳的工

厂培训，回去后感慨“学到了很多”。

“中国企业改变了我的生活，”他说，“在

埃塞俄比亚，手机制造是新兴产业，收入也不

错，很多人都想来这里工作。”

在传音深圳总部和埃塞俄比亚工厂，都

能见到一句标语“一起走，才能赢”。

“中国人和非洲人一起作为一个大家庭

来做这个行业，才可以发展得比较长久。”乔

杜里说。

目前，传音在埃塞俄比亚正准备继续扩

大生产规模，加盖新的工厂。在全球其他地

区，传音也在加紧布局，比如决定开拓印度市

场，同时努力把在非洲成功的经验延伸到巴

基斯坦、孟加拉国、印度尼西亚等更多“一带

一路”沿线国家。

“深圳的产业生态系统对传音前期的积

淀非常重要，我们很感激有这样一个利于企

业发展壮大的城市环境和政府政策，这里的

人才优势也让我们能够迅速组建团队拓展海

外市场，”乔杜里说，“即便 员园 年过后，我们还

是选择根植深圳，从这里走向全球，继续拓展

更广阔的海外新兴市场。”

本报讯 渊记者 李代广冤 近日，以“新时

代 新消费 新零售”为主题的 2017 中国食品

发展大会在北京隆重召开。会上，双汇荣获

2017 中国食品企业七星质量奖，再次收获来

自行业和消费者的充分肯定。

纵观双汇 30 多年的跨越式发展，品质一

直是双汇的制胜法宝。从中国内陆小城资不

抵债的小型肉联厂，到纵横国际肉类市场的

全球最大猪肉食品企业，双汇靠“品质”实现

了华丽逆袭，代表中国品牌走向了世界。

双汇把诚信体系建设与企业的发展愿

景、管理文化有机结合起来，确立了“开创中

国肉类品牌，促进中国肉类产业升级”的企业

使命，制定了“消费者的安全与健康高于一

切，双汇品牌形象和信誉高于一切”的质量方

针，形成了“诚信立企，德行天下”的企业文

化，实现了企业的生产经营管理与诚信体系

建设的高度统一。为确保产品质量和食品安

全，双汇采取多项措施，铁腕抓质量，铁心保

安全，保护消费者权益。

双汇秉承“产品质量无小事，食品安全大

如天”的质量理念，把国际先进的 ISO9001、
HACCP、ISO22000、ISO14000 等管理体系和

信息化技术应用到供、产、存、运、销等各环

节，不断完善质量和食品安全内控体系，严把

采购、生产、销售关，实行进厂原料批批检验、

生猪在线头头检测、出厂产品批批检查，开放

式办工厂、透明化办企业，自觉接受消费者、

媒体、政府等社会各界的监督，赢得了消费者

的信赖。

消费者对美食和健康生活的向往，就是

双汇的奋斗目标，双汇将继续以品质加持，以

为消费者提供优质、健康、营养、美味的食品

为己任，不忘初心，砥砺奋进。

中企视巴林
为撬动中东市场的
支点
■ 新华社记者 王小旎 王波

位于波斯湾西南部的巴林自古为丝绸之

路的重要节点。近年来，随着中国“一带一路”

倡议的深化落实，巴林凭借地理位置优越、营

商环境便利、金融行业发达、文化包容开放等

优势，吸引了更多中国企业来此发展。

巴林的中国政商界人士普遍表示，在“一

带一路”倡议的带动下，进驻巴林的中企数量

逐渐增多，加上巴林地处众多阿拉伯国家“一

小时经济圈”内，不少中国企业将巴林视为撬

动中东市场的支点。

中国驻巴林大使戚振宏近日对记者表

示，巴林的“圆园猿园 经济发展愿景”与中国的

“一带一路”倡议在发展理念、领域及模式上

有许多契合之处。“中国有许多具有国际竞争

力的产能需要‘走出去’，而处于工业化发展

阶段的巴林正需要吸收这些产能以实现现代

化，双方在加强国际产能合作方面有很大空

间。”他说。

近年来，巴林斥巨资发展多元化经济。目

前，金融、物流、制造业、信息通讯技术及旅游

已成为巴林 缘 大经济支柱产业。与此同时，巴

林也瞄准了“一带一路”商机，大力吸引中国

投资者，以期将巴林打造成为中国与中东地

区经贸合作的桥梁。

谈及在巴林营商的优势，戚振宏表示，作

为海湾阿拉伯国家合作委员会（海合会）的成

员，巴林紧邻沙特阿拉伯及阿联酋等地，区位

优势突出，具备辐射效应，加上营商成本较周

边国家低、社会氛围更为开放及交通便利等

因素，中企可通过巴林迅速进入海合会市场。

据悉，目前进驻巴林的大型中企包括中

国银行、中国国际海运集装箱集团、中国通信

服务公司、中国港湾工程公司、华为集团及金

锣水务公司等，业务涉及传统制造业、污水处

理、建筑、科技及零售等多个领域。

中国科技企业华为 圆园园源 年落户巴林，并

于 圆园园怨 年将巴林设为中东区域总部，目前当

地员工数量逾 远园园 人。华为巴林办事处公关

总监柴鑫告诉记者，巴林的运营成本较迪拜

低三成左右，相对区内其他国家来说，政策更

为宽松。此外，巴林社会氛围包容，中国员工

也较易融入当地文化。

“大部分中国企业将巴林视为撬动中东

市场的窗口，”柴鑫说，“科技是当地支柱产业

之一，从事电子商务、云及游戏等领域的企业

获得较多政策支持，机遇较大。”

目前，中国中小企业已在巴林开拓出一

片天地。圆园员缘 年开业的巴林龙城汇聚了逾

源缘园家中国小型民营企业，是当地中国商品的

大型销售中心。据悉，龙城开业两年来，颇受

巴林市民欢迎，店铺出租率近百分之百，电子

产品、灯具、服装及玩具等尤为热销。据龙城

负责人说，粗略统计，圆园员远 年约有 缘园园园 个标

准集装箱的货物通过龙城进口到巴林，货值

近两亿美元，预计今年该数字将进一步攀升。

双汇荣获2017中国食品企业七星质量奖

传音手机：国内无名 非洲冠军


