
11 月 29 日，经过 10 多个小时的紧张耐

压、局放、PT 等全套电工试验，由河南平高集

团提供的 25 个间隔 220 千伏全封闭组合电

器各项技术指标全部过关，一次性顺利通过

了由中国长江电力股份有限公司葛洲坝电厂

组织的专家设备验收。据葛洲坝电厂负责人

介绍，这是该厂建厂以来，首次一次性顺利通

过全套试验的组合电器设备。

葛洲坝水利枢纽是我国长江上第一座大

型水电站，也是世界上最大的低水头大流量、

径流式水电站。它具有发电、改善航道等综合

效益。电站装机容量 271.5 万千瓦，单独运行时

保证出力 76.8 万千瓦，年发电量 157 亿千瓦·

时（三峡工程建成以后保证出力可提高到 158

万 -194 万千瓦，年发电量可提高到 161 亿千

瓦·时）。电站以 500 千伏和 220 千伏输电线路

并入华中电网，并通过 500 千伏直流输电线路

向距离 1000 公里的上海输电 120 万千瓦。

葛洲坝输变开关设备工程历来是平高集

团的传统市场，由他们自主研发成功的

550KV 断路器、隔离开关；220KV 断路器、隔

离开关曾在行业率先改变了我国由少油断路

器向六氟化硫断路器的更新换代，成功实现

了质的飞跃。平高集团引领着行业先锋，曾经

称雄我国电工市场，该集团主导的大容量多

功能高参数的行业主导产品落户葛洲坝开关

站，由此诞生了我国电工行业首枚质量金牌。

由于该项目产品投运时间太长，原设计已不

能满足工程建设的需要，葛洲坝电厂经过科

学论证周密部署决定对电站进行升级改造扩

容，并按照国内招标惯例进行了公开招标。平

高集团在这次招标中力挫群雄一举中标，25

个间隔全封闭组合电器全部收入囊中。

平高集团拿到这个合同以后，积极与业

主进行技术交流和沟通，共商打造精品大计。

他们严格按照国家标准进行组织生产，克服

技术难度大，要求水平高，时间紧任务重等困

难，打破常规开辟绿色通道，保质保量按时将

货物发往现场。平高售后服务部将此项目列

为重点工程，选精兵挑良将配合安装公司搞

好售后服务工作，收到较好效果，力争把该项

工程打造成精品。 渊繁祥冤
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焦点 Focuses

秋高气爽迎华樽，醇雅芬芳醉渝城。

半个月前，享有“酒界奥斯卡”美誉的第

9 届华樽杯品牌价值评议颁奖盛典暨高峰论

坛在北京国家会议中心举办。经组委会评

测，中国传统名优白酒———贵州习酒 2017
年度品牌价值为 260.75 亿元，在贵州省内酒

类排名仅次于茅台，位列中国白酒第十一

名。大品牌的势能离不开产品品牌的支撑，

作为习酒公司核心战略品牌，独占公司浓香

增长极的习酒醇雅香，在延承大品牌核心基

因、以消费体验提升价值、进而反哺大品牌

等层面都起到了积极的作用。

11 月 8 日起，素有中国酒业风向标之

称、被誉为“天下第一会”的秋季糖酒会在山

城重庆举办。回顾去年，2016 年的福州秋季

糖酒会，习酒醇雅香系列白酒入选《2016 年

度中国糖酒食品业品牌与价值榜》，斩获

“2016 年度优质品牌”称号。今年，习酒醇雅

从点位市场，到重点区域，再到公司政策层

面，又将带给广大消费者怎样的惊喜呢？

从区位看渠道
百品争鸣北瓷都，醇雅闪耀唐山城

作为一个传统的资源型城市，经济的高

速发展直接带来了唐山人民较高的物质消

费水平。唐山人民热情好客，这些因素导致

了唐山市场一直是各大白酒品牌的必争之

地。唐山白酒市场市场容量大，主流消费价

位高。由于唐山紧挨京津，是未来的潜力之

城，所以竞争更是激烈。 在各大品牌近乎

白热化的短兵相接中，习酒醇雅香在唐山依

然取得了骄人的成绩，对此，习酒醇雅香合

作伙伴，唐山朝旭商贸有限公司总经理范士

维先生表示：“我公司多年来一直以经营酱

香型白酒为主，尤其以贵州茅台酒作为主打

品种。随着市场的不断变化，增添浓香酒的

经营与酱香酒互为支撑，满足不同用户的多

样化需求，势在必行。但是尝试了多个品牌，

都不理想。直至 2016 年引入习酒的‘醇雅

香’系列酒，收到了令人惊喜的效果。销售量

稳步提高，消费者一致反映良好。概括起来

有‘三好’：

首先是酒质好：主要体现在‘醇’字。由

于坚持了传统的酿造工艺，又独具‘中高温

制曲、黄水截留、复蒸’三大特殊工艺，使其

喝起来入口爽净、酒体醇厚、气质优雅。所有

一线经销商一致反映：这酒喝得住，不伤客

户，推介给朋友都会成为回头客。

第二是政策好：醇雅香投入唐山市场以

来，秉承扎扎实实做市场，不急功急利、做长

线品牌的理念，在各个阶段连续推出非常贴

近市场，接地气的推广促销活动。灵活多样，

因地制宜，不搞花架子。特别是能兼顾工厂、

经销商、消费者多方利益！

第三是服务好：习酒公司上至公司老

总、事业部领导、大区领导下至区域负责人

形成一个务实、高效的团队。尤其是和经销

商拧成一股绳，共同面对市场。消费者的呼

声能得到及时的回应，经销商的问题能得到

妥善的解决。和习酒合作很舒服———这就是

我一年多以来的最大体会！”

从战略看版图
醇厚修为打基础，雅致风范领未来

2017 年开年至今，醇雅香市场表现持续

飘红，截止到发稿之日，品系销售额较去年

同期增长超过 230%。对此骄人成绩，醇雅香

负责人表示，“作为公司最具潜力的增长极

之一，习酒醇雅香沿袭了习酒优良的品牌资

产，也承载了公司品类增长的厚望。”

首先习酒国营至今已有 65 年时间，拥

有一大批长达 60 年、50 年、30 年的老窖

池，这是一般企业不可比拟的天然优势资

产。这是浓香酒白酒的根本和硬实力，也

是习酒醇雅香的核心区隔；其次是习酒独

创的中高温制曲，保证了曲药的清洁，最

大程度保证了白酒的纯正风味；同时由于

中高温制曲过程与酱香型白酒的制曲过程

及其相似，所以形成了醇雅香入口柔和，

回味醇厚的独特感受；第三是习酒独创的

黄水截留和双轮底发酵，最大化地保证了

产品的有益成分和风味；第四是复蒸工

艺，即把所摘取的醇雅香优质原酒进行再

次蒸馏，虽会使原酒产量减少 20%，但却

能大幅提高纯度和醇度。目前全国只有习酒

等三家白酒企业使用该项技术。“入口雅，回

味醇，能喝三两喝半斤，醒了头不晕。”是广

大消费者对习酒醇雅香的真实感受。这是这

些醇厚修为的内功，为醇雅香的品质打下了

坚实的基础。

如果说醇雅的修为是内功的话，那么雅

致的风范则是醇雅香与消费者沟通的语境。

首先，在公关层面，醇雅香选择与文化、艺

术、高端创意活动进行整合传播。从而突出

习酒天辰醇雅香的高端气质，让天辰醇雅香

与文化艺术创意领袖站在一起，通过他们的

亲身体验和意见领袖示范作用，让公众了解

习酒的稀缺性、价值感与诚意；其次，在品质

传播层面，通过更多的品鉴及赠饮，与消费

者进行充分沟通。将把更多的品鉴用酒发送

给目标用户，或者公众，通过 APP，微信公众

号等创新传播工具，使习酒醇雅香直抵各个

销售终端，直达消费受众手中，通过他们的

试饮，逐步形成口感依赖，从而重复消费，并

进行口碑相传；最后，在市场终端层面，以铭

钻和红钻为主通过制订套餐，让消费者得到

更多实惠。做一系列喜宴套餐，让更多消费

者在喜庆的时候选择习酒，爱上习酒，增强

习酒的品牌黏性。

(本报记者 樊瑛 张建忠 组稿)
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11 月 26 日下午，中物联冷链委三届二

次理事会在广州白云万达希尔顿酒店召开。

会上，河南鲜易供应链公司当选 2018 年中

物联冷链委当值会长单位。

中物联冷链委三届二次理事会由中物

联冷链委执行副秘书长李胜主持。中国物流

与采购联合会副会长兼秘书长崔忠付，中国

物流技术协会秘书长马增荣，中物联冷链委

秘书长秦玉鸣，2017 年中物联冷链委当值会

长、中国外运长航集团有限公司总经理助理

范端炜，2018 年中物联冷链委当值会长、河

南鲜易供应链有限公司副总经理王建志出

席会议。

中物联冷链委秘书长秦玉鸣在会上作

中物联冷链委 2017 年度工作报告，并就

2017 年中物联冷链委理事及以上单位增补

情况进行汇报说明。

会议对关于更替轮值会长进行投票表

决并宣布理事及以上单位增补更替的投票

表决结果，鲜易供应链正式当选 2018 年中

物联冷链委当值会长单位。

2018 年中物联冷链委当值会长、河南鲜

易供应链有限公司副总经理王建志介绍了

2018 年中物联冷链委的工作计划和要求。对

此，与会理事单位及以上单位代表进行了充

分的讨论交流，对中物联冷链委 2017 工作

汇报和 2018 年工作计划提出了建设性的意

见。

河南鲜易供应链定位于中国温控供应

链集成服务商，致力于为合作伙伴提供商

流、物流、金流、信息流等温控供应链系统解

决方案，是中国温控供应链标杆企业，全球

冷链联盟成员、中物联冷链委轮值理事长单

位、中国仓储协会副会长单位、中国冷链管

理示范企业、中国 4A 级综合服务型物流企

业，是全国首批无车承运人试点企业。

基于生鲜产业互联网背景，鲜易供应

链将供应链服务嵌入产业链，构建集“冷

链物流平台”、“集采分销平台”和“供应链

金融平台”于一体的三大温控供应链服务

平台，目前鲜易已经是中国最大的冷链服

务商，已经运营了 240 万立方的冷链仓储，

公司以产业互联网为基础，将供应链服务

嵌入产业链，致力于为客户提供温控仓

储、冷链运输、冷链城配、流通加工、集采

分销和供应链金融等温控供应链集成服务

解决方案。

承接鲜易控股产业互联网服务平台的

转型战略，鲜易供应链快速从企业物流向物

流企业再到供应链企业的蜕变，打造一个企

业生态资源和社会化需求高效对接的开放

温控供应链服务平台。

近年来，鲜易供应链将移动互联网、物

联网、大数据等新技术与物流业融合，建立

智能仓储系统和智慧物流配送系统，搭建生

鲜供应链综合服务平台，融合产业链，优化

供应链，重构价值链，形成了多业联动、多网

协同和多式联运的创新服务模式。

目前，鲜易供应链在全国布局 7 个一级

供应链园区和 23 个二级供应链基地，构建

全国统一的、分布式的、路由的温控供应链

体系。网络化仓储容积 237 万 m3，建起了智

能仓储、智能拣货等系统，对存储货物的动

态实现了在线管理，并与合作伙伴共享数据

信息；公司应用定位、传感等技术，对 5900
多辆冷藏车实现了在线服务，并与合作伙伴

共享数据信息；依托干线网、城配网等系统，

冷链物流线路覆盖“五纵五横”干线和主要

销区支线，冷链服务覆盖全国 229 个城市，

在 56 个城市实现了生鲜品共同配送；在国

内构建覆盖 360 个城市的食品集采分销服

务平台，现已开发 170 多个城市；全球采购

平台分布于 19 个国家和地区，拥有 9 个进

出口资质，是河南进口肉类指定口岸运营单

位。牵头或参与起草了《肉禽类冷链温控运

作规范》等 16 项行业标准。

近日，经过包装检查员和货车驾驶员最

终确认发运清单和产品装车固定质量符合出

厂要求后，满载着两间隔 550 千伏全封闭组

合电器产品的大型车队浩浩荡荡驶出平高集

团河南平芝高压开关有限公司，取道西宁奔

赴千里之外的目的地———藏中联网工程芒康

变电站。

藏中联网工程由西藏藏中和昌都电网联

网工程、川藏铁路拉萨至林芝段供电工程组

成，起于昌都市芒康县，止于山南市桑日县，

跨越西藏三地市十区县。工程新建、扩建 110
千伏及以上变电站 16 座，新建 110 千伏及以

上线路 2738 公里，计划于 2018 年建成投运。

藏中联网工程建设除解决“十三五”期间藏中

缺电问题，满足藏中地区电力负荷发展需要，

满足西藏经济社会发展的用电需要外，还将

实现青藏联网工程与川藏联网工程的互联，

对促进西藏清洁能源开发外送具有重大意

义。

平高集团去年在国家电网公司藏中联网

工程第一次设备招标采购中力挫群雄一举中

标藏中和昌都电网联网工程芒康 500 千伏变

电站新建工程 550 千伏组合电器 14 个断路

器间隔设备、126千伏组合电器 6 个断路器间

隔设备；川藏铁路拉萨至林芝段供电工程-林
芝 500 千伏变电站新建工程 550 千伏组合电

器 10 个断路器间隔和 252 千伏组合电器 11
个断路器间隔产品的供货任务。

如何保证产品按期交货，平高集团组织

精兵强将全程跟踪服务产品生产装配全过

程。在产品研发过程中，他们充分考虑高海

拔、高寒、昼夜温差大等运行条件，产品从设

计到零部件选择都进行逐项确认、持续优化，

先后完成 GIS 外形图、基础图、气室图、主接

线制作，组织专家进行研讨，积极开展专项验

证工作，确保各项参数和性能满足工程需要。

在生产组织方面，对加工周期较长的关键零

部件提前进行预投，分阶段完成物资比价招

标，并进行项目整体工程计划管理，确保工程

进度按期完成。在产品质量控制方面，严格执

行生产标准及质量管理体系，项目采取特别

质量管理，进一步加强质量追溯及内部流转

环节质量管控力度。严格原材料、零部件入厂

检查，强化供应商管理和现场安装安全质量

管控预案，杜绝各类隐患。按照工程计划节

点，加快设计出图进度。以工程计划为龙头，

组织生产各环节紧密衔接，确保人员和装备

等资源的投入，实施多层次立体装配及试验。

深入管控物料供应各环节，随时掌握和大力

推动成套进度。挖掘运输优化潜力，确保安全

可靠又最大程度节省时间，为现场安装创造

条件。增强现场安装工作前瞻性和计划性，合

理安排，有序进行，确保安装质量和进度。

据介绍，藏中联网工程是迄今为止世界

上最复杂、最具建设挑战性的高原输变电工

程，工程路径大部分沿高海拔山脊走线，工程

沿线平均作业海拔超过 4000 米，最高塔位东

达山海拔 5295 米，是世界最高的 500 千伏输

电塔位。工程穿越横断山脉核心地带和青藏

高原腹地，位于世界上地质结构最复杂、地质

灾害分布最广的“三江”断裂带。工程沿线地

形地貌复杂多样，气候多变，年有效工期仅有

6 个月，特别是海拔 4500 米以上区域，有效工

期不足 5 个月；工程既要面对大自然天险的

考验，又要面对生态系统复杂又极为脆弱的

挑战。工程是目前西藏投资最大的单体电力

工程，也是西藏输电线路最长的电网工程。工

程建成后，将打破现有电网工程建设运行的

多项纪录，创造多项世界之最。

渊孟繁祥冤

万源市“万企帮万村”
商贸扶贫显活力

“感谢工商联，感谢各位企业家，我们今年

的辛勤劳动真是没有白费，不但换来了一个好

收成，还卖出了一个好价钱，过上好日子也就指

日可待了！”日前，万源市“万企帮万村”商贸扶

贫活动在蜂桶乡新房子村举行，在活动中卖出

土特产品的村民个个喜上眉梢，忙不迭地对该

市工商联与到场的各位企业家们表示感谢。

活动当天，该市工商联带着万源市方欣实业

有限责任公司、万源市巴山食品有限公司、万源市

建康生态农业有限公司、四川京鑫达养老服务有

限公司、万源市“深山铺子”网销平台和万源市花

萼绿色食品有限公司等 6家公司来到新房子村开

展“万企帮万村”商贸扶贫行动，对村民的岩豆、蜂

蜜、干笋、土豆、黑鸡等土特产品实施收购。村民们

背的背、扛的扛、拉的拉，带着自家今年新丰收的

富硒岩豆等土特产品从四面八方汇聚到新房子村

后槽子社，希望通过商贸企业卖个好价钱。

最终，企业家们以高出市场价的价格收购

了新房子村乃至整个蜂桶乡共计 5000 余斤价

值 5 万余元的岩豆，同时收购了价值 5 万余元

的蜂蜜、干笋、土豆、黑鸡等土特产品。企业家们

还在市工商联的带领下，调研考察了蜂桶乡的

旅游资源，走访慰问了精准贫困户家庭，实地查

看了党参的种植情况、蜂蜜的养殖情况，了解了

该乡的农特产品的地方特色、营养价值，并对党

的十九大精神作了宣讲……

由于受自然地理条件限制，物流基础差、互

联网设施不健全、信息闭塞的影响，特色农产品

“价低卖难”一直是制约贫困群众脱贫致富的现

实问题。为有效破解这一难题，该市工商联认真

落实“5+2”帮扶工作机制，发挥工商联的优势，

出实招、见真情，一直着力在商贸扶贫上下工

夫。通过建立合作社、引进公司、发挥各类特色

农产品商会作用等措施，着力帮助贫困村民搭

建农产品销售平台，提高贫困农户信息获取能

力和增收致富能力。同时，发挥会员企业的市场

开拓能力以及渠道和信息优势，通过采购、代

销、委托加工、农企直通车等形式，帮助结对困

难户对接外部市场，带动增收。

据不完全统计，今年以来，该市工商联已通

过现场介绍、线上线下营销等多种方式、多种渠

道引导民营企业投身“万企帮万村”精准扶贫行

动，先后帮助全市贫困群众销售各类富硒农副

土特产品共计 1000 余万元。渊马发海 黄嘉春冤

黄陵矿业超前支护技术
达国际领先水平

日前，陕煤集团黄陵矿业有限公司一号煤

矿参与完成的“中厚煤层智能化综采工作面超

前支护技术装备研究与应用”项目顺利通过中

国煤炭工业协会专家组科技成果鉴定，成果达

到国际领先水平。

“中厚煤层智能化综采工作面超前支护技

术装备研究与应用”项目采用尾梁逐架收缩、

支架顺序移设的方式，实现了快速移设，减少

了二次支护，降低了人力成本，将以前每个生

产班 8 名超前支护人员减少为 4 人，且每个生

产班仅需移架一次，大大减轻了工人劳动强

度，实现了安全快速移架，提高了综采工作面

的推进速度。此外，该矿结合智能化综采工作

面生产流程和顺槽巷道条件，首次研发了以

“视频+模型+控制”为控制方式的超前支架智

能控制系统，超前支架组在井下监控中心和地

面调度指挥中心都实现了“一键自移”控制、视

频监控，目前该项技术已在该矿成功应用。

该科技成果的成功应用有效地解决了该矿

顶板压力大、维护强度大的难题，减轻了工人维护

巷道的工作量，达到工作面安全高产高效开采的

目的，提升了矿井的安全生产水平。该项目完成了

两顺槽超前支架智能化控制工程示范建设，为进

一步探索综采工作面智能化开采良方，实现“机械

化换人、自动化减人”积累了宝贵经验。 渊董涛冤

习酒窑野我是品酒师窑醉爱酱香酒冶消费者互动体验之窗

醇厚修为打基础 雅致风范领未来

平高集团攻克藏中联网工程技术堡垒
工程建成后将打破现有电网工程建设运行的多项纪录，创造多项世界之最
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