
近日，从第五届中国商业创新大会上
传来喜讯，在 2017 中国品牌 500 强评选活
动中，经 ABAS 专家委员会、亚洲品牌研究
院评审认定，山西梨花春酿酒集团有限公
司跻身 2017 中国品牌 500 强行列，董事长
兼总经理赵东权被授予“中国（行业）品牌
十大领军人物”荣誉称号。

近年来，面对国内白酒行业群雄逐鹿、
竞争日趋激烈的严峻形势，山西梨花春酿
酒集团在赵东权的带领下，始终坚持“工艺
虽繁必不敢省人工，物料虽贵必不敢减物
力”“路遥知马力，日酒见粮心”的经营宗旨，
秉承“在传承中创新、在创新中传承”，逐步
打出了古法古料、原粮原浆的品牌特色，巩

固和扩大了市场的占有率，2016 年该公司
完成销售收入 4363 万元，上缴税金 901 万
元；今年 1-5 月份，上缴税金 520 万元，保
持了良好的经济效益和社会效益。

俗话说：创业难，守业更难。但把这句
话用在赵东权的身上，显然不合适。2011
年，他接过了梨花春的接力棒，面对这个市

场知名度和消费者忠诚度“双高”的全省酿
酒业亚军。

当时，如何让企业再续辉煌，成为百年
名企，成了这个年轻“掌门”的首要课题。但
赵东权显然对此胸有成竹，他巧念“转型”
经，大唱“跨越歌”，为梨花春的永续发展开
辟了新境界。 渊王综冤
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中国酒周刊
设立信息采集中心

邀请书
为了进一步拓展信息采集渠道，

聚集、整合有效资源，形成报企联动的
快速机制，本刊决定：在全国各地设立
信息采集中心(站)，业务范围包括信
息采集、运营代理、征订发行等。

凡有意承担设立“中国酒周刊信
息采集中心”重任的有志之士，请将个
人简历和联系电话等信息，发至邮箱
3086645109＠qq.com，具体商谈工作
流程和相关待遇。
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刘春西，1993 年 4 月进厂。在五粮液集
团从事酿酒工作已有 24 年，“闭着眼睛都能
找到车间”的他，带领五粮液明星班组 20 年
共酿造 1875 吨五粮液，为五粮液创造 30 亿
元的财富。

质量———规模———效益，一代代五粮液
人不懈努力。

从一滴滴积累到大刀阔斧改革，历史的
车轮走到新的阶段———过去 30 多年，中国白
酒业的前两次重大调整中，五粮液抓住产业
布局的制高点，实现弯道超车。如今，白酒行
业正处于第三轮调整期，面对供给侧结构性
改革新考题，五粮液又将如何作答？

加减乘除：多元和主业的再平衡
据四川日报报道，450 亿元的收入规模，

利润率仅 6.7%，这是五粮液集团多元产业板
块在 2016 年展现出的基本面；收入规模 250
亿元左右，利润近百亿元，这是集团酒业板块
交出的成绩单。“冷热不均”的产业格局，让决
策层意识到，产业和产品都要取舍，多元和主
业需要再平衡。

“这一次发展不再仅仅是‘加法运算’，而
是在供给侧结构性改革的过程中，进行四则
运算。”五粮液集团有限公司党委书记、董事
长李曙光直言。“加”代表着坚决做大做强酒
业，加大发展力度；“减”则是在 1+5+N 的产
品结构中，主动去掉大量系列产品和子品牌，
保证产品体系的清晰和精简；“乘”是以品牌、
品质、营销“三位一体”的架构推动五粮液快
速发展；“除”则以“三去一降一补”为核心，在
集团内坚决去掉对五粮液品牌没有裨益的关
联产业。

五粮液集团正在规划产能 10 万吨的新
基地，以及 30 万吨的新增储存能力。在保证

“优中选优，花中选花”产品标准的同时，尽快
实现五粮液年供应量从 1.5 万吨到 2.5 万吨
的提升，并争取出厂的五粮液都有至少三年
的储存期，达到最佳饮用品质。

“目前，全国还没有一家白酒企业产值达
千亿元，五粮液有可能率先登顶。”四川中国

白酒金三角酒业协会秘书长李富荣对五粮液
的新战略充满期待。

起承转合：创新和传承的动平衡
“老板，先来一瓶冰爆。”7 月的一个周

末，孙高蕾和朋友在成都玉林街道一家酒吧
聚会。“冰爆”是五粮液冲击新生代市场的代
表产品，上市已经一年多。

“冰爆仅是牛刀小试，新的颜值担当已准
备好。”五粮液集团仙林果酒有限责任公司总
经理林红透露，今年 3 月，由中国酒业协会主
办的 2016 年度“青酌奖”酒类新品 TOP10 发
布盛典上，五粮液集团仙林果酒有限责任公
司自主研发的“冰爆”“百麓”两款果酒双双进
入 TOP10（果露酒类）。

五粮液集团从 1998 年开始研究果酒产
品。林红告诉记者：“公司共储备有草本、花
香、浓香中式预调酒、果味白酒（30 度以上）
多个品类，超过 50 个商标品牌。”

当果酒还在等待风口，低度五粮液已大
放异彩。

五粮液股份有限公司副总工程师赵东介
绍，白酒低度化的发轫源自全行业对于“降粮
耗”的要求，无心插柳完成了技术储备。“降度
不降味，这是五粮液在低度白酒领域独步行
业的‘技术核武器’。”目前，五粮液先后开发
出 35 度、39 度、42 度等多款低度五粮液。销
售数据显示，低度五粮液正在成为新的战略
性产品。

“起”于对创新的追求，“承”接五粮酿造

的传统工艺，“转”向市场新的最新需求，在创
新成果与传承积淀中相“合”：五粮液在产品
创新的每个环节可谓“功到自然成”。

合纵连横：内增和外扩的新平衡
“跨越式发展”是五粮液对于未来一段时

间内企业战略的“定调”。对于跨越这个词，五
粮液股份有限公司副总经理彭智辅并不陌生。

内涵式增长一以贯之。1998 年，五粮液
实现产能、销量、利税、市值等全方位的行业
第一，从一家地方酒厂发展为中国白酒大王。
上世纪 80 年代中后期和 90 年代中后期的两
次行业深度调整中，大量跟不上形势的名酒
被淘汰，而危机却成为成就五粮液弯道超车
的机会。彭智辅记得，本世纪初，五粮液实现
年利税 34 亿元，而彼时行业第二名整体销售
规模才 26 亿元。

本轮白酒业调整期，复苏呈现“结构性分
化”，马太效应更加明显。五粮液用“二次创
业”吹响了集团向千亿酒企进军的号角。“五
粮液要做强主业、做大平台、做优多元，实现
从管资产向管资本的转变。”李曙光的战略视
野背后，合纵连横的谋划在悄悄进行。

“五粮液的并购目光，并不仅仅盯着国内
市场。”彭智辅告诉记者，如果对于全球化市场
有益，五粮液都会认真评估，包括一些国际知
名产区的知名品牌都在五粮液的考虑范围内。

“川酒目前依然拥有几个标志性的领先
指标，但横向比较，领先优势在下降。”在李曙
光看来，提高集中度是产业发展的必由之路。

河套酒业
荣获“内蒙古自治区
先进私营企业”称号
姻 母新利

7 月 17 日，庆祝自治区成立 70 周年先
进个体工商户先进私营企业表彰大会在内蒙
古首府呼和浩特市隆重召开。自治区党委书
记、人大常委会主任李纪恒，自治区党委副书
记、自治区主席布小林等自治区领导会见了
全区先进个体工商户和先进私营企业代表，
并同大家合影留念。

河套酒业作为自治区私营企业代表参加
此次大会，并荣获“内蒙古自治区先进私营企
业”荣誉称号。河套酒业党委书记、副董事长
张卫东表示，一定不辜负党和政府对个体私
营经济的关心和厚爱，维护核心，做党的事业
的坚定拥护者；坚定信心，做促进经济发展的
生力军。一定要守法诚信经营，把感恩国家、
服务人民、回报社会作为河套酒业的崇高使
命，在自治区改革发展的历史进程中，扛大
梁、挑重担、做贡献，为自治区经济社会发展
做出不懈努力。

此次大会是自治区最高规格表彰私营企
业的大会。此次河套酒业荣获内蒙古自治区
先进私营企业荣誉称号，既是对河套酒业多
年来经济发展成绩的肯定，更是对企业未来
发展的鞭策和鼓励。

实现新跨越，彰显新担当。多年来，河套酒
业在发展变革的道路上，始终坚持固态纯粮发
酵酿造工艺，并在此基础上自主创新，率先在
行业内实现了白酒酿造全过程的智能化、清洁
化生产，开创了白酒机械化生产的新纪元。企
业在发展中始终将质量视为生命，持续的科技
创新、先进的检测技术、严苛认真的质检团队
保障了产品质量；以“超越自我，追求完美”的
企业精神不断创新企业文化，内聚人心，外树
形象；积极承担社会职责，回馈社会，发展成果
与社会共享，不断推动企业升华。

近 20 年来，累计上缴国家税金超过 50
亿元，公益事业捐赠达 5000 多万元，直接安
排就业 8000 多人，先后获得了“全国文明单
位”“先进基层党组织”、“全国就业与社会保
障先进民营企业”、“自治区主席质量奖”等殊
荣。

近年来，河套酒业积极应对白酒行业的
形势变化，及时分析内外环境，调整公司发展
战略，坚决果断地应对市场变化，以实现企业
的改革创新，转型升级，在经济发展新常态
下，仍然保持了持续发展的骄人业绩。

澳葡萄酒对华出口总额
猛增 44%

澳大利亚葡萄酒管理局最新公布的报告
显示，截至 6 月份的 2016/2017 财政年度，澳
大利亚葡萄酒对华出口总额猛增 44%，达到
6.07 亿澳元，中国目前已成为澳最具价值的
葡萄酒出口市场，其次是美国、英国、加拿大。
中国葡萄酒市场持续强劲的需求，为澳大利
亚葡萄酒出口提供了重要支撑。

报告称，上个财年澳葡萄酒出口总额达到
23.1 亿澳元，增长 10%；出口总量增加了 7%，
达到 7.8亿升；平均出口价格达到每升 2.97 澳
元，这是自 2009年以来的最高水平。从产品分
类看，出口额增长主要受瓶装酒出口拉动，尤
其是高端瓶装酒出口额增长了 10%，达 18.8
亿澳元。澳大利亚著名酿酒葡萄品种西拉出口
额达 5.4亿澳元，增幅 15%。 渊经日冤

青青稞酒拟两三年内
走出青海

7 月 24 日，青海互助青稞酒股份有限公
司董秘赵洁表示，公司将在 2-3 年内走出青
海，建立西北区域的根据地优势，之后选择西
北之外的局部有代表性的区域试点开发，在
此基础上，推进品牌全国化。

据介绍，目前青青稞酒方面已陆续在郑
州、杭州、深圳开始试点，其中河南市场基础销
售网络已完成布建，深圳市场于 7 月刚刚登
陆，浙江市场处于筹备阶段。渊刘一博 李永梅冤

褚酒登顶行业大奖
近日，褚酒褚韵系列产品在中国新食名

品千商赋能大会上荣获五星能量级明星产品
奖。据悉，褚酒褚韵是 2016 年褚酒庄园推出
的产品，秉承褚时健、马静芬夫妇，做粮食酒、
做放心酒的理念。

经过一年半的市场运营，褚酒获得了荣
誉也总结了经验，沉淀了资源，褚时健夫妇一
贯“以品质第一”的经营理念再次对产品规划
提出新的要求，升级核心产品褚酒褚韵，进一
步满足更高层次的消费需求。 渊黄筱冤

德阳出口白酒
实现跳跃式增长

上半年，四川省德阳市出口白酒 6 批，货
值 149.4 万美元，同比分别增长 500%和
140.6%，主要出口至美国和中国香港，其中，
东方红等德阳产高端白酒实现出口零突破，
成功打开国际高端酒类市场。

德阳市是中国八大原料酒生产基地之一，
是四川白酒的重要生产基地。德阳检验检疫局
紧扣地方名优特色产品，推动四川检验检疫局
促进食品农产品扩大出口“一号工程”，开展一
对一质量对标行动，加大对德阳白酒出口名牌
产品和龙头企业的帮扶力度。 渊王三春冤

人工智能将使
葡萄酒行业利润增加

澳大利亚葡萄酒行业正在向人工智能方
向转化来简化生产。南澳科技公司 Ailytic 开
发了人工智能（AI）系统，通过优化机器使用
来显著提高生产效率。

它使用一种称作“规范性分析”的 AI 技
术来解释所有变量，这些变量可以用于批量
葡萄酒生产，例如温度、葡萄酒转化和库存该
系统会创建最佳的操作一览表，使公司节约
时间和金钱。 渊李旋冤
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生产车间里，工人正在进行上甑工序


