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酒道·酒业聚焦

“有机”这件事对白酒有多重要

姻 王易

川南又到盛夏时节，泸州又见“高粱红
了”。近日，泸州老窖携手中央数字电视书画
频道，举办了 2017 泸州“高粱红了”文化采
风之旅，书画艺术家卢禹舜、包俊宜、阿鸽、
罗杨、吴雪等，著名表演艺术家殷之光、卢
奇、王传越等 30 余名文化界名人受邀来到
泸州老窖有机高粱种植基地。浓香的美酒洗
去旅途的疲惫，火红的高粱激起创作的灵
感，书画大师们再次把自己的墨宝留在了泸
州，同时也见证了白酒行业“老字号”企业泸
州老窖扎扎实实做“有机酿造”的大国工匠
之心。

把田间地头当第一车间，
兑现有机承诺

目前，中国白酒行业虽然仍处在深度调
整期，但行业回暖趋势明显，值此市场机遇，
各大白酒企业在营销方面都下了大功夫。白
酒的产品特征决定了，很多企业会从“喝出
文化”的角度入手，在自身品牌与传统文化
的联结上做文章。与之相比，泸州“高粱红
了”除了做足了酒文化与书画艺术的嫁接，
更重要的是，它把泸州老窖“有机酿造”的概

念再度强化。
多年以前，当各大酒企还热衷于“无公

害”食品认证的时候，泸州老窖就开始了对
有机食品的探索。2000 年，泸州老窖在率先
在行业中提出“有机酿造”理念，提出了建设
有机高粮生产基地的设想，把田间地头当作
生产的第一车间，并投入大量资金用于有机
高粱种植基地建设；2008 年，泸州老窖有机
高粱种植基地通过中绿华夏有机食品认证
中心有机产品认证，国窖 1573 成为中国首
款浓香型有机白酒；2015 年，泸州老窖发布
了白酒行业首份有机宣言———《国窖 1573
有机宣言》，并携手国内有机食品龙头企业
共同签署了《有机同盟之泸州共识》。

如今，国窖 1573 已是中国有机白酒的
领导品牌，泸州老窖更是成为中国白酒行业
的质量标杆。长年以来，泸州老窖坚持“让中
国白酒的质量看得见”的质量管理观，并兑

现“从农田到餐桌质量可追溯”的有机承诺。

“有机白酒”概念新鲜，
为千年酿酒业重塑质量标准

近年来，“舌尖上的安全”引来越来越多
人的关注，白酒行业几百年来依靠手工作
业，技艺门槛低、质量缺乏国际标准、品牌鱼
龙混杂。在蔬菜、水果、肉类等市场上已出现
大量“有机”产品的情况下，“有机白酒”还仍
然是一个非常新鲜的概念。

而事实上，“有机白酒”的重要性应该引
起全行业乃至白酒消费者的重视。随着国家
经济的发展、家庭收入水平的提高，特别是
白酒市场逐步告别公款吃喝的畸形消费走
上正轨后，消费者对于高端白酒的诉求正逐
步向“少喝酒、喝好酒”转变。而在农业科技
日益发达的今天，白酒的“好”绝不能只是停
留在口感、色泽等无法量化凭感官判断的指

标上，泸州老窖“让中国白酒的质量看得
见”，不只是态度、情怀、口号，更是可以落到
实处的现代化管理手段，是过去几千年中国
酒业生产不曾企及的新高度、新领域。

泸州老窖在行业中率先提出“有机酿
造”概念，也率先把“有机酿造”的想法变成
了现实。自 2000 年提出了建设有机高粱种
植基地的设想至今已有 17 年，泸州老窖除
建成数十万亩的有机高粱基地，还做到国窖
1573 的生产全程，包括曲药制作、母糟发
酵、原酒贮藏等环节，均被纳入到有机可追
溯体系中，可通过技术手段采集记录原材料
采购、加工制造等环节的信息,并利用先进
的防伪加密措施,保证信息的唯一性和安全
性。

不惜时间成本物质投入，
精耕市场维护食品行业秩序

泸州“高粱红了”向世人展示的只是泸
州老窖有机酿造的“第一车间”，当年为了使
种植原粮的土地符合有机种植标准，泸州老
窖有机高粱种植基地在建立初期就先经历
了超过三年的“土地转换期”。此外，真正要
把白酒做到“有机”，除了原料要来自于有机
农业生产体系或野生天然产品外，其生产和
加工过程需要恪守的原则更加繁杂，从生
产、采集、加工、包装、贮藏到运输，全程不但
禁止使用化学合成的农药、抗生素等，更禁
止使用基因工程技术，此外还要建立严格的
质量管理体系、生产过程控制体系和追踪体
系。

所以，“有机”对白酒行业而言，不可能
是“说说而已”，要么就不做，要做就要有投
入大量时间、人员、科研、物流等多方面成本
的心理准备和切实保障。泸州老窖在行业内
高擎“有机白酒”的旗帜，并且不惜大手笔投
入，是对市场的深耕细作，也是企业实力的
体现。

有机白酒比普通白酒多了很多执行标
准，生产成本必然增加，但这些投入换来的
是真正绿色、健康的白酒。泸州老窖开行业
之先，践行有机生产，是在激烈的市场竞争
中确立自己的特色，也是维护食品行业秩
序、推动有机食品发展的务实之举。

姻 王哉

7 月 22 日 8 点 30 分，以“生态中国 引
领未来”为主题的首届中国生态白酒发展高
峰论坛在中国最美酒厂———迎驾酒厂隆重
召开。

青山绿水，高朋满座。著名财经学者、零
点研究咨询集团董事长袁岳，中国酒业协会
副理事长兼秘书长宋书玉，江南大学副校
长、江南大学酿酒科学与酶技术中心主任徐
岩等行业专家及大商代表出席了此次论坛。
来自全国各地的 1000 余名优秀白酒经销商
也云集于此，共享一场生态与商机的饕餮盛
宴。

倡导者：搭建平台，权威发声

中国生态白酒之于白酒行业的长远意
义是什么？如何推动中国生态白酒的健康发
展，又如何构建健康的中国生态白酒圈层，
这些议题都对中国白酒未来的发展至关重
要。迎驾作为生态白酒的代表将行业大咖与
经销商汇聚一堂，搭建中国生态白酒发展高
峰论坛的交流平台，共同探讨消费升级下的
产业发展趋势、分析中国生态白酒的发展前
景。

著名财经学者、零点研究咨询集团董事
长袁岳发表《新世代的消费力革命》主题演
讲，他谈到，消费者对未知的兴趣不断扩张，
对已知的兴趣在缩减，越是未知的产品消费
周期越短。论坛现场，他对如何适应、利用如
跨次元消费的大趋势挖掘白酒产品在年轻
消费群体中的潜力，以及如何提升消费体验
来应对酒类饮品的竞争等问题做了深刻的
剖析与解读。

中国酒业协会副理事长兼秘书长宋书
玉在致辞中也谈到发展生态白酒，走生态化
发展之路，将是未来中国白酒的发展趋势之
一。生态白酒是关系中国白酒产业能否健康
发展的重要命题。

全国人大代表、全国劳动模范、中国酿
酒大师、安徽迎驾集团股份有限公司董事
长、总裁，安徽迎驾贡酒股份有限公司董事

长倪永培作为东道主对参会嘉宾、经销商表
示热烈的欢迎。他在致辞中表示消费者日益
增长的生态产品需求与生产者相对不足的
生态产品供给之间的矛盾会越来越突出，由
此决定了优质的生态白酒一定会成为消费
者追逐的热点。

糖烟酒周刊创办人、华糖云商营销传播
股份有限公司总经理杜建明作为主办方之
一发表致辞，他从经销商的角度出发，谈到
生态白酒的异军突起，是白酒发展的必然趋
势，也是未来消费的主导方向。新形势的抉
择下，生态白酒将成为经销商的财富新机
遇，酒商发展的新风口。

北京正一堂营销咨询有限公司董事长
杨光作了《新形势下酒类经销商发展之道》
主题演讲，为现场经销商转型破局指出方
向，生态酿造的风口下，经销商应该如何抉
择。他强调，口碑营销能力、团队能力在未来
将不可提替代，满足酒企需求、实现厂商合
作模式再平衡的经销商才是新形势下的“新
酒商”。

推动者：成立生态白酒研究院

生态酿造将成为中国白酒未来的发展
趋势这一点已经成为行业的共识。而作为中
国白酒生态酿造的倡导者和引领者，迎驾一
直受到行业的关注，迎驾贡酒·生态洞藏系
列作为生态白酒的成功典范，得到广大消费
者的青睐。生态酿造正是迎驾贡酒对中国白
酒行业的一份坚守！同时，作为生态酿造的
践行者，迎驾贡酒也勇于承担社会和产业发
展责任。

为积极推动中国生态白酒的发展，主办
方借此论坛机会隆重宣布，中国生态白酒研
究院正式成立，并举行揭牌仪式。它将充分
利用优势资源，凝练学术方向、汇聚研究队
伍；深入研究生态白酒，服务行业；推动企业
创新，释放发展活力。它的成立对于提升生
态白酒价值、推动科研成果的分享转化与宣
传生态白酒文化将起到重要的推动作用。

生态白酒的发展离不开生产新技术的
推进，江南大学副校长、江南大学酿酒科学
与酶技术中心主任徐岩发表致辞，他表示从
外在生产环节的生态到内在酒品质的生态，
都要进行深入挖掘，并结合健康概念，打好

“生态”这张牌。

引领者：生态白酒领头羊

迎驾集团作为最早提出“生态酿造”的
酒企，一直践行“生态酿造”的理念，依托得
天独厚的生态资源优势，将传统酿造技艺与
现代技术相结合，不断创新发展，构建了低
碳、节能、环保的循环经济模式，赋予了生态
酿酒更多的内涵。迎驾贡酒的生态酿造体
系，引领白酒行业，多次在国家和省级质量
竞赛中获取殊荣。其传统酿造技艺也成功列
为“非物质文化遗产名录”，成为实至名归的
引领者。

在论坛现场，安徽迎驾酒业销售有限公

司总经理、安徽迎驾洞藏酒销售有限公司总
经理杨照兵发布了迎驾迎驾贡酒生态酿造
发展战略，得到了与会嘉宾、经销商的强烈
认同。

迎驾表示在本次行业调整中，发挥企业
独特优势，顺应健康消费需求，坚持生态酿
造不动摇，走中国白酒生态发展战略，酿造
生态好酒，引领中国白酒健康消费新潮流。

为提升迎驾品牌文化，实现“百亿迎驾、
百年品牌”发展战略，2017 年公司推出

“135”迎驾品牌战略，致力于酿造中国生态
好酒。“1”指打造一流品牌，进入中国白酒第
一方阵；“3”指传播三大迎驾品牌文化，即历
史文化（汉文化），彰显品牌价值；生态文化，
引领健康消费；迎宾文化，传承中国礼仪。

“5”指坚持五大生态酿造，即“生态产区、生
态剐水、生态酿艺、生态循环、生态洞藏”。

新常态下，白酒消费回归理性，品质是
核心的竞争力和品牌力，产品好才是营销的
基础，迎驾率先在白酒行业中打造出了生态
产区、生态剐水、生态酿艺、生态循环、生态
洞藏五位一体的迎驾独有的生态酿造体系，
生态酿造，引领全国，并先后荣获了“中华老
字号”、“国家地理标志保护产品”、“中国生
态环境最美酒厂”等众多国字号殊荣。依托
好产品，迎驾将在营销模式、市场支持上与
酒商们精诚合作，一起占位生态，共享财富。

姻 砺心

“一部河南史，半部中国史；一部豫酒
史，半部国酒史”，道出了河南乃是中国白酒
的发源地，仪狄、杜康造酒都始于河南，而焦
作温县，也有悠久的酿酒历史。

据说，河南古温酒厂独特的贮酒窖池中
的美酒，已经贮藏了 30 年至 40 年之久。那
么，这种酒究竟是什么味道?为了寻找这个
答案，笔者专程赶到位于温县的河南古温酒
厂一探究竟。在那里，笔者有幸遇到了河南
白酒界泰斗、享受国务院政府特殊津贴专家、
河南省食品研究所专家委员会原秘书长，现
年 75岁的张福友先生。和张老先生共同品尝
古温酒厂的窖藏酒后，我们的感受是：初尝微

辣，再品微甜，长饮则甘美异常，一口一感受、
一品一春秋，醉得慢、醒得快，饮过不上头，酒
醒后口不干、头不疼，浑身轻松。此酒与笔者
以前喝过的白酒味道都不同。

张福友介绍，古温酒是豫酒七大品牌之
一，河南古温酒厂旗下的“古温无言”“司马
懿”牌老酒是高品质的双轮底酒，采用独特方
式贮存，口感绵柔、香味饱满、陈香四溢，打破
了长期以来中国传统白酒以“香”分类、新流
派绵柔型白酒以“味”为主的格局，可谓自成
一派。张福友称之为“绵柔陈香”型白酒。

张福友本来已经退出白酒界，如今为何
“重出江湖”，出任古温酒厂的技术顾问呢?
他说，他与白酒打了一辈子交道，和酒结下
了深厚情谊，看到古温酒厂有这么多高品质

且可以作为调味酒的陈年老酒，他异常激
动，所以才决定出任该厂技术顾问。

古温酒厂之所以能生产出高品质白酒，
得益于该公司拥有高品质的窖池。该厂的酿
酒窖池中的所有窖泥都是用泸州老窖 1573
的窖泥培育而成，至今已有 50 余年的历史。
该贮酒窖池是泸州老窖第七代传人、酿酒大
师、调酒大师、品酒大师陈继才亲自设计建
造的。他结合温县的古老贮酒方法和气候特
征精心设计，用混凝土打胎，上贴陶土板，后
用生石灰、宣纸等原料糊 99 层，可确保数十
年无渗漏，使酒在窖池中持续发酵。

古温酒厂原党委书记兼厂长岳重庆说，
早在上世纪八九十年代，古温酒厂的产品就
荣获过多项大奖，现有数百吨老酒可作为调

味酒，用这样的资源，一定能酿造出质量高、
味道美的好酒。

河南旺成集团董事长兼古温酒厂总裁
范有旺说，概括起来，古温酒厂有三宝，那就
是酿酒窖池、贮酒窖池和数百吨陈年老酒。
古温人将最大限度地利用好这些资源，采用
固态发酵法酿造纯粮白酒，树立焦作白酒形
象。他底气十足地说：“古温酒厂几十元钱的
酒，其品质可以与市场价一二百元的名酒一
比高下。”

范有旺说，为降低成本，“古温无言”系
列白酒不采用华丽包装，尽量减少销售环
节，努力为市场供应质优价廉的美酒，产品
上市后，将首先供应焦作市场及河南市场，
根植家乡，让消费者喝上家乡的好酒。

联系人院宋柯渊总经理冤
电话院13708238488

迎驾贡酒发布百亿生态发展战略
打造生态白酒新标杆

焦作古温酒，咱河南人的佳酿

荫2015 年，《国窖 1573 有机宣言》发布暨《有机同盟之泸州共识》签署仪式现场

荫田间写生 荫走进高粱地
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