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独家协办

■ 刘一博 武媛媛 / 文 宋媛媛 / 图

业绩不振的金种子酒再攻健康酒业务。7
月 17 日，安徽金种子酒业股份有限公司（以
下简称“金种子酒”）发布关于变更公司经营
范围及修改《公司章程》的公告，公司经营范
围在原基础上，增加其他酒生产。金种子酒相
关负责人表示，此次公司修改经营范围，旨在
进一步跟进健康酒业务。

近几年押宝健康酒、重拾房地产业务的
金种子酒，虽然多重布局，但业绩持续走低。
据了解，今年一季度金种子酒归属于上市公
司股东净利润收入近 631 万元，同比暴跌
77.03%；而去年归属于母公司净利润 1701万
元，同比下降 67.32%。业内人士则表示，安徽
地区传统白酒市场成型，激烈的竞争环境下，
主业持续低迷的金种子酒核心竞争力不足，
难以带动健康酒业务实现长远发展。

持续加码健康酒

据北京商报报道，公告显示，金种子酒经
营范围变更前包括：白酒生产、普通货运（按
许可证有效期限经营）；房地产开发、销售、管
理、租赁；包装材料加工、制造与销售；生产白
酒所需原辅材料收购；自营和代理各种商品
和技术进出口业务。经营范围变更后，金种子
酒新增“其他酒生产”一项。

业内猜测金种子酒或将新拓展酒品生产
线，再谋盈利渠道。记者就此采访金种子酒内
部工作人员得知，该公司并非新增其他酒品
生产线，而是专为健康酒的生产与销售进行
营业范围修改。据了解，金种子酒对健康酒领
域的布局并非首次。早在 2016 年 6 月，金种
子酒曾在经销商大会上宣布成立安徽中酒健
康酒业，主要运作和泰苦荞酒以及养生酒“东
方神草”两大品牌，价格定位均在 128 元左
右。同年 7 月，金种子酒发布公告宣布，拟使
用资金 1000 万元设立安徽大金健康酒业公
司，旨在将健康酒作为核心战略产品，并建立

“省内竞争格局的颠覆者，安徽健康酒类的领
航者”的战略目标。

时隔一年后，金种子酒为健康酒修改经
营范围，可见该公司对健康酒业务的重视程
度。

业绩亏损难止

近一年，金种子酒先后押宝健康酒、重拾
房地产业务为长期不振的业绩加力，但收效
甚微。安徽作为产酒销酒大省，金种子酒曾在
行业调整期前占据强势地位，但自 2013 年

起，金种子酒已经连续四年出现净利下滑，
2013 年、2014 年、2015 年、2016 年的净利润
分别为 1.33 亿元、8856.17 万元、5208 万元以
及 1702 万元，同比降幅分别为 76.22%、
33.64%、41.19%以及 67.32%。此外，据 2017
年一季度财报显示，金种子酒净利润收入近
631 万元，同比暴跌 77.03%。

对于业绩持续下滑，金种子酒在公告中
指出，一线名酒市场下沉，严重挤压二三线酒
企的生存空间。名酒对区域酒的压力主要体
现在区域下沉、渠道下沉、档位下沉、费用下
沉、人员下沉等，造成区域酒企原有赖以生存

的主流价格段受到严重冲击。
徽酒市场中，古井贡酒占据强势主导地

位，口子窖、迎驾贡紧随其后，对金种子酒市
场形成挤压。数据显示，古井贡、口子窖、迎驾
贡 2017 年一季度净利润分别实现 4.08 亿
元、3.27亿元、2.88 亿元；同比上年分别增长
18.6%、20.8%、12.94%，与金种子酒形成鲜明
对比。

白酒营销专家蔡学飞对此指出，目前安
徽市场的各个价格带产品和市场格局基本定
型。100 元左右的价格带以古井贡酒为主导，
100-300 元的中高端价格带被苏酒垄断，中

低端价格带虽然为金种子酒留有发展空间，
但光瓶酒逐步升级对金种子酒形成一定打
击。数据显示，金种子酒旗下以柔和系列、和
泰系列、金种子酒系列为主的中高档白酒
2016 年度销售收入同比下降 17.01%；以祥和
系列、颍州系列为主的普通白酒销售收入同
比下降 29.11%。

目标人群匹配度低

“金种子酒品牌在安徽市场有知名度，但
和泰苦荞酒在市场上相对少见。现在安徽白
酒市场畅销产品价格带就是 30-60 元、60-80
元间。朋友聚会很少会考虑喝健康酒以及保
健酒，亳州中药材生意盛行，大部分都是自己
用药材酿酒偶尔喝一杯。”安徽一家经销商这
样说道。

金种子酒曾表示旗下和泰苦荞酒被省经
信委鉴定为省级新产品，首开安徽健康酒先
河。目前和泰苦荞酒成功上市，公司产品体系
重构初步完成，销售趋势良好。

但记者从金种子酒淘宝官方旗舰店查询
发现，金种子酒自酿 40 度和泰苦荞酒
418ml伊1 瓶礼盒装价格为 188 元，月销量仅
为 5 例，总销量仅为 47 例。整个线上店铺销
量最好的产品则为标价 68 元的 52 度
460ml伊2 礼盒装金种子酒红花种子窖酒，月
销量 75例，总销量 60681例。

“安徽市场中大大小小的酒品牌很多，中
低端白酒市场竞争很激烈。金种子酒前两年
销售市场还可以，但现在已经不太景气。”另
有安徽经销商向记者反映。消费升级大背景
下，由于主业不振，经销商团队销售积极性不
高，金种子酒市场竞争力、品牌价值渐弱。

蔡学飞指出，目前金种子酒主要集中在
乡镇市场，主流产品价格聚焦中低端，但其健
康酒产品聚焦中高端价格带，因此金种子酒
的目标人群与和泰苦荞产生偏差。同时，金种
子酒属于传统白酒企业，不具有其他专营健
康酒、保健酒企的基因，品牌方面同样存在缺
失。此外，安徽本身并不是健康酒大市场，传
统白酒市场已经成熟。但金种子酒核心市场
却在安徽，因此和泰苦荞酒难有好的销量表
现。

“安徽白酒市场竞争激烈，金种子酒生存
空间有限。在巩固及强化白酒主业的基础上，
金种子酒可凭借现有品牌力尝试省外市场突
破，寻求喘息机会。”蔡学飞说道。但目前金种
子酒省外市场销售收入占比仅为 14.3%；销
售量为 12.82%，品牌核心竞争力不足的情况
下，金种子酒想要实现省外突破实现长远发
展还很难。

强攻健康酒 金种子的扭亏“偏方”？

■ 朱西岭

提到宴酒坊酒业，可能大家都不是很熟
悉，但就是这样一个名不见经传的酒企，日前
却做了一件震惊整个豫酒界的大事———6 月
1 日，由郑州宴酒坊酒业有限公司生产的“郑
州五粮一号酒”，首批 10000 箱出口泰国后不
到两周即销售一空，随后又接到客户 10 万箱
的采购订单，令业界为之震惊和侧目！为此，
河南省酒业协会还专门组织专家、学者及媒
体，对“郑州五粮一号酒”成功出口现象进行
了专题研讨。

那么，宴酒坊酒业究竟是如何做到的呢？
记者专访了公司董事长毛同生。

家乡情怀：誓酿高品质郑州地产酒

据河南日报报道，马寨镇地处郑州西南，
距离市区约 6 公里，郑州宴酒坊酒业有限公
司就坐落在马寨工业园内。采访中，毛同生告
诉记者，马寨自古就是有名的酒乡，其酿酒历
史最早可追溯到明朝初期。朱元璋建明后，将
几个儿子分封到各地为王，其五子周定王朱
橚被分封到了河南。朱橚喜酿酒，其玄孙周悼
王朱安潢，更是痴迷造酒，甚至“夺人宅第，以
张酒肆”。不得已，明孝宗朱佑堂下令封了他
的酒窖，朱安潢受到刺激郁郁而终，死后葬于
他生前造酒的地方，也就是今天马寨镇坟上
村附近的“悼王坟”。

毛同生说，受这段传说影响，他从小对酒
有着特殊感情，直至 2007 年投身白酒销售行
业，成立郑州宴酒坊酒业有限公司。在此期
间，虽然公司业务蒸蒸日上，但他也目睹了国
内白酒业假酒、劣质酒充斥市场的种种乱象，
下决心要打造一款可以代表郑州形象的优质
地产酒！2010 年，他暂停了如日中天的白酒
销售业务，在马寨镇工业园投资 1.08 亿元开
始建设酒厂和酿造基地。此举得到了郑州市
政府的大力支持，市发改委不仅批文同意还
拨付专项资金，为他们建造了一座 4 层大楼，
成立了郑州酒体工程研究中心。

受此鼓舞，毛同生很快明确了方向和目
标———向当时国内的浓香型白酒老大五粮液

看齐，用同样的五粮工艺给家乡父老及消费
者酿造一款健康、好喝的纯粮酒，并将首款产
品命名为“郑州五粮一号”！

匠心酿造：五年不卖酒七年出精品

酒厂初具雏形，人才成了当务之急。2010
年，他远赴四川宜宾，请来了刚刚退休的五粮
液酒厂高级工程师刘太昌，从窖池设计、窖泥
制作到生产酒曲、五种粮食的投粮比例、发酵
的方法、跑窖出池及蒸馏等工艺，严格按照五
粮液的要求生产。与此同时，在河南省酒业协
会副会长兼秘书长蒋辉建议下，他力邀出身
于酿酒世家的国家级酿造师高学民加盟，并
将其派往四川学习当地各大酒企的酿造技
术，以备日后重用。

时间来到 2016 年，此时毛同生和他的宴
酒坊酒业，已经 5年没卖过一滴酒，用别人的
话说“白白错过了一年几千万元的利润”！但
另一方面，他们按照五粮标准精心酿造的首

批原酒，也已经储存了整整 5 年，是时候该瓜
熟蒂落走向市场了！毛同生想到了远在四川
的高学民，经过 5 年多学习，高学民的酿造技
术已经炉火纯青，此时已贵为四川川大酒厂
的技术总监。但想到 5 年前的约定和能在家
乡开创一番事业，高学民还是果断回到了郑
州宴酒坊公司，出任厂长兼总工程师。

为了把好质量关口，在蒋辉的再次建议
下，毛同生邀请河南省食品研究所原所长、享
受国务院特殊津贴专家刘建利到厂里挂帅，
成立了由刘建利、毛同生、蒋辉、高学民、刘太
昌以及国家级评酒委员张启振，国家轻工业
食品质量监督检测郑州站站长张开建，河南
省酒业协会总工程师赵书民，国家注册高级
品酒师、酿酒高级技师武红亚，国家级品酒委
员张福友，河南省酒业协会白酒分会秘书长
王杨，来自四川的国家级酿造师曾德松等 12
人组成的专家团队，从酿造、储存、酒体设计
层层把关，确保历经 5 年酿造、7 年打磨出来
的酒，瓶瓶都是精品。

2016 年 12 月，“郑州五粮一号”正式诞
生了！这也是宴酒坊用自己的原酒、自己的技
术生产出来的第一款酒！经试生产、专家论
证、经销商品鉴、消费者体验，最后经国家级
食品检验机构检测，今年 5月正式面市，由此
拉开了宴酒坊生产优质郑州地产酒的序幕！

出奇制胜：产品热销泰国订单不断

为了能给自己花费 7 年心血精心打磨的
宝贝找个好“婆家”，毛同生提前一年就开始
了市场谋划。不巧的是，此时全国白酒市场依
然低迷，省内市场在国内大牌白酒的挤压下，
豫酒各大酒企均面临着很大压力。自己的产
品未来应该卖到哪里呢？

一向不喜欢走寻常路的毛同生，能出奇
制胜再创昔日的销售辉煌吗？经过深思熟虑，
他很快便有了新的经营思路，那就是“你有我
无，你无我有”的八字经销方针，策略是寻找
空白市场发力。哪里是白酒销售的空白区呢？
国内市场此时已经基本饱和，国外尚无人尝
试！毛同生随后大胆做出决定：出口，创汇，将
酒卖到国外去！

经过初步了解，毛同生把第一个计划攻
克的市场锁定为紧邻的泰国，并很快向那里
派去了市场开发人员。经过不懈努力，2016
年年底他们赶在首批产品上市前办好了出口
泰国的所有手续，并在那里找到了经销
商———泰国银河集团，第一次就与他们签订
了 1 万件、价值 600 万元人民币的进货合同。
今年 5 月 29 日，首批“郑州五粮一号酒”从泰
国曼谷海关出关抵达当地市场，6 月 1 日开
始销售，仅用了 13 天时间，10000 件酒就销
售一空！鉴于火爆的销售情况，泰国银河集团
又与他们补签了 10 万件的供货合同。

火爆泰国后，宴酒坊一举成了豫酒的骄
傲。“墙内开花墙外香，墙外花香墙内闻”，大
批国内媒体获悉后争相跟进报道，闻讯后的
国内经销商、消费者也纷纷来电、来厂询问和
订购，在消费者和媒体的盛赞声中，“郑州五
粮一号酒”国内市场启动的大幕，也即将华丽
地拉开。

天南地北滦平人
我为家乡做代言

河北滦平举办第二届酒文化节论
酒篇启动式

■ 吕德君 关春雷

7 月 19 日，承德兴春和农业集团股份有
限公司大清皇庄生态餐厅内人声鼎沸，酒香
四溢。河北省承德市滦平县第二届酒文化节
论酒篇启动式暨承德康熙酒业种酒技术成果
发布会在这里成功举办。

在今年的 4 月 14 日，滦平县第二届酒文
化节拉开帷幕，酒文化节以“创业创新，匠心
匠酒；天南地北滦平人，我为家乡做代言”为
主题，共分为问酒篇、论酒篇、知酒篇、兴酒篇
四个篇章。

在此次酒文化节“论酒篇”启动式上，承
德康熙酒业有限公司发布了“种酒”技术成
果。“种酒”是一种白酒的特殊储存方式，通过

“种酒”可以优化酒质，提高白酒的老熟率。康
熙酒业有限公司于 2014 年滦平县第一届酒
文化节期间开始实施“种酒”技术，如今“种
酒”技术已日臻成熟，康熙酒业有限公司将

“种酒”技术正式申报国家专利技术。

投资 3 亿元的苦荞保健
酒项目落户贵州省纳雍
县勺窝镇
■ 张应江

近日，笔者在贵州省纳雍县勺窝镇联新
村杨家箐看到，挖掘机轰隆作响，一片繁忙的
景象，标志着落户勺窝镇的苦荞保健酒生产
建设项目正式破土开工。

苦荞保健酒生产建设项目属于纳雍县招
商引资项目，总投资 3 亿元，主要建设包括
1000 吨苦荞酒、建设厂房和办公附属用房
9000 平方米、仓库 2480 平方米、圈舍 5000
平方米、围墙 2000 平方米、基础设施建设
6500 平方米。该项目由毕节市聚凯隆荞业有
限公司承办，与贵州夜郎源酒业有限公司合
作开发，主要从事苦荞保健酒生产销售，有机
苦荞、中药材种植，猪、牛、羊养殖，农副产品
加工，矿产品购销，进出口贸易等。

据了解，该项目建设第一期投入资金
1500 余万元，占地 50 亩，拟建设一个年产
1000 吨苦荞保健酒生产线，带动 1 万亩苦荞
基地、500 亩中药材基地和 500 亩核桃基地
建设，养殖肥猪 1000 头，可乐猪改良品种
100 头。

该项目建成后，预计年产值 1.2 亿元，创
税 3600 万元，创利 3000 万元，可解决 300 人
就业，为脱贫攻坚打下坚实的基础。

“古隆中酒业杯”首届湖
北民间品酒师评选活动
启动
■ 朱滨

7 月 18 日，从古隆中酒业 2016—2017
合同年度经销商大会暨“古隆中+”战略发布
会上获悉，“古隆中酒业杯”首届湖北民间品
酒师评选活动即日启动。

由湖北省酒类流通行业协会为指导单
位，由湖北古隆中酒业承办的本次活动，即日
起面向湖北全省广发“英雄帖”，诚邀“爱酒、
懂酒、善饮、会饮”人士报名参加，共同了解和
传承中国传统文化，成为酒文化的传播者。通
过初选及复赛比赛胜出的选手，最终将在湖
北襄阳参加总决赛。

据了解，活动组委会将邀请酒业协会专
家、国家级白酒评委、省级酿酒大师和各级媒
体组成评审团，对参赛者进行指导和评审。每
一层级的赛事中获胜的选手，不仅能够获得

“湖北民间品酒师”证书、奖金、纪念酒，还将
被聘为古隆中酒文化大使，可定期参加古隆
中酒业的大型文化活动。

■ 乔文汇

提起新疆，人们往往会想到鲜美可口的
葡萄。作为“葡萄之乡”，新疆是最早种植葡
萄、酿造葡萄酒的地区，形成了焉耆盆地、天
山北麓、吐哈盆地和伊犁河谷 4 大葡萄产区。

近年来，地处天山北麓的昌吉回族自治
州努力延伸种植业优势，不满足于仅作种植
基地，阔步从葡萄之乡迈向葡萄酒之乡。

“最近几年，州财政每年投入近 5000 万
元推动葡萄酒产业发展，在玛纳斯县、呼图壁

县、昌吉市、阜康市等地构建产业带。”近日，
昌吉州葡萄酒产业发展办公室主任张旭东向
记者表示，在未来 10 年，全州将建酿酒葡萄
良种繁育基地、高标准种植及机械化示范基
地、葡萄酒酿造加工技术示范基地、葡萄酒技
术研发中心、葡萄与葡萄酒文化博物馆、葡萄
酒交易和物流中心，支撑产业发展。

昌吉州健全葡萄与葡萄酒质量标准体系
和检验检测体系，实施“从果园到餐桌”的全
过程质量安全监控制度，建立全程质量安全
追溯制度，推进葡萄与葡萄酒生产标准化建

设。
延伸葡萄种植业优势，发展葡萄酒产业，

离不开技术支撑。日前举行的第二届中欧葡
萄与葡萄酒技术培训研讨活动中，中外葡萄
酒专家聚首昌吉，开展专题授课、红酒品鉴等
活动，为天山北麓葡萄酒产业提档升级，为天
山北麓葡萄酒生产企业、酒庄提升技术水平
出谋划策。

在政府引导下，企业十分注重提升技术
水平。“我们的加工设备全部采用高端葡萄酒
加工设备和技术工艺。”坐落在昌吉的新疆华

兴庄园酒业有限公司负责人周宇刚介绍，企
业与新疆农业大学葡萄酒学院签订了合作协
议，双方在酿酒葡萄种植、葡萄酒产品研发、
酿造工艺研究，以及人才培养等领域开展了
深入合作。

“葡萄酒产业是朝阳产业、黄金产业，更
是生态产业、百年产业，发展潜力巨大。”昌吉
州副州长若曼·塔吾汗表示，近年来昌吉葡萄
酒知名度越来越高，昌吉州将持续发力，努力
打造新疆一流的葡萄酒产区，构筑天山北麓
葡萄酒产业新高地。

新疆昌吉州：葡萄之乡迈向葡萄酒之乡

十年磨剑 打造高品质郑州地产酒

泰国客人盛赞“郑州五粮一号”（右为毛同生）

“安徽白酒

市场竞争激烈，金种子

酒生存空间有限。在巩固

及强化白酒主业的基础上，

金种子酒可凭借现有品牌

力尝试省外市场突破，寻

求喘息机会。”


