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日前，公安机关破获一起冒充“中央领

导亲戚、军队首长”进行诈骗的案件，涉案

金额 2000 万元。公安机关查明犯罪嫌疑人

赵立新、葛长忠合伙骗取北京盘古氏公司

实际控制人、潜逃海外的犯罪嫌疑人郭文

贵 2000 万元的“好处费”的事实———2015
年，逃亡海外近一年的郭文贵为了达到摆

平官司、逃避制裁、回到国内的目的，以捞

人为名，不惜重金，企图继续采取惯用的手

段俘获官员、围猎权力，没想到栽在冒充中

央领导亲戚的假和尚、假总参大校手中，被

骗 2000 万元。

冒充“中央领导亲戚”
吹嘘能办大事

2015 年 5 月，赵立新接到好友的电话，

称其朋友民航总局空管局原管制员宋军的

一个客户想把其被抓的女秘书捞出来。他

事后得知，这个客户叫郭文贵，系北京盘古

氏投资有限公司、北京政泉控股有限公司

实际控制人，因涉嫌多宗犯罪于 2014 年 8
月逃亡海外。

50 岁的赵立新，是黑龙江双城县人，案

发前一直居住深圳。一直以来，赵立新对外

将自己塑造成具备三大身份的背景深厚的

高人：中央领导亲戚、军队首长、得道大师。

“为了满足虚荣心和捞取利益，领导、

首长、大师、老总，叫我什么都答应。”赵立

新说。

郭文贵为捞人开出了优厚回报。赵立

新说，对方承诺事成之后给办事人 2000 万

元好处费。面对如此“诱惑”，赵立新想到了

他的神秘弟子葛长忠。“我只知道他是总参

大校，有相关证件，他还给我看过一些文

件，上面写着多个国字号开头单位领导。”

葛长忠另一身份是中直小康投资有限

公司副总裁，他自称因物联网+项目急需投

资，于是和赵立新一拍即合，决定行骗。实

际上，据公安机关调查，中直小康是一个没

有实质经营活动的空壳公司，是他们用于

诈骗的平台，公司的董事长张某目前也被

公安机关依法审查。

2016 年 5 月，宋军带着郭文贵提供的

材料，在深圳和赵立新、葛长忠会了面，这

次会面更坚定了他对赵的起初认知。“他高

高大大，穿着一件像军装的衣服，从他的言

谈举止，我信了他的身份。”

此后，经宋军搭线，郭文贵与赵立新、

葛长忠初步商定：把人捞出来后，就把这

2000 万元好处费给他们。

为摆脱困境
拉拢关系“饥不择食”

“实际上，郭文贵说捞人就是个幌子，

他逃到海外后想回国，让我找人帮他接触

高层人物，探探回国口气。”宋军说。

2016 年 5 月 18 日，郭文贵的杨姓女秘

书在被监视居住期满后，公安机关依法对

其取保候审。

郭文贵最初以为这是葛长忠和赵立新

通过大领导关系运作的结果，对其热情大

增。据葛长忠与郭文贵的WhatsApp 聊天记

录显示，郭对葛说：“葛兄，对你这个龙哥

（葛的生肖属龙）我信心十足。赵主任（赵立

新）宋老弟（宋军）未来都是咱们这个平台

上的人。”

“这件事情之后，郭文贵很高兴，让我

尽快去英国和他见面。”葛长忠说，当日他

就联系郭文贵的屈姓女助理，随后办理

2000 万元的转账手续。

相关银行账单流水显示，2016 年 5 月，

郭文贵先是给中直小康转账 600 万元。因

葛长忠无外汇账户，随后郭又向葛长忠指

定的香港万穗集团公司账户转账 1400 万

元。

为了笼络葛长忠，郭文贵还邀请葛长

忠到其香港的办公地点，召开视频会议。

“他说很想见见我，把我的项目向他的股东

介绍，他们都会在视频会议上来听你的介

绍。”葛长忠说，但在现场他只看到了郭文

贵一个人的画面。

发现被骗 气急败坏

公安机关介绍，为了尽快利用赵立新、

葛长忠吹嘘的所谓高层关系，摆平自己的

官司，郭文贵安排葛长忠前往英国，与他协

商所谓的后续合作一事。其实他的真正目

的是想亲自检验葛、赵背后的“大人物”究

竟是什么级别。

2016 年 6 月，葛长忠飞到伦敦，与郭文

贵见了面，商谈合作事项，但郭关心的是赵

立新的背景。

“他一直询问赵立新的情况，比如赵认

识哪些中央高层领导，与中央领导人是何

关系、是如何认识的。”葛长忠说，他表示不

太熟悉赵的背景后，郭就不高兴了，再给他

看合作意向书，郭就恼了，接着就翻了脸。

葛长忠认为，谈崩的原因是郭文贵认

为他们这些层级的人帮不上忙。郭实际上

是想让他们帮助接触高层，助其回国。

发现受骗后，郭文贵非常愤怒、气急败

坏。在WhatsApp上，郭对宋军说：“我可以肯

定地告诉你，赵立新说他认识高层领导，百分

之百是在说谎。他们是一大帮骗子。我出了洋

相，丢死人了，我长这么大就没见过这样的骗

子。”

郭文贵的懊恼，自有缘由。相对于赵、

葛二人，他也是诈骗老手。从发家开始，一

直到现在逃亡海外，郭文贵涉嫌骗税、骗贷

等多宗诈骗犯罪，如今反被他看不上眼的

赵、葛二人所骗，如何不令他气急败坏。

今年 6月，赵立新、葛长忠因涉嫌诈骗罪

被刑拘，为郭文贵捞人牵线的宋军，则因涉嫌

另一起“侵犯公民个人信息案”被刑拘。

运用“超微粉碎———改性”

一体化生产工艺摆脱“黑”时代

浙江丰利
炭黑粉碎生产线

持续热销
日前，上海某贸易公司向浙江丰利叶

向红总经理打来报喜电话，称赞炭黑粉碎

生产线已在泰国的生产企业安装成功，投

入使用，所产炭黑的各个指标均达到要

求，泰商十分满意。另外一家外商闻讯后

也要下单订购同款设备。原来这家上海贸

易公司是专门遴选国内优秀超微粉碎设

备销往国外的合作伙伴，是丰利的老主

顾，已向丰利多次采购数台粉碎设备销往

日本，由于设备运行稳定，日本使用单位

反馈良好，口碑甚佳，所以在 2016 年初，

专程前来丰利再次下单订购销往泰国。

这款设备为何如此获得外商的青睐？

目前我国 90%以上的炭黑是用油炉

法工艺生产，该工艺因粉尘污染等问题，

使炭黑生产行业一直难以摆脱“黑”时代。

针对这一状况，国家高新技术企业浙江丰

利粉碎设备有限公司自主研发成功新款

粉碎设备，用机械研磨的物理方法，对炭

黑进行粉碎，由集料器、脉冲和风机等配

套装置对粉碎后的物料进行收集，然后用

机械冲击的方法对物料进行表面包覆改

性，提高其分散性，得到满足使用要求的

改性炭黑。整套设备运用“超微粉碎———

改性”一体化生产工艺，解决了炭黑生产

的粉尘污染地问题，使整个产品在生产过

程中清洁环保。整套流程采用自动控制，

简化了生产流程，提高了生产效率，从而

降低生产成本。目前，该生产线已被国内

炭黑主要生产企业采用，热销日本、泰国

等东南亚市场。

咨询热线院0575-83105888尧
83100888尧83185888尧83183618
网址院www.zjfngli.net
地址院(312400) 浙江省嵊州市剡湖街

道罗东路 18号
邮箱院fengli@zjfengli.cn
中文搜索院浙江丰利

“中国与世界其他国家一样，都处在大数

据发展的初期阶段。在收集和应用数据方面，

中国表现不俗。但在处理分析数据的技术和

工具方面，中国与发达国家相比还比较落

后。”中国电子信息产业发展研究院副院长樊

会文接受记者采访时说。

产业结构有差距

中国大数据在世界上处于第几方阵？对

此，工信部赛迪研究院软件所所长潘文表示，

大数据产业是新兴产业，中国和世界各国都

处于起步阶段，综合排名缺乏统一标准。从大

数据产业收集端、处理端和应用端来看，中国

在收集端和应用端全球领先，在处理端核心

技术方面还有差距。

目前，公开数据中还没有对大数据强国的

排名，但对全球大数据公司的排名却很多，虽然

标准不一，但总体来看，公认的领军企业是亚马

逊、SAP、谷歌、IBM等，仍是国外企业居多。

“各个国家在大数据方面的优势各有不

同，目前还没法评判谁做得更好。”运满满研

究院院长徐强表示，比如，日本在医疗交通方

面做得不错，欧洲在数据保护方面领先，新加

坡在电子政务方面独树一帜。而即使是大数

据核心技术比较领先的美国，在智慧物流、移

动支付等部分垂直应用领域也逊色于中国。

“与发达国家相比，中国大数据产业结构

落后于全球市场的发展步伐。尤其是美国的

大数据产业结构非常好，服务占比很大，而我

国的产业结构还处于中低端。”潘文坦言。

从大数据核心产业结构来看，服务是大

数据产业的最核心部分。全球市场数据分析

服务占整体收入的 47.6%，而国内市场数据

分析服务在整体收入中占比却比较低，主要

企业仍停留在前期的基础软硬件设施投入和

部署阶段。樊会文表示，从这个对比可以判

断，国内大数据市场虽然已经进入快速增长

通道，但仍处于增长的早期阶段。

工信部信息化和软件服务业司副司长

李冠宇指出，与发达国家相比，中国在新型

计算平台、分布式计算架构、大数据处理、分

析和呈现等相关核心技术方面与国外相比

仍存在较大差距，对开源技术和相关生态系

统的影响力弱。

“目前，美国、英国、法国、澳大利亚等国

在大数据核心技术方面居于领先地位。”潘文

指出，相关核心技术薄弱还带来数据主权保

护的问题。由于数据在网络虚拟空间进行传

播，各国都在加强对本国数据的控制力，关注

数据主权。美国、欧盟等纷纷利用技术优势和

法律法规加强本国数据主权保护，但目前，我

国由于基础核心技术支撑能力较弱、数据跨

境流动保护规则缺失等，在数据主权保障能

力方面还显不足。

应用端一马当先

“中国大数据对世界的贡献主要是三

点。”潘文分析说，一是引领大数据的创新应

用，特别是在消费领域；二是互联网公司、初

创企业引领技术创新步伐，特别是语音识别、

图像理解、文本挖掘等方面已涌现出明星企

业；三是我国已成为产生和积累数据量最大、

数据类型最丰富的国家之一。

苹果在美国推广移动支付多年，效果一

直不佳。而在中国，从饭馆到超市，甚至许多

菜市场的每个摊位都实现了移动支付。公开

数据显示，2016 年中国移动支付规模是美国

的 50 倍。

“我国在大数据应用方面处于世界前列，

特别是在服务业领域，蓬勃发展的电子商务

衍生出一系列基于大数据的互联网金融及信

用体系产品，互联网创新应用普及速度非常

快。”潘文说。以互联网金融领域为例，蚂蚁金

服推出了芝麻信用，其芝麻分来自淘宝、支付

宝的数据占 30%-40%。通过综合考虑个人用

户的信用历史、行为偏好、履约能力、身份特

质、人脉关系等信息，直接与其信用挂钩，准

确率非常高。

与世界各国相比，中国大数据体量位居

前列。我国大型数据中心跨地区经营互联网

数据中心业务的企业已达到 295 家。李冠宇

指出，目前中国网民数量超过 7 亿，移动电话

用户突破 13 亿，均居全球第一。中国已是世

界上产生和积累数据体量最大、类型最丰富

的国家之一。

“中国网络用户规模大，终端数量多，产

业经济规模大，因此在数据规模上具有天然

的优势。”樊会文说。

在今年的电子信息博览会主论坛上，科

大讯飞董事长刘庆峰播放了一段视频———美

国前总统奥巴马感谢科大讯飞让他学会了中

文。其实这段视频是由科大讯飞人工智能语

音合成系统完成的一次逼真模仿。2016 年，

科大讯飞在国际语音识别大赛、国际（机器）

认知智能大赛中超过了 IBM、微软等行业巨

头获得大赛指标第一名。

“在许多垂直领域，中国的大数据核心技

术处于全球领先。比如在智慧物流领域，中国

就比美国发展得好。”徐强表示，调研表明，菜

鸟网络、运满满等企业的智慧物流建设，通过

为货主和司机提供实时信息数据匹配，可以

降低物流运价 5%至 10%，单车运行效率可以

提升 30%以上，降本增效效果显著。

中国发展大数据已经具备一定的技术和

产业基础。作为信息产业大国和互联网大国，

2016 年中国软件和信息技术服务业产值 4.9
万亿元，全球 10大互联网企业中国占据 4 席，

为大数据应用奠定了基础。百度、阿里巴巴、腾

讯等国内的龙头互联网企业利用自身掌握大

量数据资源的优势，不断创新和积累数据处理

分析等关键技术，并基于大数据分析优化提升

现有业务、开拓新业务，已经具备了建设和运

维超大规模大数据平台的技术实力。

加快建设数据强国

2017 年，全球大数据市场结构继续向服

务化转变，同时从垄断竞争向完全竞争格局

演化。典型的表现是，企业数量迅速增多，服

务的差异度增大，技术门槛逐步降低，市场竞

争越发激烈。据美国国际数据公司（IDC）统
计，2017 年世界大数据产业市场规模将达

1508 亿美元，比前一年增加 12.4%。其中美国

为 788 亿美元，西欧为 341 亿美元，两者之和

占全世界市场规模的四分之三。

“不同国家、不同公司的统计标准不一

样，因此无法绝对比较中国大数据产业市场

规模在全球的占比。但可以肯定的是，中国大

数据产业规模发展迅速，将很快步入全球前

列。”潘文介绍说，赛迪研究院统计数据显示，

2016 年，包括大数据硬件、大数据软件、大数

据服务等在内的大数据核心产业达到 3100
亿元，大数据关联产业规模达到 6 万亿元，大

数据融合产业规模达到 3.5 万亿元。工信部发

布的《大数据产业发展规划（2016-2020 年）》

提出，到 2020 年，大数据相关产品和服务业

务收入将突破 1 万亿元。

中国发展大数据有集中力量办大事的优

势。据李冠宇介绍，目前我国已经颁布实施了

《促进大数据发展行动纲要》《大数据产业发

展规划（2016-2020 年）》等一系列重大政策，

有 20 多个地区出台了相关的政策措施，还有

20 多个地方设立了专门的大数据管理机构，

已先后建立 8 个大数据综合试验区。中国大

数据发展呈现良好势头，形成了京津冀、长三

角、中西部和东北地区等一批聚集发展区。

潘文认为，中国大数据产业发展将迎来

“黄金期”。随着国家大数据战略配套政策措施

的制定和实施，我国大数据产业的发展环境将

进一步优化，大数据的新业态、新业务、新服务

将迎来爆发式增长，产业链进一步成熟和扩

张。同时互联网的高速发展，将带动社会各领

域对大数据服务需求进一步加强，政务、工业、

电信、金融、交通、医疗等领域的应用层出不

穷。预计 2017年我国大数据核心产业规模有

望达到 4185 亿元，未来 3年中国大数据市场

规模还将维持 40%左右的高速增长。

尽管与发达国家相比，中国大数据发展

还存在数据资源开放共享程度低、技术创新

与支撑能力不强、大数据产业支撑体系不完

善等差距,“但中国要发挥出市场规模大、应用

需求旺的优势，以企业为主体集中攻克大数

据关键技术，全面提升我国大数据的资源掌

控能力、技术支撑能力和价值挖掘能力，加快

迈向数据强国。”李冠宇说。

渊黄鑫冤

如同深水炸弹被引爆，一场突如其来的

重磅交易，让连续占领媒体头条多日的乐视

被人们短暂遗忘。

新头条的主角仍然是孙宏斌，7 月 10 日，

孙宏斌旗下的融创以超 600 亿资金收购万达

旗下部分酒店和文旅资产。

令市场颇感蹊跷的是，这笔巨额的“世纪

交易”此前没有透露出一丁点市场风声，以至

于有观点认为，孙宏斌此次出手收购万达资

产，可能“并非一个深思熟虑的决定”。

如果不是深思熟虑的决定，孙宏斌为何

而来？

“及时雨”孙宏斌

不到一年的时间，孙宏斌第二次以“及时

雨”的姿态出现。并且这场“雨”下得不小。

7 月 10日，万达商业、融创中国联合发布

公告，孙宏斌旗下的融创中国以 295.75 亿元

收购了 13 个万达文旅城的项目股权，同时以

335.95 亿元收购万达旗下的 76 个酒店。合起

来融创将为此支付 631.7 亿元价款。这是孙宏

斌 2017 年的最大一次“剁手”。

从驰援乐视、到接盘万达，前者曾因孙宏

斌的百亿资金短暂度过危难，后者也因孙宏

斌的适时接手而免掉一些希望解决掉的麻

烦。

在媒体对这场世纪交易双方的采访中，

王健林说，通过这次资产转让，“万达商业负

债率将大幅下降，这次回收资金全部用于还

贷，万达商业计划今年内，清偿绝大部分银行

贷款。”“万达集团战略会随之做出调整：全力

发展创新型、轻资产业务。”

从媒体曝出的现场照片看，孙宏斌和王

健林并肩坐在桌子的同一侧，身穿款式相仿

的纯白衬衫。王健林十指相扣、笑容满面，孙

宏斌两手交叠、表情淡定。

王健林解释了“为什么卖”，孙宏斌还没

说自己为什么买。但可以肯定的是，和投资乐

视一样，数度扮演商场及时雨的孙宏斌这次

接盘万达资产，也只是“一单生意”。

与贾跃亭的路子“似曾相识”？

没有贾跃亭疯得彻底，但“狂人”孙宏斌

也不是浪得虚名。对万达资产的收购案再次

印证了这一点。

尽管孙宏斌对外表示，此次收购万达资

产的钱来自于自有资金。但从融创中国

2016 年的账面货币余额来看，此次交易所

需的 632 亿资金，基本消耗了手中大部分的

“弹药”。

这不算什么大麻烦。真正让外界议论纷

纷的，是孙宏斌治下融创中国目前的巨大杠

杆：在自身杠杆率“骇人”的情况下，孙宏斌慷

慨替王健林坐上“跷跷板”。

根据融创 2016 年年报数据，截至去年年

底，融创中国总负债为 2577.72 亿，净负债率

达 121.5%；同比负债率大幅增加。在此之前

的 2015 年，融创中国总负债为 960.89 亿元，

净负债率 75.9%。一年时间，花钱如流水的孙

宏斌将融创的负债率从“过高”带到了“危险”

的程度。

通过这次资产转让，万达的杠杆率将实

现大幅下降，而融创则继续在杠杆之路上狂

飙突进。有投资者觉得似曾相识：“这不正是

贾跃亭的路子吗？”

连身为首富的王健林都在意自己的杠

杆，为什么孙宏斌不在意？

早在 2012 年，孙宏斌写在微博上的一番

话就已经亮明过自己对杠杆的看法。“我在业

绩发布会上说我们没打算降低净负债率……

从销债率来看我们的现金流是安全的。”“任

何选择都有利有弊。风险？选择啥都有风险。”

从上百亿驰援乐视到数百亿收购万达资

产，如果一定要说这两次“买卖”之于孙宏斌

而言有何相同之处，大概只有一点：都是他没

试过的。

在传统住宅地产领域摸爬滚打十余年，

近两年的孙宏斌看上去对新兴产业十分动

心。今年 3 月份，孙宏斌在接受媒体采访时

说，“对房地产市场非常非常悲观。”

在对房地产市场的看衰之下，孙宏斌似

乎有意借助这笔买卖进军此前不曾涉及的新

兴产业。有分析人士认为，万达以往的文旅项

目投资规模都在数百亿元左右。若从这个角

度计算，融创此次收购的价格相当便宜，孙宏

斌看似豪赌，并未吃亏。

雪球上，有投资者对孙宏斌的投资行动

做了这样一番总结：“当别人都在烧钱发展新

兴产业的时候，融创在一根筋地买地”；“当别

人变卖新兴产业，以及众多同行还在高价买

地的时候，融创却开始购买新兴产业了。”

抄底十年，“花钱如流水”

孙宏斌的抄底史可以追溯到十年前，因

屡屡掷出大手笔的并购，他被商界人士称为

“急速枭雄”。

2003 年，融创成立，并以天津为基地，开

始操作高端物业项目。2007 年，当顺驰被收

购时，融创却移入了国际战略投资者雷曼、鼎

晖及新天域。

2008 年，在地产行业一片悲歌的情况下，

孙宏斌出手，率融创以 20 亿元拿下一块地，

操盘西山壹号院项目，这一项目在短短三年

内大卖 150 亿元，为融创带来令其之后迅速

扩张的第一桶金。

到了 2014 年，孙宏斌治下的融创年销售

额已经从 2010 年的 80 亿元做到了

715.5 亿元，手上现金流充沛，并以超过

55%的三年销售复合增长率跻身国内

房企十强，成为同行业中的一匹“黑

马”。2016 年全年，融创中国销售额

1553 亿元，国内房企销售额排名第 7
位。

这段时期“财务自由”的融创，展现

出了巨大的并购扩张胃口及野心，开始

在多笔收购中扮演“白武士”的角色。

并购过程并非一帆风顺，在 2014
年经历了收购绿城股权欲成为其大股

东挫折后，融创又陷入佳兆业重组艰难

局面，此后在雨润的并购中也以失败告

终，但这并未阻挡孙宏斌在并购的道路

上一路狂奔。2016 年，孙宏斌旗下融创成为了

不折不扣的“并购狂人”。

据不完全统计，融创在 2016 年至少完成

了 13 笔并购，斥资约 444.86 亿元。其中金额

最大的是孙宏斌之前的“老东家”联想旗下的

融科智地，价格为 138.88 亿元。这种“曲线拿

地”，提高了融创土地储备。2017 年，融创再次

扮演白武士，跨界投资驰援乐视，巧合的是，

这恰好是顺驰惨淡被收购之后的第十个年

头。

如今，乐视这场大戏似乎暂时告一段落。

有人说，孙宏斌的舞台刚刚搭好，“上半年只

是热身”。

渊张泉薇 罗亦丹冤

花钱“围猎”权力 妄图摆平官司
———“红通”逃犯郭文贵被骗2000万元始末

中国大数据世界排第几 应用端一马当先

孙宏斌：“接盘侠”or“抄底者”？


